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Administrativa - slovni zasoba - poslouchejte!

e die Aufgabe

der Kunde

die Beférderung

die Anwendung

das Management

die Gelegenheit / die Chance

der Service

die Basis

die Theorie

die Verpflichtung

das Problem

eigen

anbieten

der Erfolg

der Prozess

die Karte

das Anebot

der Beweis

die Aufgabe

e Ukol

zakaznik

prosazovani, povyseni

aplikace

vedeni, fizeni

prileZitost

sluzba

zakladna

teorie

zavazek

problém

vlastnit

nabidnout

Uspéch

proces

karta

nabidka

dukaz

ukol



die Losung

die Agentur

produzieren

verkaufen

die Prozedur

die Schwierigkeit, das Problem

senior/rannghoher

genehmigen

allgemein

die Reaktion

die Verwaltung

liefern

das Handwerk

die Gruppe

formell

intern

die Abteilung

die Stiftung

das Verhaltnis

reseni

agentura

vyrabét

prodat

procedura

starost

starsi

schvalit

vSeobecny, generalni

reakce

administrativni, spravni

dodavat

remeslo

skupina

formalni

vnitrni

oddéleni

nadace

pomér



die Flhrung

der Bereich

die Option

die Organisation

Einordnen / ablegen

der Faktor

das Vertrauen

das Krankenhaus

die Konferenz/ die Tagung

das Gesetz

die Unterschrift

die Prifung

das Geschaft

handeln

das Problem

spezifisch

die Verhandlung

der Schreibtisch

ankiindigen

vadcovstvi

obor

moznost, prilezitost

organizace

zalozit

faktor

ddvérnost

nemocnice

konference

zakon, pravo

podpis

inspekce, kontrola

obchod, dohoda

zachazet s néc¢im, prodavat

zalezitost

zvlastni, specificky

vyjednavani

pracovni stdl

oznamit



die Herausforderung

die Funktion

die Firma

die Depression / die Wirtschaftskrise

die Sektion

die Akte

der Kompagnon

das Projekt

das Kommando

begleichen

die Struktur

das Meeting / die Sitzung

die Einstellung

die Beschwerde

der Einfluss

der Wert

die Branche

die Wirtschaft

erlauben

vyzva

funkce

spole¢nost

deprese

sekce, oddéleni

slozka

spolecnik

projekt

rozkazovat, veleni

usadit se, dohodnout se

struktura

schize

pristup

stiznost

vliv

hodnota

odveétvi, vétev

ekonomika

povolit



die Methode

das System

Industrie / Branchen

der Termin

der Verkauf

der Partner

das Geschaft

der Vertrag

das Biiro

das Prinzip

der Einkauf

managen

die Bestellung

die Vereinbarung

ausmachen / macht aus

metoda

systém

pramysl, obor

schlzka

prode;j

partner

obchod, byznys

smlouva

kancelar, urad

princip

nakup

ridit, vést, spravovat

objednavka

dohoda

vadit



Administrativa - slovni zasoba - prelozte!

e teorie

zavazek

funkce

systém

partner

agentura

vyjednavani

vedeni, fizeni

rozkazovat, veleni

inspekce, kontrola

zalezitost

podpis

dodavat

remeslo

skupina

ukol

nadace

vldcovstvi

proces

¢ die Theorie

die Verpflichtung

die Funktion

das System

der Partner

die Agentur

die Verhandlung

das Management

das Kommando

die Prifung

das Problem

die Unterschrift

liefern

das Handwerk

die Gruppe

die Aufgabe

die Stiftung

die Flihrung

der Prozess



vnitrni

spolecnik

sekce, oddéleni

formalni

zachazet s nécim, prodavat

sluzba

schlzka

schlize

spole¢nost

moznost, prilezitost

usadit se, dohodnout se

prileZitost

zalozit

organizace

oznamit

problém

zakladna

prosazovani, povyseni

vSeobecny, generalni

intern

der Kompagnon

die Sektion

formell

handeln

der Service

der Termin

das Meeting / die Sitzung

die Firma

die Option

begleichen

die Gelegenheit / die Chance

Einordnen / ablegen

die Organisation

ankiindigen

das Problem

die Basis

die Beforderung

allgemein
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pramysl, obor

ekonomika

prode;j

dohoda

starost

obor

obchod, byznys

nemocnice

nabidka

metoda

procedura

pracovni stdl

aplikace

deprese

vyrabét

objednavka

slozka

faktor

vyzva

Industrie / Branchen

die Wirtschaft

der Verkauf

die Vereinbarung

die Schwierigkeit, das Problem

der Bereich

das Geschaft

das Krankenhaus

das Anebot

die Methode

die Prozedur

der Schreibtisch

die Anwendung

die Depression / die Wirtschaftskrise

produzieren

die Bestellung

die Akte

der Faktor

die Herausforderung
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reseni

stiznost

zakaznik

projekt

dikaz

starsi

zakon, pravo

oddéleni

odvétvi, vétev

kancelar, urad

pfistup

Uspéch

ddvérnost

vliv

administrativni, spravni

smlouva

reakce

konference

hodnota

die Losung

die Beschwerde

der Kunde

das Projekt

der Beweis

senior/rannghoher

das Gesetz

die Abteilung

die Branche

das Biiro

die Einstellung

der Erfolg

das Vertrauen

der Einfluss

die Verwaltung

der Vertrag

die Reaktion

die Konferenz/ die Tagung

der Wert

12



povolit

nabidnout

zvlastni, specificky

prodat

schvalit

struktura

vlastnit

princip

fidit, vést, spravovat

karta

pomér

ukol

obchod, dohoda

vadit

erlauben

anbieten

spezifisch

verkaufen

genehmigen

die Struktur

eigen

das Prinzip

managen

die Karte

das Verhaltnis

die Aufgabe

das Geschaft

ausmachen / macht aus

13



Administrativa - slovni zasoba, procvicovaci véty - poslouchejte!

* eigen

* Esist seine eigene Firma.

¢ das Geschaft

¢ Das ist sein Geschaft.

e das System

e Es gibt ein neues Qualitatssystem in unserem
Buro.

e der Bereich

* Mein Bereich ist Biologie.

* allgemein

e Wer ist der Generaldirektor?

e der Prozess

¢ Wir missen diesen Prozess durchfiihren.

* spezifisch

e Wir brauchen eine spezifische Losung.

¢ die Methode

¢ Welche Methode wenden Sie an?

¢ die Theorie

* |ch habe eine Theorie.

vlastnit

On vlastni tu spolecnost.

obchod, byznys

To je jeho obchod. To je jeho zéleZitost.

systém

V nasi kancelafi je novy systém kvality.

obor

M{j obor je biologie.

vSeobecny, generalni

Kdo je generalni feditel?

proces

Musime implementovat tento proces.

zvlastni, specificky

Potfebujeme zvlastni feseni.

metoda

Jakou metodu aplikujete?

teorie

Mam teorii.

14



das Gesetz

Es ist gegen das Gesetz.

der Wert

MWS — Mehrwertsteuer

das Problem

Was ist das Problem hier?

die Wirtschaft

Mit der Wirtschaft geht es aufwarts.

die Firma

Fir welche Firma arbeitet er?

die Karte

Haben Sie eine Kreditkarte?

die Gruppe

Wo ist Ihre Gruppe?

die Bestellung

Wieviele Bestellungen sind zu bearbeiten?

der Service

Kundenservice ist sehr wichtig.

Industrie / Branchen

zakon, pravo

To je protizakonné.

hodnota

dan z pfidané hodnoty

problém

Je tady néjaky problém?

ekonomika

Ekonomika jde nahoru.

spole¢nost

Pro jakou spole¢nost pracuje?

karta

Mate kreditni kartu?

skupina

Kde je vase skupina?

objednavka

Kolik objednavek mame k vyfizeni?

sluzba

Sluzby zakaznikdm jsou velmi dilezité.

pramysl, obor

15



e Er hat in verschiedenen Branchen gearbeitet.

¢ das Management

¢ Das Management ist in einer Besprechung.

 die Organisation

* Diese Organisation kiimmert sich um
Menschenrechte.

¢ die Sektion

e Er wird bald Sektionschef.

e der Einkauf

e Er arbeitet im Einkauf.

¢ liefern

¢ Wieviel Stick werden wir liefern?

¢ handeln

¢ Wie sollen wir das handeln?

¢ das Geschaft

¢ Sind wir im Geschaft?

e produzieren

e Wieviel Stlick kbnnen wir produzieren?

e die Abteilung

¢ In welcher Abteilung arbeitet er?

Pracoval ve vice oborech.

vedeni, fizeni

Vedeni ma poradu.

organizace

Tato organizace se stara o lidska prava.

sekce, oddéleni

Brzy se stane $éfem sekce.

nakup

Pracuje pro nakup.

dodavat

Kolik kusd budeme dodavat?

zachazet s nécim, prodavat

Jak s tim budeme nakladat? Jak se k tomu

postavime?

obchod, dohoda

Jsme dohodnuti? Mdme dohodu?

vyrabét

Kolik kusd miZeme vyrobit?

oddéleni

Pro jaké oddéleni pracuje?

16



e das Handwerk

e Erist ein sehr begabter Handwerker.

e das Problem

e Was ist das Problem?

¢ die Struktur

¢ Welche Struktur hat das Material?

e der Erfolg

* Sein Erfolg wurde jemand anderem
zugeschrieben.

¢ die Aufgabe

* Meine Aufgabe ist es neue Kunden zu
kontaktieren.

e das Biiro

e Eristin seinem Biiro.

* die Gelegenheit / die Chance

e Danke fiur die Chance.

e die Herausforderung

e Esist flr uns alle eine Herausforderung.

¢ die Funktion

¢ Das Produkt hat viele Funktionen.

e der Kunde

remeslo

On je velmi zrucny femeslinik.

zalezitost

O co jde? O co se jedna?

struktura

Jaka je struktura toho materialu?

Uspéch

Jeho uUspéch byl pfisouzen nékomu jinému.

ukol

Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

kancelar, urad

Je ve své kancelafi.

prileZitost

Dékuji vam za prilezitost.

vyzva

To je vyzva pro kazdého.

funkce

Ten produkt ma hodné funkci.

zakaznik

17



Erist ein langjahriger Kunde.

der Einfluss

Sein Einfluss wachst.

verkaufen

Wieviel kdnnen wir verkaufen?

die Basis

Das ist unsere internationale Basis.

die Anwendung

Diese Anwendung ist sehr beliebt.

die Akte

Kannst du mir bitte die Akte geben?

Einordnen / ablegen

Kannst du die Akte ablegen?

die Stiftung

Diese Stiftung hilft behinderten Kindern.

die Schwierigkeit, das Problem

Halte dich von Problemen fern!

die Depression / die Wirtschaftskrise

Je nasim dlouhodobym zdkaznikem.

vliv

Jeho vliv vzrista.

prodat

Kolik mizZeme prodat?

zakladna

To je naSe mezindrodni zakladna.

aplikace

Ta aplikace je velmi populdrni.

slozka

MuUze$ mi podat tu slozku?

zalozit

M zes zalozit ten zaznam?

nadace

Tato nadace pomaha hendikepovanym détem.

starost

DrZ se stranou problému!

deprese

¢ Die Wirtschaftskrise kann jeden Moment ¢ Deprese mlze pfijit kazdou chvili.
kommen.



der Beweis

Zum Beweis zeigte er uns die Email.

die Option

Was sind die Opitonen?

die Agentur

Er arbeitet fiir eine PR Agentur.

der Faktor

Das ist ein wichtiger Faktor.

formell

Ist formelle Kleidung erforderlich?

die Losung

Wir brauchen eine endgiiltige Losung flr unser

Problem.

die Einstellung

Mit der Einstellung kommst du nicht weit.

managen

Kannst du das Projekt managen?

das Prinzip

Es ist eine Frage des Prinzips.

der Verkauf

ddkaz

Jako diukaz nam ukazal ten email.

moznost, prilezitost

Jaké jsou moZnosti?

agentura

Pracuje pro PR agenturu.

faktor

To je dulezity faktor.

formalni

Je vyzadovéno formalni obleceni?

reseni

Potfebujeme trvalé feseni naseho problému.

pfistup

S timto pristupem se nedostanes daleko.

fidit, vést, spravovat

MuzZes fidit ten projekt?

princip

To je otazka principu.

prode;j

19



Ist es zu verkaufen?

die Beschwerde

Ihre Beschwerde wurde weitergegeben.

der Vertrag

Wann unterzeichnen wir den Vertrag?

intern

Das ist eine interne Regelung.

das Projekt

Gibt es einen Fortschritt bei dem Projekt?

die Vereinbarung

Die Vereinbarung ist unterschrieben.

das Vertrauen

Das ist eine Frage des Selbstvertrauens.

das Kommando

Sie waren unter meinem Kommando.

die Flihrung

FUhrung (Fihrungsqualitdt) kann man nicht

lernen.

das Meeting / die Sitzung

Um wieviel Uhr ist die Sitzung?

je to na prodej?

stiZznost

Stiznost byla posunuta dale.

smlouva

Kdy podepiseme tu smlouvu?

vnitrni

To je vnitfni pokyn.

projekt

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

dohoda

Dohoda je podepsana.

ddvérnost

To je otazka sebed(véry.

rozkazovat, veleni

Byli pod mym velenim.

vldcovstvi

Vedeni se nelze naudit.

schlize

V kolik je ta schlze?
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der Partner

Wir sind Geschéftspartner.

begleichen

Wir sind Quit.

die Beférderung

Wan bekommst du deine Beférderung?

die Verwaltung

Die Verwaltungskosten steigen.

der Kompagnon

Er ist mein Kompagnon.

die Prozedur

Welche Prozedur ist anzuwenden?

das Verhaltnis

Wie ist das Verhaltnis zwischen Preis und

Leistung?

senior/rannghoher

Er ist nur etwas ranghoher.

der Termin

Haben sie einen Termin?

die Konferenz/ die Tagung

partner

Jsme partnefi v byznysu.

usadit se, dohodnout se

Jsme dohodnuti.

prosazovani, povyseni

Kdy dostanes své povyseni?

administrativni, spravni

Administrativni naklady rostou.

spolecnik

To je muj spolecnik.

procedura

Ktera procedura se aplikuje?

pomér

Jaky je pomér mezi cenou a vykonem?

starsi

Je jen trochu starsi (sluzebné).

schlzka

Mate domluvenou schizku?

konference
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Ich war auf einer Tagung / Konferenz.

das Krankenhaus

Ist sie im Krankenhaus?

erlauben

Bendtigt man dazu eine Erlaubnis?

anbieten

Kénnen Sie aufgrund der folgenden

Parametern ein Angebot machen?

der Schreibtisch

Ich esse nur ein Sandwich an meinem

Schreibtisch.

die Prifung

Die Einrichtung wird geprift.

die Reaktion

Das ist eine angemessene Reaktion.

ankiindigen

Es wurde gestern angekiindigt.

genehmigen

Es wurde vor einer Woche genehmigt.

die Aufgabe

Es war eine schwierige Aufgabe.

Byl jsem na konferenci.

nemocnice

Je v nemocnici?

povolit

VyZaduje to povoleni?

nabidnout

MuZete nabidnout podle nasledujicich

parametrd?

pracovni stl

Davam si sendvic za stolem.

inspekce, kontrola

V objektu probiha inspekce.

reakce

To je adekvatni reakce.

oznamit

Bylo to ozndmeno vcera.

schvalit

Bylo to schvéleno pred tydnem.

ukol

To byl sloZity ukol.
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das Anebot

Ist das Angebot angekommen?

die Verhandlung

Die Verhandlung ist schwierig.

die Verpflichtung

Das ist unsere Verpflichtung.

ausmachen / macht aus

Es macht mir nichts aus bis spat zu arbeiten.

nabidka

Uz pfrisla ta nabidka?

vyjedndvani

Vyjednavani jsou tézka.

zavazek

Je to nas zavazek.

vadit

Nevadi mi pracovat do pozdnich hodin.

23



Administrativa - slovni zasoba, procvicovaci véty - prelozte!

¢ vlastnit

¢ On vlastni tu spolec¢nost.

e obchod, byznys

e To je jeho obchod. To je jeho zaleZitost.

¢ systém

¢ V nasi kancelafi je novy systém kvality.

e obor

e MIj obor je biologie.

¢ vSeobecny, generalni

¢ Kdo je generalni feditel?

¢ proces

* Musime implementovat tento proces.

 zvlastni, specificky

e Pottebujeme zvlastni feseni.

* metoda

¢ Jakou metodu aplikujete?

e teorie

e Mam teorii.

* eigen

* Esist seine eigene Firma.

¢ das Geschaft

¢ Das ist sein Geschaft.

¢ das System

e Es gibt ein neues Qualitatssystem in unserem
Buro.

e der Bereich

* Mein Bereich ist Biologie.

* allgemein

e Wer ist der Generaldirektor?

e der Prozess

¢ Wir missen diesen Prozess durchfiihren.

* spezifisch

e Wir brauchen eine spezifische Losung.

¢ die Methode

¢ Welche Methode wenden Sie an?

¢ die Theorie

* |ch habe eine Theorie.
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zakon, pravo

To je protizakonné.

hodnota

dan z pfidané hodnoty

problém

Je tady néjaky problém?

ekonomika

Ekonomika jde nahoru.

spole¢nost

Pro jakou spole¢nost pracuje?

karta

Mate kreditni kartu?

skupina

Kde je vase skupina?

objednavka

Kolik objednavek mame k vyfizeni?

sluzba

Sluzby zakaznikdm jsou velmi dilezité.

pramysl, obor

das Gesetz

Es ist gegen das Gesetz.

der Wert

MWST - Mehrwertsteuer

das Problem

Was ist das Problem hier?

die Wirtschaft

Mit der Wirtschaft geht es aufwarts.

die Firma

Fir welche Firma arbeitet er?

die Karte

Haben Sie eine Kreditkarte?

die Gruppe

Wo ist Ihre Gruppe?

die Bestellung

Wieviele Bestellungen sind zu bearbeiten?

der Service

Kundenservice ist sehr wichtig.

Industrie / Branchen
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Pracoval ve vice oborech.

vedeni, fizeni

Vedeni ma poradu.

organizace

Tato organizace se stara o lidska prava.

sekce, oddéleni

Brzy se stane $éfem sekce.

nakup

Pracuje pro nakup.

dodavat

Kolik kusd budeme dodavat?

zachazet s nécim, prodavat

Jak s tim budeme nakladat? Jak se k tomu

postavime?

obchod, dohoda

Jsme dohodnuti? Mdme dohodu?

vyrabét

Kolik kusd miZeme vyrobit?

oddéleni

Pro jaké oddéleni pracuje?

e Er hat in verschiedenen Branchen gearbeitet.

¢ das Management

¢ Das Management ist in einer Besprechung.

 die Organisation

* Diese Organisation kiimmert sich um
Menschenrechte.

¢ die Sektion

e Er wird bald Sektionschef.

e der Einkauf

e Er arbeitet im Einkauf.

¢ liefern

¢ Wieviel Stick werden wir liefern?

¢ handeln

¢ Wie sollen wir das handeln?

¢ das Geschaft

¢ Sind wir im Geschaft?

e produzieren

e Wieviel Stlick kbnnen wir produzieren?

e die Abteilung

¢ In welcher Abteilung arbeitet er?
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remeslo

On je velmi zrucny femeslinik.

zalezitost

O co jde? O co se jedna?

struktura

Jaka je struktura toho materialu?

Uspéch

Jeho Uspéch byl pfisouzen nékomu jinému.

ukol

Mym ukolem je kontaktovat nové klienty.

kancelar, urad

Je ve své kancelafi.

prileZitost

Dékuji vam za prilezitost.

vyzva

To je vyzva pro kazdého.

funkce

Ten produkt ma hodné funkci.

zakaznik

¢ das Handwerk

e Erist ein sehr begabter Handwerker.

¢ das Problem

e Was ist das Problem?

¢ die Struktur

¢ Welche Struktur hat das Material?

e der Erfolg

¢ Sein Erfolg wurde jemand anderem
zugeschrieben.

¢ die Aufgabe

* Meine Aufgabe ist es neue Kunden zu
kontaktieren.

e das Biiro

e Eristin seinem Biiro.

» die Gelegenheit / die Chance

¢ Danke fiur die Chance.

e die Herausforderung

e Esist flir uns alle eine Herausforderung.

¢ die Funktion

¢ Das Produkt hat viele Funktionen.

e der Kunde
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Je nasim dlouhodobym zdkaznikem.

vliv

Jeho vliv vzrista.

prodat

Kolik mizZeme prodat?

zakladna

To je naSe mezindrodni zakladna.

aplikace

Ta aplikace je velmi populdrni.

slozka

Muzes$ mi podat tu slozku?

zalozit

M zes zalozit ten zaznam?

nadace

Tato nadace pomaha hendikepovanym détem.

starost

DrZ se stranou problému!

deprese

Deprese mlze pfijit kazdou chvili.

Er ist ein langjahriger Kunde.

der Einfluss

Sein Einfluss wachst.

verkaufen

Wieviel kdnnen wir verkaufen?

die Basis

Das ist unsere internationale Basis.

die Anwendung

Diese Anwendung ist sehr beliebt.

die Akte

Kannst du mir bitte die Akte geben?

Einordnen / ablegen

Kannst du die Akte ablegen?

die Stiftung

Diese Stiftung hilft behinderten Kindern.

die Schwierigkeit, das Problem

Halte dich von Problemen fern!

die Depression / die Wirtschaftskrise

¢ Die Wirtschaftskrise kann jeden Moment
kommen.
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ddkaz

Jako diukaz nam ukazal ten email.

moznost, prilezitost

Jaké jsou moZnosti?

agentura

Pracuje pro PR agenturu.

faktor

To je dulezity faktor.

formalni

Je vyzadovéno formalni obleceni?

reseni

Potfebujeme trvalé reseni naseho problému.

pfistup

S timto pristupem se nedostanes daleko.

fidit, vést, spravovat

MuzZes fidit ten projekt?

princip

To je otazka principu.

prode;j

* Wir brauchen eine endgliltige Losung fiir unser

der Beweis

Zum Beweis zeigte er uns die Email.

die Option

Was sind die Opitonen?

die Agentur

Er arbeitet fiir eine PR Agentur.

der Faktor

Das ist ein wichtiger Faktor.

formell

Ist formelle Kleidung erforderlich?

die Losung

Problem.

die Einstellung

Mit der Einstellung kommst du nicht weit.

managen

Kannst du das Projekt managen?

das Prinzip

Es ist eine Frage des Prinzips.

der Verkauf
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je to na prodej?

stiznost

Stiznost byla posunuta dale.

smlouva

Kdy podepiseme tu smlouvu?

vnitrni

To je vnitfni pokyn.

projekt

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

dohoda

Dohoda je podepsana.

ddvérnost

To je otazka sebed(véry.

rozkazovat, veleni

Byli pod mym velenim.

vldcovstvi

Vedeni se nelze naudit.

schlze

V kolik je ta schlze?

¢ |st es zu verkaufen?

¢ die Beschwerde

* |hre Beschwerde wurde weitergegeben.

e der Vertrag

e Wann unterzeichnen wir den Vertrag?

* intern

e Das ist eine interne Regelung.

¢ das Projekt

¢ Gibt es einen Fortschritt bei dem Projekt?

¢ die Vereinbarung

e Die Vereinbarung ist unterschrieben.

e das Vertrauen

e Das ist eine Frage des Selbstvertrauens.

¢ das Kommando

¢ Sie waren unter meinem Kommando.

e die Fihrung

¢ Flhrung (Fihrungsqualitat) kann man nicht
lernen.

» das Meeting / die Sitzung

¢ Um wieviel Uhr ist die Sitzung?
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partner

Jsem partnefi v byznysu.

usadit se, dohodnout se

Jsme dohodnuti.

prosazovani, povyseni

Kdy dostanes své povyseni?

administrativni, spravni

Administrativni naklady rostou.

spolecnik

To je muj spolecnik.

procedura

Ktera procedura se aplikuje?

pomér

Jaky je pomér mezi cenou a vykonem?

starsi

Je jen trochu starsi (sluzebné).

schlzka

Mate domluvenou schizku?

konference

der Partner

Wir sind Geschéftspartner.

begleichen

Wir sind Quit.

die Beférderung

Wan bekommst du deine Beférderung?

die Verwaltung

Die Verwaltungskosten steigen.

der Kompagnon

Er ist mein Kompagnon.

die Prozedur

Welche Prozedur ist anzuwenden?

das Verhaltnis

Wie ist das Verhaltnis zwischen Preis und

Leistung?

senior/rannghoher

Er ist nur etwas ranghoher.

der Termin

Haben sie einen Termin?

die Konferenz/ die Tagung
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Byl jsem na konferenci.

nemocnice

Je v nemocnici?

povolit

VyZaduje to povoleni?

nabidnout

MuZete nabidnout podle nasledujicich

parametrd?

pracovni stl

Davam si sendvic za stolem.

inspekce, kontrola

V objektu probiha inspekce.

reakce

To je adekvatni reakce.

oznamit

Bylo to ozndmeno vcera.

schvalit

Bylo to schvéleno pred tydnem.

ukol

To byl slozZity ukol.

Ich war auf einer Tagung / Konferenz.

das Krankenhaus

Ist sie im Krankenhaus?

erlauben

Bendtigt man dazu eine Erlaubnis?

anbieten

Kénnen Sie aufgrund der folgenden

Parametern ein Angebot machen?

der Schreibtisch

Ich esse nur ein Sandwich an meinem

Schreibtisch.

die Prifung

Die Einrichtung wird geprift.

die Reaktion

Das ist eine angemessene Reaktion.

ankiindigen

Es wurde gestern angekiindigt.

genehmigen

Es wurde vor einer Woche genehmigt.

die Aufgabe

Es war eine schwierige Aufgabe.
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nabidka

Uz pfrisla ta nabidka?

vyjedndvani

Vyjednavani jsou tézka.

zavazek

Je to nas zavazek.

vadit

Nevadi mi pracovat do pozdnich hodin.

das Anebot

Ist das Angebot angekommen?

die Verhandlung

Die Verhandlung ist schwierig.

die Verpflichtung

Das ist unsere Verpflichtung.

ausmachen / macht aus

Es macht mir nichts aus bis spat zu arbeiten.
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Administrativa - procvicovaci véty - poslouchejte!

¢ In welcher Abteilung arbeitet er? ¢ Pro jaké oddéleni pracuje?

* Ist es zu verkaufen? e je to na prodej?

e Erist ein langjahriger Kunde. ¢ Je nasim dlouhodobym zakaznikem.

¢ Meine Aufgabe ist es neue Kunden zu ¢ Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

kontaktieren.

¢ Das ist ein wichtiger Faktor. e To je dllezity faktor.

e Wir brauchen eine endgiiltige Losung fiir unser * Potfebujeme trvalé feseni naseho problému.

Problem.

e Wir brauchen eine spezifische Losung. ¢ Potrebujeme zvlastni reseni.

e Wir mussen verhandeln. ¢ Musime vyjednavat.

e Er hat in verschiedenen Branchen gearbeitet. e Pracoval ve vice oborech.

* |Ist das Angebot angekommen? e Uz pfisla ta nabidka?

e Er arbeitet fiir eine PR Agentur. * Pracuje pro PR agenturu.

e Das ist eine angemessene Reaktion. * To je adekvatni reakce.

* Wieviel Stlick werden wir liefern? * Kolik kusti budeme dodavat?

¢ Gibt es einen Fortschritt bei dem Projekt? ¢ Je néjaky pokrok v tomto projektu?
e Mit der Einstellung kommst du nicht weit. S timto ptistupem se nedostanes daleko.
¢ Wieviele Bestellungen sind zu bearbeiten? ¢ Kolik objedndvek mame k vyfizeni?
* Eristin seinem Biro. * Je ve své kancelafi.

¢ Die Vereinbarung ist unterschrieben. * Dohoda je podepsana.



* Sein Erfolg wurde jemand anderem
zugeschrieben.

¢ Wan bekommst du deine Beférderung?

e Konnen Sie aufgrund der folgenden
Parametern ein Angebot machen?

¢ |ch esse nur ein Sandwich an meinem
Schreibtisch.

e Wo ist lhre Gruppe?

e Wer ist der Generaldirektor?

e Wann unterzeichnen wir den Vertrag?

e Wieviel Stiick kdnnen wir produzieren?

¢ MWS - Mehrwertsteuer

* GATT

¢ Diese Organisation kiimmert sich um
Menschenrechte.

e Eswurde vor einer Woche genehmigt.

e Erist nur etwas ranghoher.

¢ Was ist das Problem?

¢ Wir sind Quit.

¢ Kundenservice ist sehr wichtig.

¢ Sein Einfluss wachst.

¢ Kannst du mir bitte die Akte geben?

¢ Jeho Uspéch byl pfisouzen nékomu jinému.

¢ Kdy dostanes své povyseni?

¢ MuzZete nabidnout podle nasledujicich
parametrd?

e Davam si sendvic za stolem.

¢ Kde je vase skupina?

¢ Kdo je generalni feditel?

¢ Kdy podepiseme tu smlouvu?

¢ Kolik kust mGzeme vyrobit?

e dan z pfidané hodnoty

¢ Gatt - vSeobecna dohoda o obchodu a tarifech

e Tato organizace se stara o lidska prava.

* Bylo to schvdleno pred tydnem.

e Je jen trochu starsi (sluzebné).

e Ocojde? O co se jedna?

¢ Jsme dohodnuti.

¢ Sluzby zdkazniklm jsou velmi dileZité.

¢ Jeho vliv vzrista.

e Mize$ mi podat tu slozku?

35



Haben Sie eine Kreditkarte?

Das Produkt hat viele Funktionen.

Er wird bald Sektionschef.

Haben sie einen Termin?

Flhrung (Fihrungsqualitat) kann man nicht

lernen.

Welche Prozedur ist anzuwenden?

Wie sollen wir das hdndeln?

Sind wir im Geschaft?

Wir sind Geschaftspartner.

Ich habe eine Theorie.

Die Wirtschaftskrise kann jeden Moment

kommen.

Das ist unsere Verpflichtung.

Um wieviel Uhr ist die Sitzung?

Das ist sein Geschaft.

Sie waren unter meinem Kommando.

Ist sie im Krankenhaus?

Ihre Beschwerde wurde weitergegeben.

Wieviel kdnnen wir verkaufen?

e Mate kreditni kartu?

¢ Ten produkt ma hodné funkci.

e Brzy se stane $éfem sekce.

¢ Mate domluvenou schiizku?

¢ Vedeni se nelze naucit.

e Kterd procedura se aplikuje?

¢ Jak s tim budeme nakladat? Jak se k tomu
postavime?

¢ Jsme dohodnuti? Mame dohodu?

* Jsem partnefi v byznysu.

e Mam teorii.

¢ Deprese mlze pfijit kazdou chvili.

e Je to nas zavazek.

¢ V kolik je ta schiize?

e To je jeho obchod. To je jeho zaleZitost.

¢ Byli pod mym velenim.

* Je v nemocnici?

e Stiznost byla posunuta dale.

¢ Kolik mGzeme prodat?
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Das ist eine interne Regelung.

Fur welche Firma arbeitet er?

Er ist ein sehr begabter Handwerker.

Die Einrichtung wird geprift.

Das Management ist in einer Besprechung.

Es wurde gestern angekiindigt.

Kannst du das Projekt managen?

Die Verhandlung ist schwierig.

Es ist seine eigene Firma.

Es ist eine Frage des Prinzips.

Wir missen diesen Prozess durchfiihren.

Bendtigt man dazu eine Erlaubnis?

Wie ist das Verhaltnis zwischen Preis und

Leistung?

¢ Es gibt ein neues Qualitatssystem in unserem

Biro.

Er arbeitet im Einkauf.

Das ist eine Frage des Selbstvertrauens.

Was ist das Problem hier?

Danke fiir die Chance.

Es ist gegen das Gesetz.

To je vnitfni pokyn.

Pro jakou spole¢nost pracuje?

On je velmi zrucny femeslinik.

V objektu probiha inspekce.

Vedeni ma poradu.

Bylo to ozndmeno vcera.

MuZes fidit ten projekt?

Vyjednavani jsou tézka.

On vlastni tu spolecnost.

To je otazka principu.

Musime implementovat tento proces.

VyZaduje to povoleni?

Jaky je pomér mezi cenou a vykonem?

V nasi kancelafi je novy systém kvality.

Pracuje pro nakup.

To je otazka sebed(véry.

Je tady néjaky problém?

Dékuji vam za prilezitost.

To je protizakonné.
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Welche Methode wenden Sie an?

Es war eine schwierige Aufgabe.

Er arbeitet in der Administration / Verwaltung.

Er ist mein Kompagnon.

Welche Struktur hat das Material?

Zum Beweis zeigte er uns die Email.

Es ist fur uns alle eine Herausforderung.

Diese Stiftung hilft behinderten Kindern.

Ich war auf einer Tagung / Konferenz.

Mit der Wirtschaft geht es aufwarts.

Die Verwaltungskosten steigen.

Halte dich von Problemen fern!

Diese Anwendung ist sehr beliebt.

Kannst du die Akte ablegen?

Mein Bereich ist Biologie.

Das ist unsere internationale Basis.

Was sind die Opitonen?

Ist formelle Kleidung erforderlich?

Es macht mir nichts aus bis spat zu arbeiten.

Jakou metodu aplikujete?

To byl slozity ukol.

Pracuje v administraci.

To je muj spolecnik.

Jaka je struktura toho materialu?

Jako diukaz nam ukazal ten email.

To je vyzva pro kazdého.

Tato nadace pomaha hendikepovanym détem.

Byl jsem na konferenci.

Ekonomika jde nahoru.

Administrativni naklady rostou.

DrZ se stranou problému!

Ta aplikace je velmi populdarni.

M zes zalozit ten zaznam?

MUj obor je biologie.

To je nase mezindrodni zakladna.

Jaké jsou moznosti?

Je vyZzadovano formalni obleceni?

Nevadi mi pracovat do pozdnich hodin.
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Administrativa - procvicovaci véty - prelozte!

¢ Kolik kust budeme dodavat?

¢ Pro jakou spolec¢nost pracuje?

* Pracuje v administraci.

¢ MuzZete nabidnout podle nasledujicich
parametrd?

e Kterd procedura se aplikuje?

e StiZznost byla posunuta ddle.

¢ Sluzby zdkazniklm jsou velmi dileZité.

e Mam teorii.

* Vyjednavani jsou tézka.

e dan z pfidané hodnoty

* Bylo to schvdleno pred tydnem.

* Bylo to ozndmeno vcera.

e M{j obor je biologie.

¢ Vedeni se nelze naucit.

e Pro jaké oddéleni pracuje?

* Dohoda je podepsana.

¢ Gatt - vSeobecna odhoda o obchodu a tarifech

¢ S timto ptistupem se nedostanes daleko.

¢ Wieviel Stiick werden wir liefern?

¢ Fir welche Firma arbeitet er?

* Er arbeitet in der Administration / Verwaltung.

e Konnen Sie aufgrund der folgenden
Parametern ein Angebot machen?

¢ Welche Prozedur ist anzuwenden?

¢ |hre Beschwerde wurde weitergegeben.

¢ Kundenservice ist sehr wichtig.

¢ |Ich habe eine Theorie.

¢ Die Verhandlung ist schwierig.

¢ MWS - Mehrwertsteuer

e Eswurde vor einer Woche genehmigt.

e Eswurde gestern angekiindigt.

* Mein Bereich ist Biologie.

¢ Flhrung (Fihrungsqualitat) kann man nicht
lernen.

¢ In welcher Abteilung arbeitet er?

* Die Vereinbarung ist unterschrieben.

* GATT

e Mit der Einstellung kommst du nicht weit.

39



V kolik je ta schlze?

To je adekvatni reakce.

To je otazka sebedivéry.

Jako diukaz nam ukazal ten email.

Kolik kusi mizeme vyrobit?

Dékuji vam za prileZitost.

Byli pod mym velenim.

DrZ se stranou problém!

Mdazes zalozit ten zaznam?

Jaka je struktura toho materialu?

Uz pfisla ta nabidka?

Kolik objednavek mame k vyfizeni?

To je protizakonné.

Potrebujeme zvlastni feseni.

Jakou metodu aplikujete?

Mate domluvenou schtizku.

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

Je nasim dlouhodobym zakaznikem.

Jak s tim budeme nakladat? Jak se k tomu

postavime?

Um wieviel Uhr ist die Sitzung?

Das ist eine angemessene Reaktion.

Das ist eine Frage des Selbstvertrauens.

Zum Beweis zeigte er uns die Email.

Wieviel Stiick kbnnen wir produzieren?

Danke fiir die Chance.

Sie waren unter meinem Kommando.

Halte dich von Problemen fern!

Kannst du die Akte ablegen?

Welche Struktur hat das Material?

Ist das Angebot angekommen?

Wieviele Bestellungen sind zu bearbeiten?

Es ist gegen das Gesetz.

Wir brauchen eine spezifische Lésung.

Welche Methode wenden Sie an?

Haben sie einen Termin?

Gibt es einen Fortschritt bei dem Projekt?

Er ist ein langjahriger Kunde.

Wie sollen wir das handeln?
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Pracuje pro nakup.

Kde je vase skupina?

Je v nemocnici?

To je jeho obchod. To je jeho zéleZitost.

Je vyzadovdéno formalni obleceni?

Potfebujeme trvalé feseni naseho problému.

Pracuje pro PR agenturu.

To je otazka principu.

To je vnitfni pokyn.

To byl slozity ukol.

To je dulezity faktor.

MuUZe$ mi podat tu slozku?

O co jde? O co se jedna?

Je tady néjaky problém?

Jeho Uspéch byl pfisouzen nékomu jinému.

Kdy dostanes své povyseni?

Tato nadace pomaha hendikepovanym détem.

Jaké jsou moznosti?

Jsme dohodnuti? Mame dohodu?

¢ Er arbeitet im Einkauf.

e Wo st lhre Gruppe?

¢ |st sie im Krankenhaus?

¢ Das ist sein Geschaft.

Ist formelle Kleidung erforderlich?

e Wir brauchen eine endgiiltige Losung fir unser
Problem.

e Er arbeitet fiir eine PR Agentur.

e Esist eine Frage des Prinzips.

e Das ist eine interne Regelung.

e Es war eine schwierige Aufgabe.

¢ Das ist ein wichtiger Faktor.

¢ Kannst du mir bitte die Akte geben?

e Was ist das Problem?

¢ Was ist das Problem hier?

¢ Sein Erfolg wurde jemand anderem
zugeschrieben.

¢ Wan bekommst du deine Beforderung?

¢ Diese Stiftung hilft behinderten Kindern.

Was sind die Opitonen?

¢ Sind wir im Geschaft?
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To je naSe mezindrodni zakladna.

Musime implementovat tento proces.

Ekonomika jde nahoru.

Jsme dohodnuti.

Jaky je pomér mezi cenou a vykonem?

On vlastni tu spolecnost.

Davam si sendvic za stolem.

Byl jsem na konferenci.

Musime vyjednavat.

V objektu probiha inspekce.

On je velmi zrucny femeslinik.

V nasi kancelafi je novy systém kvality.

Je jen trochu starsi (sluzebné).

Ten produkt ma hodné funkci.

Jeho vliv vzrista.

Administrativni naklady rostou.

VyZaduje to povoleni?

Pracoval ve vice oborech.

e Das ist unsere internationale Basis.

¢ Wir missen diesen Prozess durchfiihren.

¢ Mit der Wirtschaft geht es aufwarts.

¢ Wir sind Quit.

¢ Wie ist das Verhaltnis zwischen Preis und
Leistung?

* Esist seine eigene Firma.

¢ |ch esse nur ein Sandwich an meinem
Schreibtisch.

* Ich war auf einer Tagung / Konferenz.

¢ Wir missen verhandeln.

e Die Einrichtung wird gepruft.

e Erist ein sehr begabter Handwerker.

e Es gibt ein neues Qualitdtssystem in unserem
Blro.

e Erist nur etwas ranghoher.

¢ Das Produkt hat viele Funktionen.

¢ Sein Einfluss wachst.

e Die Verwaltungskosten steigen.

e Benoétigt man dazu eine Erlaubnis?

e Er hat in verschiedenen Branchen gearbeitet.
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Je to nas zavazek.

MuZes fidit ten projekt?

je to na prodej?

Kdo je generalni feditel?

To je vyzva pro kazdého.

Jsem partnefi v byznysu.

Je ve své kancelafi.

Kdy podepiseme tu smlouvu?

Mate kreditni kartu?

Deprese mlze pfijit kazdou chvili.

Brzy se stane $éfem sekce.

Tato organizace se stara o lidska prava.

Vedeni ma poradu.

Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

To je mUj spolecnik.

Kolik mGzeme prodat?

Ta aplikace je velmi popularni.

Nevadi mi pracovat do pozdnich hodin.

e Das ist unsere Verpflichtung.

¢ Kannst du das Projekt managen?

¢ |st es zu verkaufen?

e Wer ist der Generaldirektor?

e Esist flr uns alle eine Herausforderung.

¢ Wir sind Geschéftspartner.

e Eristin seinem Biiro.

e Wann unterzeichnen wir den Vertrag?

¢ Haben Sie eine Kreditkarte?

e Die Wirtschaftskrise kann jeden Moment

kommen.

e Er wird bald Sektionschef.

¢ Diese Organisation kiimmert sich um
Menschenrechte.

e Das Management ist in einer Besprechung.

¢ Meine Aufgabe ist es neue Kunden zu
kontaktieren.

* Erist mein Kompagnon.

Wieviel kdnnen wir verkaufen?

¢ Diese Anwendung ist sehr beliebt.

e Es macht mir nichts aus bis spat zu arbeiten.
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Administrativa - karty

eigen Es ist seine eigene Firma,

Das ist sein Geschaft. das System
der Bereich Mein Bereich ist Biologie.

Wer ist der generaldirektor? der Prozess

Wir brauchen eine

spezifisch spezifische Losung.

Welche Methode wenden Sie

die Theorie
an?

das Geschaft

Es gibt ein neues
Qualitatssystem in unserem
Buro.

allgemein

Wir missen diesen Prozess
durchfihren.

die Methode

Ich habe eine Theorie.
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obchod, byznys On vlastni tu sp@iest.

V nasi kancelé je novy

systém kvality. system
vSeobcny, generalni Bjlobor je biologie.
Musime implementovat tento
proces
proces.
metoda Pdtbujeme zvlastrieseni.
Mam teorii. teorie

vlastnit

To je jeho obchod. To je jehp
zélezitost.

obor

Kdo je generéligditel?

zvlastni, specificky

Jakou metodu aplikujete?
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das Gesetz Es ist gegen das Gesetz. der Wert

MWS - Mehrwertsteuer das Problem Was ist das Probier?
die Wirtschaft Mit der Wirts_c_;haft gehtes die Firma
aufwarts.
Fir welche Firma arbeitet en? die Karte Haben Sie eine Kreditkarte?
der Handel GATT die Gruppe

Wieviele Bestellungen sinc

Wo ist Ihre Gruppe? die Bestellung U bearbeiten?
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hodnota

Je tady gjaky problém?

spole&nost

Méate kreditni kartu?

skupina

Kolik objednavek mame k
vyfizeni?

To je protizakonné.

problém

Ekonomika jde nahoru.

karta

Gatt - vSeobecna odhoda o
obchodu a tarifech

objednavka

zakon, pravo

dez pridané hodnoty

ekonomika

Pro jakou spwmlest pracuje?

obchod

Kde je vaSe skupina?
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Kundenservice ist sehr

A Industrie / Branchen
wichtig.

der Service

Er hat in verschiedenen

Branchen gearbeitet, der Vorstand Er ist Vorstandsmitglied.

Das Management ist in einer

das Management die Organisation

Besprechung.
Diese Organisation kimmert die Sektion Er wird bald Sektionschef|
sich um Menschenrechte.
der Einkauf Er arbeitet im Einkauf. liefern
Wieviel Stuick werden wir handeln Wie sollen wir das handeln?

liefern?
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pramysl, obor

Jeclenem pedstavenstva.

organizace

Brzy se stane Séfem sekce.

dodavat

Jak s tim budeme nakladat?
Jak se k tomu postavime?

Sluzby zékaznikm jsou

velmi dilezité.

fpdstavenstvo

Vedeni ma poradu.

sekce¢laad

Pracuje pro nakup.

zachazet sdm, prodavat

sluzba

Pracoval ve vice oborech.

vedéizeni

Tato organizace se stara ¢
lidsk& prava.

nakup

Kolik kus budeme dodavat?
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das Geschaft Sind wir im Geschaft? die Regeln

Wieviel Stick kénnen wir

Folge den Regeln. produzieren produzieren?

In welcher Abteilung arbeitet

das Handwerk
er?

die Abteilung

Er ist ein sehr begabter

das Problem Was ist das Problem?
Handwerker.

Welche Struktur hat das

die Struktur Material?

der Erfolg

Sein Erfolg wurde jemand
anderem zugeschrieben.

Meine Aufgabe ist es neue

die Aufgabe Kunden zu kontaktieren.
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pravidla

Kolik kusi mazeme vyrobit?

femeslo

O cojde? O co se jedna?

uspEch

Mym Ukolem je kontaktovat

nove klienty.

Jsme dohodnuti? Mame
dohodu?

vyrai

Pro jaké odteni pracuje?

zalezitost

Jaka je struktura toho
materialu?

ukol

obchod, dohoda

Rid’ se pravidly!

odieni

On je velmi zrgny
remesinik.

struktura

Jeho usgch byl gisouzen
nékomu jinému.
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das Biro

Danke fiur die Chance.

die Funktion

Er ist ein langjahriger Kunde.

verkaufen

Das ist unsere internationale
Basis.

Er ist in seinem Blro.

die Herausforderung

Das Produkt hat viele
Funktionen.

der Einfluss

Wieviel kdnnen wir
verkaufen?

die Anwendung

die Gelegenhei¢ Ghance

Es ist fUr uns alle eine
Herausforderung.

der Kunde

Sein Einfluss wachst.

die Basis

Diese Anwendung ist sehr
beliebt.
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prilezitost

Je ve své kancéla

kancel&, Urad

To je vyzva pro kazdého.

vyzva

¢Kuji vam za pilezitost.

Ten produkt ma hodn

zéakaznik . funkce
funkci.
. . , Je naSim dlouhodobym
Jeho vliv vziista. vliv S akaznikem.
zakladna Kolik nizeme prodat? prodat

Ta aplikace je velmi
popularni.

aplikace

To je naSe mezinarodni
zakladna.

10



die Akte Kannst du mir bitte die Akte:

geben?
Kannst du die Akte ablegen? die Stiftung
die Schwierigkeit, das Halte dich von Problemen
Problem fern!
Die Wirtschaftskrise kann .
: der Beweis
jeden Moment kommen.
die Option Was sind die Opitonen?
Er arbeite fur eine PR der Faktor

Agentur.

11

Einordnen / ablegen

Diese Stiftung hilft
behinderten Kindern.

die Depression / die
Wirtschaftskrise

Zum Beweis zeigte er uns dje
Email.

die Agentur

Das ist ein wichtiger Faktcr.
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zalozit

Tato nadace pomaha
hendikepovanym&em.

deprese

Jako dikaz ndm ukazal ten
email.

agentura

To je dilezity faktor.

12

Maze$ mi podat tu slozku?

nadace

Drz se stranou probfém

dukaz

Jaké jsou moznosti?

faktor

slozka

MzesS zalozit ten zaznam?

starost

Deprese nize [ijit kazdou
chvili.

moznaskefitost

Pracuje pro PR agenturu
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formell

Wir brauchen eine endgultige
Losung fur unser Problem.

die Einstellung

Kannst du das Projekt
managen?

der Verkauf

Ihre Beschwerde wurde
weitergegeben.

13

Ist formelle Kleidung
erforderlich?

der Administrator / der
Verwalter

Mit der Einstellung kommst
du nicht weit.

das Prinzip

Ist es zu verkaufen?

der Vertrag

die Lésung

Er arbeitet in der

Administration / Verwaltung.

managen

Es ist eine Frage des Prinzips.

die Beschwerde

Wann unterzeichnen wir deh
Vertrag?
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Je vyzadovano formalni

obleseni? formalni

feSeni

Potebujeme trvaléeSeni

Pracuje v administraci. spravce N .
naseho problemu.

S timto gistupem se

fidit, vést, spravovat nedostanes daleko. piistup
To je otazka principu. princip MeeSiidit ten projekt?
stiznost je to na prodej? prodej
Kdy podepiseme tu smlouvy? smlouva Stiznost byla posunuta dale.

14



intern

Gibt es einen Fortschritt be|
dem Projekt?

das Vertrauen

Sie waren unter meinem
Kommando.

das Meeting / die Sitzung

Wir sind Geschaftspartner.

15

Das ist eine interne
Regelung.

die Vereinbarung

Das ist eine Frage des
Selbstvertrauens.

die Fuhrung

Um wieviel Uhr ist die
Sitzung?

begleichen

das Projekt

Die Vereinbarung ist
unterschrieben.

das Kommando

Fuhrung (Fuhrungsqualitat)
kann man nicht lernen.

der Partner

Wir sind Quit
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projekt

To je vnitni pokyn.

vnitni

Dohoda je podepséana.

dohoda

Je r¥jaky pokrok v tomto
projektu?

rozkazovat, veleni

To je otazka setetty.

davérnost

Vedeni se nelze nai.

vudcovstvi

Byli pod mym velenim.

partner

V kolik je ta salze?

schze

Jsme dohodnuti.

usadit se, dohodnout si

A

Jsem partogznysu.
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die Beforderung

Die Verwaltungskosten
steigen.

die Branche

Welche Prozedur ist
anzuwenden?

senior/rannghdher

Untschreibe bitte hier.

17

Wan bekommst du deine
Beforderung?

die Verwaltung

der Kompagnon Er ist mein Kompagnon.

In welcher Branche arbeitet

die Prozedur
er?

Wie ist das Verhaltnis

das Verhaltnis zwischen Preis und Leistung?

Er ist nur etwas ranghoher. diendchrift

der Termin Haben sie eihemin?
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administrativni

To je myj spolenik.

procedura

Jaky je pormdr mezi cenou a
vykonem?

podpis

Mate domluvenou sdizku.

18

Kdy dostanes své povyseni? prosaziopovyseni
spolenik Administrativni naklady
rostou.
V jakém odwi pracuje? oditvi, vétev

pomer

Je jen trochu starSi
(sluzebr).

sclizka

Ktera procedura se aplikuje?

starsi

Podepis prosim tady..
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die Konferenz/ die Tagung

Ist sie im Krankenhaus?

erlauben

Kdnnen Sie aufgrund der
folgenden Parametern ein
Angebot machen?

die Prufung

Das ist eine angemessene

Reaktion.

19

Ich war auf einer Tagung /

das Krankenhaus
Konferenz.

die Verhandlung Wir musszhandeln.

Bendtigt man dazu eine

Erlaubnis? anbieten

Ich esse nur ein Sandwich &n

der Schreibtisch meinem Schreibtisch.

Die Einrichtung wird gepruft. die Reaktion

Es wurde gestern

anktndigen angekuindigt.
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nemocnice

Musime vyjednavat.

nabidnout

Davam si sendviza stolem.

reakce

Bylo to oznamenodera.

20

Byl jsem na konferenci.

vyjednavani

VyZaduje to povoleni?

pracovnitgt

V objektu probiha inspekce.

oznamit

konference

Je v nemocnici?

povolit

Muzete nabidnout podle
nasledujicich paraméf?

inspekce, kéatro

To je adekvatni reakce.
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Es wurde vor einer Woche

genehmigen genehmigt. die Aufgabe
Es war eine schwierige das Anebot Ist das Angebot
Aufgabe. angekommen?

die Verhandlung

Die Verhandlung ist
schwierig.

die Verpflichtung

Das ist unsere Verpflichtung.

ausmachen / macht aus

Es macht mir nichts aus bi
spat zu arbeiten.
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ukol

Bylo to schvalenoied
tydnem.

schvalit

Uz priSla ta nabidka?

nabidka

To byl slozity ukol.

zavazek

Vyjednavani jsodzka.

vyjednavani

Nevadi mi pracovat do
pozdnich hodin.

vadit

Je to nas zavazek.
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Administrativa - test

e stiZznost

¢ Jaké jsou moZnosti?

e schuizka

¢ Je ve své kancelari.

* pfistup

e vnitini

¢ Pracuje pro nakup.

e prlmysl, obor

¢ Kolik kust mGzeme vyrobit?

e systém

¢ nabidnout

* Bylo to schvdleno pred tydnem.

* moznost, pfileZitost

¢ kancelar, urad

e zalezitost

* Musime implementovat tento proces.

e Mize$ mi podat tu slozku?

e vadit
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zalozit

Jsme dohodnuti? Mame dohodu?

To je otazka principu.

MuzZes fidit ten projekt?

je to na prodej?

Bylo to ozndmeno vcera.

Potfebujeme zvlastni Feseni.

zachazet s néim, proddvat

Mdazes zalozit ten zaznam?

usadit se, dohodnout se

Jako dliikaz ndm ukazal ten email.

7

vyjednavani

DrZ se stranou problému!

dan z ptidané hodnoty

Deprese mlze pfijit kazdou chvili.

formalni

rozkazovat, veleni

procedura

nakup
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aplikace

Gatt - vSeobecna odhoda o obchodu a tarifech

Kolik kust budeme dodavat?

prilezitost

Mate domluvenou schlizku.

Pro jakou spole¢nost pracuje?

funkce

prosazovani, povyseni

Je tady néjaky problém?

proces

reakce

administrativni

objednavka

faktor

Pracuje v administraci.

zvlastni, specificky

deprese

nadace

V nasi kancelafi je novy systém kvality.
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Toje adekvatni reakCe.

pracovni stll

(oo (o =1 =Y o Y15

VYFADET s

(] o1 T 5

Je vyzadovdno formalni obleCeni?

VUACOVSTIVE e,

SEUKEUIE s

STArOSt e

Vjakém odvetvi pracuje? e

ZAKAZNIK

Je to NS ZAVAZEK. e

Vkolik je taschliZe?

Potrebujeme trvalé feseni naseho problému. ..o

POMEr e

ZAVAZEK

Je jen trochu starSi (SIUZEDNE).

Kde jevase skupina?

DAvam si sendViC za StOlem. e
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To je muj spolecnik.

Ten produkt ma hodné funkci.

sluzba

Sluzby zdkazniklm jsou velmi dileZité.

schvalit

Je ¢lenem predstavenstva.

reseni

Uz pfisla ta nabidka?

remeslo

To je vyzva pro kazdého.

V objektu probiha inspekce.

obor

vlastnit

metoda

projekt

Byl jsem na konferenci.

Jeho uspéch byl prisouzen nékomu jinému.

karta

nemocnhice
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hodnota

Podepis prosim tady..

spole¢nost

Kterd procedura se aplikuje?

VyZaduje to povoleni?

To byl slozity ukol.

ddvérnost

Jakou metodu aplikujete?

Vedeni ma poradu.

predstavenstvo

vyzva

Pracuje pro PR agenturu.

Jsme dohodnuti.

Je v nemocnici?

princip

To je otazka sebed(véry.

spravce

Byli pod mym velenim.

Je néjaky pokrok v tomto projektu?
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¢ Jaka je struktura toho materialu?

e teorie

¢ S timto ptistupem se nedostanes daleko.

e Tato nadace pomaha hendikepovanym détem.

* Rid se pravidly!

e MlZete nabidnout podle nasledujicich
parametrd?

e dlkaz

e schize

* ukol

e oznamit

e MIj obor je biologie.

¢ dohoda

e Ocojde? O co se jedna?

¢ Jaky je pomér mezi cenou a vykonem?

* ukol

¢ Kdo je generalni feditel?

¢ vSeobcny, generdlni

e Fidit, vést, spravovat

e prodej
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Brzy se stane $éfem sekce.

organizace

vedeni, fizeni

Ekonomika jde nahoru.

On je velmi zrucny femeslinik.

spolecnik

inspekce, kontrola

konference

Mate kreditni kartu?

skupina

Dékuji vam za prilezitost.

Pro jaké oddéleni pracuje?

To je jeho obchod. To je jeho zaleZitost.

ekonomika

Dohoda je podepsana.

Administrativni naklady rostou.

Kdy dostanes své povyseni?

To je nase mezindrodni zakladna.

obchod, dohoda
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starsi

povolit

Uspéch

sekce, oddéleni

Jak s tim budeme nakladat? Jak se k tomu

postavime?

problém

Kolik objedndvek mame k vyfizeni?

slozka

On vlastni tu spolecnost.

partner

podpis

odvétvi, vétev

agentura

zakon, pravo

Vyjednavani jsou tézka.

prodat

Kolik mizZeme prodat?

Pracoval ve vice oborech.

nabidka
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pravidla

Vedeni se nelze naudit.

vliv

obchod, byznys

zakladna

Stiznost byla posunuta dale.

Mam teorii.

smlouva

Nevadi mi pracovat do pozdnich hodin.

To je dulezity faktor.

To je vnitfni pokyn.

To je protizakonné.

dodavat

Ta aplikace je velmi popularni.

vyjednavani

Jsem partnefi v byznysu.

Kdy podepiSeme tu smlouvu?

Musime vyjednavat.

Tato organizace se stara o lidska prava.
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e Jeho vliv vzrista.

¢ Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

¢ Je nasim dlouhodobym zdkaznikem.
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Administrativa - test - reseni

e stiznost

¢ Jaké jsou moznosti?

¢ schlizka

¢ Je ve své kancelafi.

* pfistup

e vnitini

e Pracuje pro nakup.

e pramysl, obor

¢ Kolik kusd mizeme vyrobit?

¢ systém

¢ nabidnout

* Bylo to schvéleno pred tydnem.

e moznost, prilezitost

* kancelar, arad

e zalezitost

* Musime implementovat tento proces.

e MuzZes$ mi podat tu slozku?

e vadit

e zalozit

die Beschwerde

Was sind die Opitonen?

der Termin

Er ist in seinem Biiro.

die Einstellung

intern

Er arbeitet im Einkauf.

Industrie / Branchen

Wieviel Stick kdnnen wir produzieren?

das System

anbieten

Es wurde vor einer Woche genehmigt.

die Option

das Biiro

das Problem

Wir missen diesen Prozess durchfiihren.

Kannst du mir bitte die Akte geben?

ausmachen / macht aus

Einordnen / ablegen
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Jsme dohodnuti? Mame dohodu?

To je otazka principu.

MuzZes fidit ten projekt?

je to na prodej?

Bylo to ozndmeno vcera.

Potfebujeme zvlastni feseni.

zachazet s néim, proddvat

Mdazes zalozit ten zaznam?

usadit se, dohodnout se

Jako diukaz nam ukazal ten email.

vyjednavani

DrZ se stranou problému!

dan z ptidané hodnoty

Deprese mlze pfijit kazdou chvili.

formalni

rozkazovat, veleni

procedura

nakup

aplikace

Sind wir im Geschaft?

Es ist eine Frage des Prinzips.

Kannst du das Projekt managen?

Ist es zu verkaufen?

Es wurde gestern angekiindigt.

Wir brauchen eine spezifische Losung.

handeln

Kannst du die Akte ablegen?

begleichen

Zum Beweis zeigte er uns die Email.

die Verhandlung

Halte dich von Problemen fern!

MWS - Mehrwertsteuer

Die Wirtschaftskrise kann jeden Moment

kommen.

formell

das Kommando

die Prozedur

der Einkauf

die Anwendung
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Gatt - vSeobecna odhoda o obchodu a tarifech

Kolik kusd budeme dodavat?

prilezitost

Mate domluvenou schlizku.

Pro jakou spole¢nost pracuje?

funkce

prosazovani, povyseni

Je tady néjaky problém?

proces

reakce

administrativni

objednavka

faktor

Pracuje v administraci.

zvlastni, specificky

deprese

nadace

V nasi kancelafi je novy systém kvality.

To je adekvatni reakce.

* GATT

¢ Wieviel Stick werden wir liefern?

 die Gelegenheit / die Chance

¢ Haben sie einen Termin?

e Fir welche Firma arbeitet er?

¢ die Funktion

¢ die Beforderung

¢ Was ist das Problem hier?

e der Prozess

¢ die Reaktion

e die Verwaltung

e die Bestellung

e der Faktor

* Er arbeitet in der Administration / Verwaltung.

e spezifisch

» die Depression / die Wirtschaftskrise

 die Stiftung

e Es gibt ein neues Qualitatssystem in unserem
Buro.

e Das ist eine angemessene Reaktion.
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pracovni stl

oddéleni

vyrabét

obchod

Je vyzadovdéno formalni obleceni?

vadcovstvi

struktura

starost

V jakém odvétvi pracuje?

zakaznik

Je to nds zavazek.

V kolik je ta schlize?

Potfebujeme trvalé reseni naseho problému.

pomér

zavazek

Je jen trochu starsi (sluzebné).

Kde je vase skupina?

Davam si sendvic za stolem.

To je muj spolecnik.

der Schreibtisch

die Abteilung

produzieren

der Handel

Ist formelle Kleidung erforderlich?

die Flihrung

die Struktur

die Schwierigkeit, das Problem

In welcher Branche arbeitet er?

der Kunde

Das ist unsere Verpflichtung.

Um wieviel Uhr ist die Sitzung?

Wir brauchen eine endgiiltige Losung fir unser

Problem.

das Verhaltnis

die Verpflichtung

Er ist nur etwas ranghoher.

Wo ist lhre Gruppe?

Ich esse nur ein Sandwich an meinem

Schreibtisch.

Er ist mein Kompagnon.
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Ten produkt ma hodné funkci.

sluzba

Sluzby zdkazniklm jsou velmi dileZité.

schvalit

Je ¢lenem predstavenstva.

reseni

Uz pfisla ta nabidka?

remeslo

To je vyzva pro kazdého.

V objektu probiha inspekce.

obor

vlastnit

metoda

projekt

Byl jsem na konferenci.

Jeho uspéch byl prisouzen nékomu jinému.

karta

nemocnice

hodnota

¢ Das Produkt hat viele Funktionen.

e der Service

¢ Kundenservice ist sehr wichtig.

¢ genehmigen

e Erist Vorstandsmitglied.

e die Losung

* |Ist das Angebot angekommen?

e das Handwerk

e Esist flr uns alle eine Herausforderung.

* Die Einrichtung wird geprift.

¢ der Bereich

* eigen

¢ die Methode

e das Projekt

* |Ich war auf einer Tagung / Konferenz.

e Sein Erfolg wurde jemand anderem
zugeschrieben.

e die Karte

¢ das Krankenhaus

e der Wert
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Podepis prosim tady..

spole¢nost

Kterd procedura se aplikuje?

VyZaduje to povoleni?

To byl slozity ukol.

ddvérnost

Jakou metodu aplikujete?

Vedeni ma poradu.

predstavenstvo

vyzva

Pracuje pro PR agenturu.

Jsme dohodnuti.

Je v nemocnici?

princip

To je otazka sebed(véry.

spravce

Byli pod mym velenim.

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

Jaka je struktura toho materialu?

Untschreibe bitte hier.

die Firma

Welche Prozedur ist anzuwenden?

Bendtigt man dazu eine Erlaubnis?

Es war eine schwierige Aufgabe.

das Vertrauen

Welche Methode wenden Sie an?

Das Management ist in einer Besprechung.

der Vorstand

die Herausforderung

Er arbeite fiir eine PR Agentur.

Wir sind Quit.

Ist sie im Krankenhaus?

das Prinzip

Das ist eine Frage des Selbstvertrauens.

der Administrator / der Verwalter

Sie waren unter meinem Kommando.

Gibt es einen Fortschritt bei dem Projekt?

Welche Struktur hat das Material?
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e teorie

¢ S timto ptistupem se nedostanes daleko.

¢ Tato nadace pomaha hendikepovanym détem.

* Rid se pravidly!

e Mizete nabidnout podle nasledujicich
parametrd?

e dlkaz

e schize

* ukol

e oznamit

e MIj obor je biologie.

¢ dohoda

e Ocojde? O co se jedna?

¢ Jaky je pomér mezi cenou a vykonem?

e Ukol

¢ Kdo je generalni reditel?

¢ vSeobcny, generalni

e Fidit, vést, spravovat

e prodej

¢ Brzy se stane $éfem sekce.

¢ die Theorie

¢ Mit der Einstellung kommst du nicht weit.

 Diese Stiftung hilft behinderten Kindern.

* Folge den Regeln.

e Kbénnen Sie aufgrund der folgenden
Parametern ein Angebot machen?

e der Beweis

» das Meeting / die Sitzung

¢ die Aufgabe

¢ ankiindigen

* Mein Bereich ist Biologie.

¢ die Vereinbarung

¢ Was ist das Problem?

¢ Wie ist das Verhaltnis zwischen Preis und
Leistung?

e die Aufgabe

e Wer ist der generaldirektor?

* allgemein

* Mmanagen

e der Verkauf

e Er wird bald Sektionschef.
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organizace

vedeni, fizeni

Ekonomika jde nahoru.

On je velmi zru¢ny femeslinik.

spolecnik

inspekce, kontrola

konference

Mate kreditni kartu?

skupina

Dékuji vam za prileZitost.

Pro jaké oddéleni pracuje?

To je jeho obchod. To je jeho zaleZitost.

ekonomika

Dohoda je podepsana.

Administrativni naklady rostou.

Kdy dostanes své povyseni?

To je nase mezindrodni zakladna.

obchod, dohoda

starsi

die Organisation

das Management

Mit der Wirtschaft geht es aufwarts.

Er ist ein sehr begabter Handwerker.

der Kompagnon

die Priifung

die Konferenz/ die Tagung

Haben Sie eine Kreditkarte?

die Gruppe

Danke fiir die Chance.

In welcher Abteilung arbeitet er?

Das ist sein Geschaft.

die Wirtschaft

Die Vereinbarung ist unterschrieben.

Die Verwaltungskosten steigen.

Wan bekommst du deine Beférderung?

Das ist unsere internationale Basis.

das Geschaft

senior/rannghdher
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¢ povolit

e Uspéch

¢ sekce, oddéleni

¢ Jak s tim budeme nakladat? Jak se k tomu
postavime?

e problém

¢ Kolik objedndavek mame k vyfizeni?

¢ slozka

¢ On vlastni tu spole¢nost.

* partner

e podpis

e odvétvi, vétev

* agentura

e zdkon, pravo

* Vyjednavani jsou tézka.

e prodat

¢ Kolik mizeme prodat?

¢ Pracoval ve vice oborech.

* nabidka

e pravidla

erlauben

der Erfolg

die Sektion

Wie sollen wir das hdndeln?

das Problem

Wieviele Bestellungen sind zu bearbeiten?

die Akte

Es ist seine eigene Firma.

der Partner

die Unterschrift

die Branche

die Agentur

das Gesetz

Die Verhandlung ist schwierig.

verkaufen

Wieviel kdnnen wir verkaufen?

Er hat in verschiedenen Branchen gearbeitet.

das Anebot

die Regeln
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Vedeni se nelze naudcit.

vliv

obchod, byznys

zakladna

Stiznost byla posunuta dale.

Mam teorii.

smlouva

Nevadi mi pracovat do pozdnich hodin.

To je dulezity faktor.

To je vnitfni pokyn.

To je protizakonné.

dodavat

Ta aplikace je velmi populdrni.

vyjedndvani

Jsem partnefi v byznysu.

Kdy podepiseme tu smlouvu?

Musime vyjednavat.

Tato organizace se stara o lidska prava.

Jeho vliv vzrista.

Flhrung (Fihrungsqualitat) kann man nicht

lernen.

der Einfluss

das Geschaft

die Basis

Ihre Beschwerde wurde weitergegeben.

Ich habe eine Theorie.

der Vertrag

Es macht mir nichts aus bis spat zu arbeiten.

Das ist ein wichtiger Faktor.

Das ist eine interne Regelung.

Es ist gegen das Gesetz.

liefern

Diese Anwendung ist sehr beliebt.

die Verhandlung

Wir sind Geschéftspartner.

Wann unterzeichnen wir den Vertrag?

Wir mussen verhandeln.

Diese Organisation kiimmert sich um

Menschenrechte.

Sein Einfluss wachst.
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¢ Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

¢ Je nasim dlouhodobym zakaznikem.

* Meine Aufgabe ist es neue Kunden zu
kontaktieren.

e Erist ein langjahriger Kunde.
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Aktivity - slovni zasoba - poslouchejte!

* bendtigen

Uberprifen

ersetzen

anrufen

16sen

zugehen

die Aktivitat

darauf ankommen / abhingen

warten

reprasentieren

Steigern / verbessern

unterrichten / beibringen

geben / bieten

bestimmen

der Zugriff, der Zugang

wegwerfen

kopieren

unterstitzen

mieten

e vyZadovat

zkontrolovat

nahradit

zavolat

resit

pfistoupit k

¢innost

zalezet na

udrzovat

zastupovat

zvysit, zlepsit

ucit

poskytnout

urcit, stanovit

pristup

odhodit

kopirovat

podporovat

pronajmout
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spezifizieren

registrieren / anmelden

die Unterstitzung/der Support

generieren / erzeugen

untersuchen

aufgeben / kiindigen

einreichen

specifikovat

registrovat se

podpora

vytvaret

vysetfit

skoncit s né¢im

odevzdat
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Aktivity - slovni zasoba - preloZte!

poskytnout

podporovat

vysetfit

¢innost

zastupovat

odhodit

specifikovat

zavolat

registrovat se

pronajmout

zkontrolovat

zalezet na

nahradit

pfistoupit k

kopirovat

zvysit, zlepsit

vstoupit, vloZit

podpora

skondit s né¢im

geben / bieten

unterstitzen

untersuchen

die Aktivitat

reprasentieren

wegwerfen

spezifizieren

anrufen

registrieren / anmelden

mieten

Uberprifen

darauf ankommen / abhingen

ersetzen

zugehen

kopieren

Steigern / verbessern

eingeben

die Unterstiitzung/der Support

aufgeben / kiindigen
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pfistup

ucit

urcit, stanovit

vyzadovat

udrZovat

resit

vytvaret

odevzdat

der Zugriff, der Zugang

unterrichten / beibringen

bestimmen

benotigen

warten

|6sen

generieren / erzeugen

einreichen
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Aktivity - slovni zasoba, procvicovaci véty - poslouchejte!

» geben/ bieten

e Konnen Sie mir Informationen geben?

e (berprifen

e Kannst du das nochmal lberpriifen?

¢ die Aktivitat

* Sei proaktiv, zeige Aktivitat!

¢ anrufen

¢ Kannst du mich bald anrufen?

e zugehen

e Per Internet haben Sie Zugang zu lhrem Konto.

e der Zugriff, der Zugang

¢ Ich brauche Zugriff auf das Firmenkonto.

* warten

e Die Wartung ist hinter dem Zeitplan.

e unterstitzen

e Wir unterstitzen neue Ideen.

 die Unterstutzung/der Support

¢ Ruf den technischen Support!

* mieten

e poskytnout

MuUzZete poskytnout néjaké informace?

zkontrolovat

Muzes to jesté jednou zkontrolovat?

¢innost

Bud' proaktivni. Ukaz aktivitu!

zavolat

MuUzZe$ mi brzy zavolat?

pfistoupit k

MuUZete pristoupit k Uctu pres internet.

pristup

Potrebuiji pFistup k firemnimu uctu.

udrzovat

Udrzba je pozadu.

podporovat

Podporujeme nové napady.

podpora

Zavolej technickou podporul!

pronajmout
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Wo kénnen wir ein Auto mieten?

benotigen

Wieviel benétigt er?

unterrichten / beibringen

Kannst du mir das Tanzen beibringen?

|6sen

Lose das Problem.

registrieren / anmelden

Wo kénnen wir uns anmelden?

wegwerfen

Willst du es nicht wegwerfen?

generieren / erzeugen

Kénnte das jemals einen Profit machen? /

generieren?

darauf ankommen / abhangen

Wovon hingt es ab?/ Worauf kommt es an?

eingeben

Geben Sie den Sicherheitscode ein.

kopieren

Kopiere die Dateinen hierhin.

Kde si mlzZeme pronajmout auto?

vyzadovat

Kolik vyzaduje?

MUGzes mé naudit tancovat?

registrovat se

Kde se mlzZeme registrovat?

odhodit

Nechces to odhodit?

vytvaret

Mohlo by to nékdy vytvofit zisk?

zalezet na

Na ¢em to zalezi?

vlozit

VloZte bezpecnostni kdd.

kopirovat

Zkopiruj ten soubor sem.
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ersetzen

Wir werden die Maschine bald ersetzen.

untersuchen

Wir mussen das untersuchen.

spezifizieren

Kannst du dein Problem spezifizieren?

aufgeben / kiindigen

Ich kiindige!

einreichen

Wo kénnen wir die Bewerbung einreichen?

nahradit

Brzy nahradime ten stroj.

vysetfit

Musime to vysetfit.

specifikovat

MuzZes specifikovat tv(j problém?

skoncit s né¢im

Konc¢im. Davam vypovéd. Balim to.

odevzdat

Kde mGzZeme odevzdat zadost?
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Aktivity - slovni zasoba, procvicovaci véty - prelozte!

poskytnout

MuUzZete poskytnout néjaké informace?

zkontrolovat

Muzes to jesté jednou zkontrolovat?

¢innost

Bud' proaktivni. Ukaz aktivitu!

zavolat

MuUzZe$ mi brzy zavolat?

pfistoupit k

MuUzZete pristoupit k Uctu pres internet.

pristup

Potrebuiji pfistup k firemnimu uctu.

udrzovat

Udrzba je pozadu.

podporovat

Podporujeme nové napady.

podpora

Zavolej technickou podporu!

pronajmout

» geben/ bieten

Kénnen Sie mir Informationen geben?

Uberprifen

Kannst du das nochmal tberpriifen?

die Aktivitat

Sei proaktiv, zeige Aktivitat!

anrufen

Kannst du mich bald anrufen?

zugehen

Per Internet haben Sie Zugang zu lhrem Konto.

der Zugriff, der Zugang

Ich brauche Zugriff auf das Firmenkonto.

warten

Die Wartung ist hinter dem Zeitplan.

unterstitzen

Wir unterstitzen neue Ideen.

die Unterstiitzung/der Support

Ruf den technischen Support!

mieten
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Kde si mlZeme pronajmout auto?

vyzadovat

Kolik vyzaduje?

MUGzes mé naudit tancovat?

registrovat se

Kde se mlzZeme registrovat?

odhodit

Nechces to odhodit?

vytvaret

Mohlo by to nékdy vytvofit zisk?

zalezet na

Na ¢em to zalezi?

vstoupit, vloZit

VloZte bezpecnostni kdd.

kopirovat

Zkopiruj ten soubor sem.

* Konnte das jemals einen Profit machen? /

Wo kénnen wir ein Auto mieten?

bendtigen

Wieviel benétigt er?

unterrichten / beibringen

Kannst du mir das Tanzen beibringen?

|6sen

Lose das Problem.

registrieren / anmelden

Wo kdnnen wir uns anmelden?

wegwerfen

Willst du es nicht wegwerfen?

generieren / erzeugen

generieren?

darauf ankommen / abhdngen

Wovon hingt es ab?/ Worauf kommt es an?

eingeben

Geben Sie den Sicherheitscode ein.

kopieren

Kopiere die Dateinen hierhin.

96



nahradit

Brzy nahradime ten stroj.

zvysit, zlepsit

MuZeme posilit nasi pfitomnost tam?

vysetfit

Musime to vysetfit.

specifikovat

MuzZes specifikovat tv(j problém?

skoncit s né¢im

Konc¢im. Davam vypovéd. Balim to.

odevzdat

Kde mizeme odevzdat Zadost?

ersetzen

Wir werden die Maschine bald ersetzen.

Steigern / verbessern

Kénnen wir unsere Prasenz dort steigern?

untersuchen

Wir mussen das untersuchen.

spezifizieren

Kannst du dein Problem spezifizieren?

aufgeben / kiindigen

Ich kiindige!

einreichen

Wo kénnen wir die Bewerbung einreichen?
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Aktivity - procvicovaci véty - poslouchejte!

¢ Die Wartung ist hinter dem Zeitplan.

e Kannst du mir das Tanzen beibringen?

e Konnen Sie mir Informationen geben?

¢ Wir missen das untersuchen.

* Wir werden die Maschine bald ersetzen.

* Konnte das jemals einen Profit machen? /
generieren?

¢ Kannst du dein Problem spezifizieren?

* Wovon hangt es ab?/ Worauf kommt es an?

e Wieviel benétigt er?

¢ Wo kénnen wir uns anmelden?

¢ Willst du es nicht wegwerfen?

¢ Kbnnen wir unsere Prasenz dort steigern?

¢ Lose das Problem.

¢ Wo kénnen wir ein Auto mieten?

¢ Ich brauche Zugriff auf das Firmenkonto.

e Per Internet haben Sie Zugang zu lhrem Konto.

¢ Ruf den technischen Support!

¢ Kannst du mich bald anrufen?

« Udrzba je pozadu.

MUze$ mé naucit tancovat?

MuUzZete poskytnout néjaké informace?

Musime to vysetfit.

Brzy nahradime ten stroj.

Mohlo by to nékdy vytvofit zisk?

MuZes specifikovat tv(j problém?

Na ¢em to zalezi?

Kolik vyzaduje?

Kde se mlzZeme registrovat?

Nechces to odhodit?

MuZeme posilit nasi pfitomnost tam?

Res problém.

Kde si mlZeme pronajmout auto?

Pottebuji pfistup k firemnimu uctu.

MuUZete pristoupit k Uctu pres internet.

Zavolej technickou podporul!

MuUzZe$ mi brzy zavolat?
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Geben Sie den Sicherheitscode ein.

Kannst du das nochmal iberpriifen?

Wir unterstiitzen neue ldeen.

Sei proaktiv, zeige Aktivitat!

Kopiere die Dateinen hierhin.

Ich kiindige!

Wo kénnen wir die Bewerbung einreichen?

VloZte bezpecnostni kdd.

MuZes to jesté jednou zkontrolovat?

Podporujeme nové napady.

Bud' proaktivni. Ukaz aktivitu!

Zkopiruj ten soubor sem.

Konc¢im. Davam vypovéd. Balim to.

Kde mGzeme odevzdat zadost?
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Aktivity - procvicovaci véty - prelozte!

* Re$ problém.

Koncim. Davam vypovéd. Balim to.

Muzes to jesté jednou zkontrolovat?

MuUZete pristoupit k Uctu pres internet.

MuUzZe$ mi brzy zavolat?

Zkopiruj ten soubor sem.

Brzy nahradime ten stroj.

MuUzZete poskytnout néjaké informace?

Muzeme posilit nasi pfitomnost tam?

MUze$ mé naucit tancovat?

Zavolej technickou podporu!

Na ¢em to zalezi?

Potrebuiji pfistup k firemnimu uctu.

Nechces to odhodit?

Kolik vyZaduje?

VloZte bezpecénostni kdd.

Muzes specifikovat tvlj problém?

Bud' proaktivni. Ukaz aktivitu!

Podporujeme nové napady.

Lose das Problem.

Ich kiindige!

Kannst du das nochmal tberpriifen?

Per Internet haben Sie Zugang zu lhrem Konto.

Kannst du mich bald anrufen?

Kopiere die Dateinen hierhin.

Wir werden die Maschine bald ersetzen.

Kénnen Sie mir Informationen geben?

Kénnen wir unsere Prasenz dort steigern ?

Kannst du mir das Tanzen beibringen?

Ruf den technischen Support!

Wovon hangt es ab?/ Worauf kommt es an?

Ich brauche Zugriff auf das Firmenkonto.

Willst du es nicht wegwerfen?

Wieviel bendtigt er?

Geben Sie den Sicherheitscode ein.

Kannst du dein Problem spezifizieren?

Sei proaktiv, zeige Aktivitat!

Wir unterstitzen neue Ideen.
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Mohlo by to nékdy vytvofit zisk?

Musime to vysetfit.

Udrzba je pozadu.

Kde se mlzZeme registrovat?

Kde si mlZeme pronajmout auto?

Kde mGzeme odevzdat zadost?

e Kdnnte das jemals einen Profit machen? /
generieren?

¢ Wir missen das untersuchen.

e Die Wartung ist hinter dem Zeitplan.

¢ Wo kénnen wir uns anmelden?

¢ Wo kénnen wir ein Auto mieten?

¢ Wo kénnen wir die Bewerbung einreichen?
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Aktivity - karty

geben / bieten

Kannst du das nochmal
Uberprifen?

anrufen

Per Internet haben Sie
Zugang zu Ihrem Konto.

bestimmen

Die Wartung ist hinter dem
Zeitplan.

Kdnnen Sie mir
Informationen geben?

die Aktivitat

Kannst du mich bald
anrufen?

der Zugriff, der Zugang

die Familie

unterstitzen

Uberprufen

Sei proaktiv, zeige Aktivitat!

zugehen

Ich brauche Zugriff auf das
Firmenkonto.

warten

Wir unterstiitzen neue ldeen.



zkontrolovat

Bud’ proaktivni. Ukaz
aktivitu!

pristoupit k

Potrebuji pristup k firemnimu
Gctu.

udrzovat

Podporujeme nové napady.

Muzete poskytnoutdjaké
informace?

éinnost

MizeS mi brzy zavolat?

pristup

rodina

podporovat

poskytnout

Muzes to je&tjednou
zkontrolovat?

zavolat

Muzete pistoupit k &tu pres
internet.

Wit, stanovit

Udrzba je pozad
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die Unterstutzung/der
Support

Wo kdnnen wir ein Auto
mieten?

unterrichten / beibringen

Lose das Problem.

registrieren / anmelden

Willst du es nicht
wegwerfen?

Ruf den technischen Support!

bendtigen

Kannst du mir das Tanzen
beibringen?

reprasentieren

Wo kdnnen wir uns
anmelden?

generieren / erzeugen

mieten

Wieviel bendtigt er?

I6sen

Wer repraseSier?

wegwerfen

Kdnnte das jemanls einen
Profit machen? / generieren?
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pronajmout

Zavolej technickou podport

J:

podpora

Kolik vyZzaduje?

vyZadovat

Kde si mizeme pronajmout

auto?
resit MazeS n¢ naltit tancovat? tit
Kdo vas zastupuje? zastupovat Res problém.

odhodit

Kde se iiizeme registrovat?

registrovat se

Mohlo by to rekdy vytvorit
zisk?

vytvaret

Nechces to odhodit?




Wovon hangt es ab?/ Worauf

darauf ankommen / abhangen kommt es an? eingeben

Geben Sie den

Sicherheitscode ein. kopieren Kopiere die Dateinen hierhin.

Wir werden die Maschine

ersetzen
bald ersetzen.

Steigern / verbessern

Kdnnen wir unsere Prasenz

. untersuchen Wir missen das untersuchien.
dort steigern / verbessern?

Kannst du dein Problem

spezifizieren .
P spezifizieren?

aufgeben / kindigen

Wo kénnen wir die

N N
Ich kindige! einreichen Bewerbung einreichen?
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vstoupit, vlozit

Zkopiruj ten soubor sem.

zvysit, zlepSit

Musime to vySéit.

o
&

skortit s m

Kde mizeme odevzdat
zadost?

Natem to zalezi?

kopirovat

Brzy nahradime ten stroj.

vySetit

Muzes specifikovat Y
problém?

odevzdat

zalezet na

Vlozte bezmestni kod.

nahradit

Muzeme posilit nasi
piitomnost tam?

specifikovat

Kon¢im. Davam vypovd.
Balim to.
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Aktivity - test

e Bud proaktivni. Ukaz aktivitu!

* specifikovat

* Re$ problém.

¢ Kdo vas zastupuje?

e Potrebuji pfistup k firemnimu uctu.
* odhodit

* Na ¢em to zalezi?

e poskytnout

¢ skoncit s nécim

e MuzZes to jesté jednou zkontrolovat?
¢ Kolik vyzaduje?

* pronajmout

e Zavolej technickou podporu!

* pristoupit k

* urcit, stanovit

¢ Cinnost

e udrZovat

* nahradit

* registrovat se

108



rodina

kopirovat

zavolat

vysetfit

MuZeme posilit nasi pfitomnost tam?

zvysit, zlepsit

zalezet na

zastupovat

zkontrolovat

Podporujeme nové napady.

odevzdat

Muzes specifikovat tvlj problém?

Udrzba je pozadu.

podporovat

MUze$ mé naucit tancovat?

MUZete pristoupit k Uctu pres internet.

Nechces to odhodit?

VloZte bezpecénostni kdd.

Kde mizeme odevzdat Zadost?
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pfistup

vstoupit, vloZit

Kde se mlzZeme registrovat?

MuUZes mi brzy zavolat?

vyzadovat

podpora

vytvaret

resit

Brzy nahradime ten stroj.

Kde si mGzeme pronajmout auto?

Musime to vysetfit.

Zkopiruj ten soubor sem.

MuzZete poskytnout néjaké informace?

Mohlo by to nékdy vytvofit zisk?

Konc¢im. Davam vypovéd. Balim to.
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Aktivity - test - FeSeni

e Bud proaktivni. Ukaz aktivitu!

* specifikovat

* Re$ problém.

¢ Kdo vas zastupuje?

e Potrebuji pfistup k firemnimu uctu.
* odhodit

* Na ¢em to zalezi?

e poskytnout

¢ skoncit s nécim

e MuzZes to jesté jednou zkontrolovat?
¢ Kolik vyzaduje?

* pronajmout

e Zavolej technickou podporu!

* pristoupit k

* urcit, stanovit

¢ Cinnost

e udrZovat

* nahradit

* registrovat se

Sei proaktiv, zeige Aktivitat!

spezifizieren

Lose das Problem.

Wer reprasentiert Sie??

Ich brauche Zugriff auf das Firmenkonto.

wegwerfen

Wovon hangt es ab?/ Worauf kommt es an?

geben / bieten

aufgeben / kiindigen

Kannst du das nochmal tberpriifen?

Wieviel bendtigt er?

mieten

Ruf den technischen Support!

zugehen

bestimmen

die Aktivitat

warten

ersetzen

registrieren / anmelden
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rodina

kopirovat

zavolat

vysetfit

MuZeme posilit nasi pfitomnost tam?

zvysit, zlepsit

zalezet na

zastupovat

zkontrolovat

Podporujeme nové napady.

odevzdat

MuzZes specifikovat tv(j problém?

Udrzba je pozadu.

podporovat

M0Gzes mé naudit tancovat?

MuZete pristoupit k U¢tu pres internet.

Nechces to odhodit?

VloZte bezpecnostni kdd.

Kde mGzZeme odevzdat zadost?

die Familie

kopieren

anrufen

untersuchen

Kénnen wir unsere Prasenz dort steigern /

verbessern?

Steigern / verbessern

darauf ankommen / abhdngen

reprasentieren

Gberpriifen

Wir unterstiitzen neue ldeen.

einreichen

Kannst du dein Problem spezifizieren?

Die Wartung ist hinter dem Zeitplan.

unterstiitzen

Kannst du mir das Tanzen beibringen?

Per Internet haben Sie Zugang zu lhrem Konto.

Willst du es nicht wegwerfen?

Geben Sie den Sicherheitscode ein.

Wo kénnen wir die Bewerbung einreichen?
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pfistup

vstoupit, vloZit

Kde se mlzZeme registrovat?

MuUZes mi brzy zavolat?

vyzadovat

podpora

vytvaret

resit

Brzy nahradime ten stroj.

Kde si mGzeme pronajmout auto?

Musime to vysetfit.

Zkopiruj ten soubor sem.

MuzZete poskytnout néjaké informace?

Mohlo by to nékdy vytvofit zisk?

Konc¢im. Davam vypovéd. Balim to.

¢ der Zugriff, der Zugang

e eingeben

¢ Wo kénnen wir uns anmelden?

* unterrichten / beibringen

¢ Kannst du mich bald anrufen?

¢ bendétigen

* die Unterstitzung/der Support

* generieren / erzeugen

e |Gsen

¢ Wir werden die Maschine bald ersetzen.

¢ Wo kdnnen wir ein Auto mieten?

¢ Wir missen das untersuchen.

* Kopiere die Dateinen hierhin.

e Konnen Sie mir Informationen geben?

* Konnte das jemanls einen Profit machen? /
generieren?

¢ Ich kiindige!

113



Finance - slovni zasoba - poslouchejte!

¢ die Finanzen

das Konto

die Rate /der Kurs

der Wert

der Besitz

riskieren

die Kommission /die Provision

kosten

beanspruchen

das Einkommen

das Eigentum

die Steuer

die Versicherung

das Bargeld

die Bezahlung

der Anteil

gewinnen

das Budget

die Investition

¢ finance

ucet

mira, sazba

hodnota

vlastnictvi

riskovat

poplatek

stat o cené

narokovat

pfijem

majetek

dan

pojisténi

hotové penize

platba

podil,

ziskat, zisk

rozpocet

investice
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der Kredit

wert sein

die Inflation

das Interesse

die Schulden

sparen

die Kategorie

teuer

einzahlen

der Reichtum

fluss

der Kontostand

das Risiko

der Profit

finanziell

berechnen

das Lager / der Vorrat

der Verlust.

fallig

uver

stat za

inflace

zajem

dluh

Uspora

kategorie

drahy

ulozit, vloZit

bohatstvi

téct, tok

zUstatek

riziko

zisk

financni

uctovat

zasoba

ztrata

splatny
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¢ die Zahlen * Udaj, Cislo

¢ die Analyse e analyza

¢ die Einnahmen * pfijem
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Finance - slovni zasoba - preloZte!

* finanéni

* riskovat

e kategorie
* finance

* platba

e téct, tok

e Uctovat

* ziskat, zisk
¢ hotové penize
e splatny

e poplatek

e zisk

* mira, sazba
* pfijem

e rozpocet

e Urok

* zlstatek

e Uspora

e dan

finanziell

riskieren

die Kategorie

die Finanzen

die Bezahlung

fluss

berechnen

gewinnen

das Bargeld

fallig

die Kommission /die Provision

der Profit

die Rate /der Kurs

das Einkommen

das Budget

das Interesse

der Kontostand

sparen

die Steuer
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zasoba

vlastnictvi

pojisténi

inflace

analyza

drahy

ulozit, vloZit

dluh

stat za

uver

podil

hodnota

narokovat

investice

stat o cené

udaij, Cislo

ztrata

majetek

das Lager / der Vorrat

der Besitz

die Versicherung

die Inflation

die Analyse

teuer

einzahlen

die Schulden

wert sein

der Kredit

der Anteil

der Wert

beanspruchen

die Investition

kosten

die Zahlen

der Verlust.

das Konto

das Eigentum
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¢ riziko ¢ das Risiko

¢ bohatstvi e der Reichtum

* pfijem ¢ die Einnahmen
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Finance - slovni zasoba, procvicovaci véty - poslouchejte!

das Risiko

Kénnen wir das Risiko eingehen?

riskieren

Das konnen wir nicht riskieren.

die Investition

Wir brauchen einige Daten zu der Investition.

die Rate /der Kurs

Der Wechselkurs ist hoch.

das Bargeld

Zahlen sie Bar oder mit Kreditkarte?

die Steuer

Die “VAT” /Mehrwertsteuer ist 20 Prozent.

die Analyse

Um weiterzumachen bedarf es eine Analyse.

wert sein

Es ist den Versuch nicht wert.

der Wert

Das Geschaft is 5 Millionen wert.

das Lager / der Vorrat

riziko

MUzeme to risknout?

riskovat

To nemuUzeme riskovat.

investice

Potfebujeme néjaké udaje o té investici.

mira, sazba

Sménny kurz je vysoky.

hotové penize

Budete platit hotové, nebo kreditni kartou?

dan

DPH - dani z pfidané hodnoty je 20%.

analyza

Aby se mohlo pokracovat, vyZaduje se analyza.

stat za

To nestoji za pokus.

hodnota

Transakce ma hodnotu 5 miliond.

zasoba
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Wieviel material ist im Lager?

die Zahlen

Die Zahlen sehen gut aus.

finanziell

Die finanzielle Situation ist nicht gut.

kosten

Wieviel kostet es?

der Profit

Wir sollten etwas Profit daran haben.

fallig

Die Rechnung ist nachste Woche fillig.

berechnen

Was berechnen Sie?

teuer

Ist es teuer?

das Konto

Wieviel Geld ist auf deinem Konto?

der Anteil

Was ist sein Anteil an der Firma?

Kolik materidlu je na skladé?

udaj, cislo

Cisla vypadaji dobfe.

financni

Financni situace neni dobra.

stat o cené

Kolik to stoji?

zisk

Meéli bychom na tom néco vydélat.

splatny

Faktura je splatna pfristi tyden.

uctovat

Kolik si Uctujete?

drahy

Je to drahé?

ucet

Kolik penéz je na tvém uctu?

podil

Jaky je jeho podil v té spolecnosti?
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der Kontostand

Wie ist der Kontostand auf deiner Rechnung?

das Eigentum

Es ist das Eigentum der Firma.

der Kredit

Bekommen wir dafiir Kredit?

die Kategorie

Aus welcher Kategorie ist es?

gewinnen

Ihr Verlust ist unser Gewinn.

die Inflation

Die Inflation ist niedrig.

die Versicherung

Er arbeitet fir eine Versicherungs Gesellschaft.

die Bezahlung

Zahlung dankend erhalten.

sparen

Wir haben etwas Erspartes.

der Reichtum

zGstatek

Jaky je zGstatek na tvém uctu?

majetek

To je majetek firmy.

uver

MuiZeme na to ziskat pUjcku?

kategorie

Ze které kategorie to je?

ziskat, zisk

Jeji ztrata je nase vyhra.

inflace

Inflace je nizka.

pojisténi

Pracuje pro néjakou pojistovnu.

platba

Platba obdrzena s diky. (Dékujeme za platbu).

Uspora

Maéame néjaké uspory.

bohatstvi
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¢ Reichtum ist nicht wichtig.

¢ das Budget

e Was fiir ein Budget haben wir fir die
Werbung?

e fluss

¢ Wie sieht der Geldfluss aus? Wie sieht das
Cash-flow aus?

¢ die Schulden

¢ Wir sollten zuerst unsere Schulden bezahlen.

¢ einzahlen

* Wo konnen wir das Geld einzahlen?

¢ die Kommission /die Provision

¢ Die machen das fiir eine kleine Kommission.

e der Verlust.

¢ |hr Verlust ist unser Gewinn.

e der Besitz

e Esistim Besitz dieser Firma.

e beanspruchen

* Wie kdnnen die sowas wie das beanspruchen?

¢ die Finanzen

e Hast du die Finanzierung fur das Haus

Bohatstvi neni dulezité.

rozpocet

Jaky rozpocet mame na propagaci?

téct, tok

Jak je na tom cash-flow?

dluh

Nejprve bychom méli zaplatit dluhy.

ulozZit, vloZit

Kde mzZeme uloZit ty penize?

poplatek

Udélaji to za maly poplatek.

ztrata

Jeji ztrata je nas zisk.

vlastnictvi

Je to ve vlastnictvi té firmy.

narokovat

Mohou narokovat néco takového?

finance

Uz jsi ziskal finance na ten diim?
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bekommen?

¢ die Einnahmen e pfijem

¢ |hre Einnahmen sind hoch. * Jejich pfijmy jsou vysoké.
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Finance - slovni zasoba, procvicovaci véty - preloZte!

e riziko

¢ MuUzeme to risknout?

¢ riskovat

¢ To nemUzeme riskovat.

* investice

e Potrebujeme néjaké udaje o té investici.

* mira, sazba

¢ Sménny kurz je vysoky.

¢ hotové penize

¢ Budete platit hotové, nebo kreditni kartou?

e dan

e DPH - dan z pfidané hodnoty je 20%.

e analyza

* Aby se mohlo pokracovat, vyZaduje se analyza.

e statza

¢ To nestoji za pokus.

¢ hodnota

¢ Transakce ma hodnotu 5 miliond.

e zasoba

das Risiko

Kénnen wir das Risiko eingehen?

riskieren

Das konnen wir nicht riskieren.

die Investition

Wir brauchen einige Daten zu der Investition.

die Rate /der Kurs

Der Wechselkurs ist hoch.

das Bargeld

Zahlen sie Bar oder mit Kreditkarte?

die Steuer

Die “VAT” /Mehrwertsteuer ist 20 Prozent.

die Analyse

Um weiterzumachen bedarf es eine Analyse.

wert sein

Es ist den Versuch nicht wert.

der Wert

Das Geschaft is 5 Millionen wert.

das Lager / der Vorrat
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Kolik materidlu je na skladé?

udaj, cislo

Cisla vypadaji dobre.

financni

Financni situace neni dobra.

stat o cené

Kolik to stoji?

zisk

Meéli bychom na tom néco vydélat.

splatny

Faktura je splatna pfristi tyden.

Uctovat

Kolik si Uctujete?

drahy

Je to drahé?

ucet

Kolik penéz je na tvém uctu?

podil

Jaky je jeho podil v té spolecnosti?

Wieviel material ist im Lager?

die Zahlen

Die Zahlen sehen gut aus.

finanziell

Die finanzielle Situation ist nicht gut.

kosten

Wieviel kostet es?

der Profit

Wir sollten etwas Profit daran haben.

fallig

Die Rechnung ist nachste Woche fillig.

berechnen

Was berechnen Sie?

teuer

Ist es teuer?

das Konto

Wieviel Geld ist auf deinem Konto?

der Anteil

Was ist sein Anteil an der Firma?

126



zGstatek

Jaky je zGstatek na tvém uctu?

majetek

To je majetek firmy.

uver

MuUZeme na to ziskat pUjcku?

kategorie

Ze které kategorie to je?

ziskat, zisk

Jeji ztrata je nase vyhra.

inflace

Inflace je nizka.

pojisténi

Pracuje pro néjakou pojistovnu.

platba

Platba obdrzena s diky. (Dékujeme za platbu).

Uspora

Maéame néjaké uspory.

bohatstvi

der Kontostand

Wie ist der Kontostand auf deiner Rechnung?

das Eigentum

Es ist das Eigentum der Firma.

der Kredit

Bekommen wir dafiir Kredit?

die Kategorie

Aus welcher Kategorie ist es?

gewinnen

Ihr Verlust ist unser Gewinn.

die Inflation

Die Inflation ist niedrig.

die Versicherung

Er arbeitet fir eine Versicherungs Gesellschaft.

die Bezahlung

Zahlung dankend erhalten.

sparen

Wir haben etwas Erspartes.

der Reichtum
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Bohatstvi neni dulezité.

rozpocet

Jaky rozpocet mame na propagaci?

téct, tok

Jak je na tom cash-flow?

dluh

Nejprve bychom méli zaplatit dluhy.

ulozZit, vloZit

Kde mlzZeme uloZit ty penize?

poplatek

Udélaji to za maly poplatek.

ztrata

Jeji ztrata je nas zisk.

vlastnictvi

Je to ve vlastnictvi té firmy.

narokovat

Mohou narokovat néco takového?

finance

Uz jsi ziskal finance na ten diim?

¢ Reichtum ist nicht wichtig.

¢ das Budget

e Was fiir ein Budget haben wir fir die
Werbung?

e fluss

¢ Wie sieht der Geldfluss aus? Wie sieht das
Cash-flow aus?

¢ die Schulden

¢ Wir sollten zuerst unsere Schulden bezahlen.

¢ einzahlen

¢ Wo konnen wir das Geld einzahlen?

¢ die Kommission /die Provision

¢ Die machen das fiir eine kleine Kommission.

e der Verlust.

¢ |hr Verlust ist unser Gewinn.

e der Besitz

e Esistim Besitz dieser Firma.

e beanspruchen

* Wie kdnnen die sowas wie das beanspruchen?

¢ die Finanzen

e Hast du die Finanzierung fur das Haus
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bekommen?

e pfijem ¢ die Einnahmen

* Jejich pfijmy jsou vysoké. ¢ |hre Einnahmen sind hoch.
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Finance - procvicovaci véty - poslouchejte!

¢ Das kdnnen wir nicht riskieren.

e Esist das Eigentum der Firma.

¢ Aus welcher Kategorie ist es?

¢ Wie sieht der Geldfluss aus? Wie sieht das
Cash-flow aus?

¢ Was ist sein Anteil an der Firma?

e Wir haben etwas Erspartes.

e |st es teuer?

* Die finanzielle Situation ist nicht gut.

Ihr Verlust ist unser Gewinn.

e Was fiir ein Budget haben wir fir die
Werbung?

¢ Wie kdnnen die sowas wie das beanspruchen?

¢ Kbnnen wir das Risiko eingehen?

¢ Das Geschaft is 5 Millionen wert.

¢ Wieviel material ist im Lager?

¢ Was berechnen Sie?

* Die Inflation ist niedrig.

¢ |hr Verlust ist unser Gewinn.

e Zahlen sie Bar oder mit Kreditkarte?

¢ To nemuUzeme riskovat.

To je majetek firmy.

Ze které kategorie to je?

Jak je na tom cash-flow?

Jaky je jeho podil v té spolecnosti?

Mame néjaké uspory.

Je to drahé?

Financni situace neni dobra.

Jeji ztrata je nas zisk.

Jaky rozpocet mame na propagaci?

Mohou narokovat néco takového?

MdazZeme to risknout?

Transakce ma hodnotu 5 miliond.

Kolik materidlu je na skladé?

Kolik si uctujete?

Inflace je nizka.

Jeji ztrata je nase vyhra.

Budete platit hotové, nebo kreditni kartou?
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e Esist den Versuch nicht wert.

¢ |n was sollte ich investieren?

e Er arbeitet fiir eine Versicherungs Gesellschaft.

¢ Wo kénnen wir das Geld einzahlen?

¢ Die machen das fir eine kleine Kommission.

e Hast du die Finanzierung fur das Haus
bekommen?

¢ Wir sollten zuerst unsere Schulden bezahlen.

e Wie ist der Kontostand auf deiner Rechnung?

¢ Um weiterzumachen bedarf es eine Analyse.

e Der Wechselkurs ist hoch.

¢ Bekommen wir dafiir Kredit?

e Esistim Besitz dieser Firma.

¢ Wieviel kostet es?

* Die Zahlen sehen gut aus.

¢ Wir sollten etwas Profit daran haben.

* Die “VAT” /Mehrwertsteuer ist 20 Prozent.

e Zahlung dankend erhalten.

e Wir brauchen einige Daten zu der Investition.

¢ Wieviel Geld ist auf deinem Konto?

To nestoji za pokus.

Do ¢eho bych mél investovat?

Pracuje pro néjakou pojistovnu.

Kde miZeme uloZit ty penize?

Udélaji to za maly poplatek.

Uz jsi ziskal finance na ten diim?

Nejprve bychom méli zaplatit dluhy.

Jaky je zGstatek na tvém uctu?

Aby se mohlo pokracovat, vyZaduje se analyza.

Sménny kurz je vysoky.

MuiZeme na to ziskat pUjcku?

Je to ve vlastnictvi té firmy.

Kolik to stoji?

Cisla vypadaji dobfe.

Meéli bychom na tom néco vydélat.

DPH - dan z pfidané hodnoty je 20%.

Platba obdriena s diky. (Dékujeme za platbu).

Potfebujeme néjaké udaje o té investici.

Kolik penéz je na tvém uctu?
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¢ Reichtum ist nicht wichtig. e Bohatstvi neni dlleZité.

¢ Die Rechnung ist ndachste Woche fallig. e Faktura je splatna pfisti tyden.

¢ |hre Einnahmen sind hoch. * Jejich pfijmy jsou vysoké.
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Finance - procvicovaci véty - prelozte!

¢ Jaky je zUstatek na tvém uctu?

Jak je na tom cash-flow?

Kde miZeme uloZit ty penize?

To nemuzeme riskovat.

Pracuje pro né&jakou pojistovnu.

MdazZeme to risknout?

To nestoji za pokus.

Jaky rozpocet mame na propagaci?

Do ¢eho bych mél investovat?

Meéli bychom na tom néco vydélat.

Platba obdrzena s diky. (Dékujeme za platbu).

Kolik si uctujete?

Jeji ztrata je nase vyhra.

Transakce ma hodnotu 5 miliond.

Sménny kurz je vysoky.

Cisla vypadaji dobre.

Kolik penéz je na tvém uctu?

DPH - dan z pfidané hodnoty je 20%.

e Wie ist der Kontostand auf deiner Rechnung?

¢ Wie sieht der Geldfluss aus? Wie sieht das
Cash-flow aus?

¢ Wo kénnen wir das Geld einzahlen?

¢ Das kénnen wir nicht riskieren.

e Er arbeitet fiir eine Versicherungs Gesellschaft.

¢ Kénnen wir das Risiko eingehen?

¢ Esist den Versuch nicht wert.

¢ Was fiir ein Budget haben wir fir die
Werbung?

¢ |n was sollte ich investieren?

¢ Wir sollten etwas Profit daran haben.

e Zahlung dankend erhalten.

¢ Was berechnen Sie?

¢ |hr Verlust ist unser Gewinn.

¢ Das Geschaft is 5 Millionen wert.

e Der Wechselkurs ist hoch.

e Die Zahlen sehen gut aus.

¢ Wieviel Geld ist auf deinem Konto?

* Die “VAT” /Mehrwertsteuer ist 20 Prozent.

133



MuiZeme na to ziskat pUjcku?

Nejprve bychom méli zaplatit dluhy.

Jeji ztrata je nas zisk.

Jaky je jeho podil v té spolecnosti?

Mohou narokovat néco takového?

Kolik to stoji?

Udélaji to za maly poplatek.

Je to drahé?

To je majetek firmy.

Ze které kategorie to je?

Kolik materidlu je na skladé?

Aby se mohlo pokracovat, vyZaduje se analyza.

Je to ve vlastnictvi té firmy.

Inflace je nizka.

UzZ jsi ziskal finance na ten diim?

Faktura je splatna pfisti tyden.

Potfebujeme néjaké Udaje o té investici.

Budete platit hotové, nebo kreditni kartou?

Financni situace neni dobra.

Bekommen wir dafiir Kredit?

Wir sollten zuerst unsere Schulden bezahlen.

Ihr Verlust ist unser Gewinn.

Was ist sein Anteil an der Firma?

Wie kdnnen die sowas wie das beanspruchen?

Wieviel kostet es?

Die machen das fir eine kleine Kommission.

Ist es teuer?

Es ist das Eigentum der Firma.

Aus welcher Kategorie ist es?

Wieviel material ist im Lager?

Um weiterzumachen bedarf es eine Analyse.

Es ist im Besitz dieser Firma.

Die Inflation ist niedrig.

Hast du die Finanzierung fiir das Haus

bekommen?

Die Rechnung ist ndchste Woche fallig.

Wir brauchen einige Daten zu der Investition.

Zahlen sie Bar oder mit Kreditkarte?

Die finanzielle Situation ist nicht gut.

134



e Bohatstvi neni dlleZité. ¢ Reichtum ist nicht wichtig.

¢ Mdame néjaké uspory. e Wir haben etwas Erspartes.

* Jejich pfijmy jsou vysoké. * |hre Einnahmen sind hoch.
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Finance - karty

das Interesse Das Interesse ist gross. das Risiko
Kdnnen wir das Risiko L Das kénnen wir nicht
. riskieren .
eingehen? riskieren.

Wir brauchen einige Daten zu

LS die Rate /der Kurs
der Investition.

die Investition

Zahlen sie Bar oder mit

Der Wechselkurs ist hoch. das Bargeld Kreditkarte?

: Die “VAT” IMehrwertsteuer .
die Steuer ist 20 Prozent. die Analyse

Um Welte_rzumachen bedarf die Regel / die Taktik Es ist wichtig eine Taktik zu
es eine Analyse. haben.
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riziko

To nenmiizeme riskovat.

mira, sazba

Budete platit hoto¥, nebo
kreditni kartou?

analyza

Je dilezité mit taktiku.

Zajem je vysoky.

riskovat

Potebujeme tjaké udaje o
té investici.

hotové penize

DPH - da z pridané hodnoty
je 20%.

taktika

zajem

Meme to risknout?

investice

Senny kurz je vysoky.

Aby se mohlo pokrgovat,
vyzaduje se analyza.
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wert sein Es ist den Versuch nicht wert.

Das Geschaft is 5 Millionen

das Lager / der Vorrat
wert.

die Zahlen Die Zahlen sehen gut aus.

Die finanzielle Situation ist

nicht gut. kosten

Dein Einkommen ist wieviel

das Einkommen du machst.

Wir sollten etwas Profit daran

haben. fallig

der Wert

Wieviel material ist im
Lager?

finanziell

Wieviel kostet es?

der Profit

Die Rechnung ist nachste
Woche fallig.
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hodnota

To nestoji za pokus.

stat za

Kolik materialu je na skla&®

akcie, zasoba

Transakce ma hodnotu 5
milionu.

finan¢ni

Cisla vypadaji dote.

udajgislo

Kolik to stoji?

stat o cen

Finaréni situace neni dobra

zisk

Tvaj prijem je to, co
vydélavas.

Faktura je splatnarfsti
tyden.

splatny

M¢li bychom na tom &co
vydeélat.
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berechnen Was berechnen Sie? teuer

Wieviel Geld ist auf deinem

I)

Ist es teuer” das Konto Konto?

der Anteil Was ist sen Anteil an der der Kontostand
Firma?
Wie ist der Kontostand auf . Es ist das Eigentum der
: das Eigentum i
deiner Rechnung? Firma.
der Kredit Bekommen wir dafir Kredit? die Kategorie
Aus welcher Kategorie ist es? gewinnen Ihr Verlust ist unser Gewinn.
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drahy

Kolik si &tujete?

dtovat

Kolik pergz je na tvém &u?

Ucet

Je to drahé?

Jaky je jeho podil v té

zistatek spol@nosti? podil

To je majetek firmy. majetek Jaky je ﬁitatek na tvem
actu?
kategorie Mizeme na to ziskatipku? aver

Jeji ztrata je naSe vyhra.

ziskat, zisk

Ze ktetédaie to je?




die Investition In was sollte ich investieren? bhgation

Er arbeitet fur eine

Die Inflation ist niedrig. die Versicherung Versicherungs Gesellschafi.
die Bezahlung Zahlung dankend erhalten. Sparen
Wir haben etwas Erspartes. der Reichtum Reichtumakt wichtig.
Wie s_ieht der Geldfluss aus? die Schulden Wir sollten zuerst unsere
Wie sieht das Cash-flow aus? Schulden bezahlen.
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inflace

Pracuje pro &gakou
pojistovnu.

aspora

Bohatstvi neni @lezité.

téct, tok

Nejprve bychom @i zaplatit

dluhy.

Do ¢eho bych nal
investovat?

pojistni

Platba obdrzena s diky.

(Dékujeme za platbu).

bohatstvi

Jaky rozpoéet mame na
propagaci?

dluh

investice

Inflace je nizka.

platba

Mamesjaké uspory.

rozpaet

Jak je na tom cash-flow?

143



Wo koénnen wir das Geld die Kommission /die

einzahlen einzahlen? Provision
Die maChe” da_s f@” eine der Verlust. Ihr Verlust ist unser Gewini.
kleine Kommission.
der Besitz Es ist im Besitz dieser Firma. beanspruchen
Wie kdnnen die sowas wie Hast du die Finanzierung fur

die Finanzen

das beanspruchen? das Haus bekommen?

die Einnahmen lhre Einnahmen sind hoch. -
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poplatek

Kde mizeme ulozit ty
penize?

ulozit, vlozit

Jeji ztrata je nas zisk.

ztrata

dllgi to za maly poplatek.

narokovat

Je to ve vlastnictvi té firmy.

vlastnictv

Uz jsi ziskal finance na ten
dam?

finance

Mohou narokovat &co
takového?

Jejich gijmy jsou vysoké.

pjem

10




Finance - test

o taktika e

e MaAjetek

e analyza

e Platba obdrzena s diky. (Dékujeme za platbu). ..o

e e to dran€?

o Ze které kategorie tO J&€?

o Kategorie

e Kolik penézje natveém UCTU? e

o LACE, tOK

e NArOKOVAL

© USPOTa i

e Jejiztrataje nasSe VYhra.

e POJISTENT

e Jaky je zlstatek Nna tvem UCTU?

e Inflace je Nizka.

e Do Ceho bych mélinvestovat?

e Jetovevlastnictvi té firmy.

e poplatek

e Jeji Ztrata Je NAS Zisk.
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Financni situace neni dobra.

Nejprve bychom méli zaplatit dluhy.

Zajem je vysoky.

Potfebujeme néjaké udaje o té investici.

Jak je na tom cash-flow?

vlastnictvi

rozpocet

inflace

platba

Jaky rozpocet mame na propagaci?

ulozZit, vloZit

Kolik materidlu je na skladé?

Je dulezité mit taktiku.

Udélaji to za maly poplatek.

Méli bychom na tom néco vydélat.

UzZ jsi ziskal finance na ten diim?

zajem

Cisla vypadaji dobre.
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mira, sazba

investice

Jejich pfijmy jsou vysoké.

Faktura je splatna pfisti tyden.

drahy

uver

investice

pfijem

Sménny kurz je vysoky.

ztrata

pfijem

To nemUzeme riskovat.

MUzeme to risknout?

uctovat

riskovat

Mohou narokovat néco takového?

bohatstvi

Aby se mohlo pokracovat, vyZaduje se analyza.

Kolik to stoji?
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udaj, cislo

Pracuje pro néjakou pojistovnu.

Jaky je jeho podil v té spolecnosti?

Bohatstvi neni dulezité.

ziskat, zisk

podil

Kde miZeme uloZit ty penize?

hodnota

Transakce ma hodnotu 5 miliond.

akcie, zasoba

MuZeme na to ziskat pajcku?

riziko

zUstatek

splatny

stat o cené

To je majetek firmy.

Budete platit hotové, nebo kreditni kartou?

To nestoji za pokus.

stat za
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Tvlj pfijem je to, co VYAEIAVAS.

FINANCNT e

MAme NEJaKE USPOIY.

DPH - dan z pfidané hodnoty j& 20%. o

diuh

FINANCE e

Kolik si UCLUJELE? e

ZISK s

1= o T

hOtOVE PENIZE
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Finance - test - FeSeni

¢ taktika

* majetek

e analyza

* Platba obdrzena s diky. (Dékujeme za platbu).

e Je to drahé?

e Ze které kategorie to je?

* kategorie

¢ Kolik penéz je na tvém uctu?

e téct, tok

e narokovat

e Uspora

 Jeji ztrata je nase vyhra.

e pojisténi

¢ Jaky je zUstatek na tvém uctu?

¢ Inflace je nizka.

¢ Do ¢eho bych mél investovat?

 Je to ve vlastnictvi té firmy.

e poplatek

 leji ztrata je nas zisk.

die Regel / die Taktik

das Eigentum

die Analyse

Zahlung dankend erhalten.

Ist es teuer?

Aus welcher Kategorie ist es?

die Kategorie

Wieviel Geld ist auf deinem Konto?

fluss

beanspruchen

sparen

lhr Verlust ist unser Gewinn.

die Versicherung

Wie ist der Kontostand auf deiner Rechnung?

Die Inflation ist niedrig.

In was sollte ich investieren?

Es ist im Besitz dieser Firma.

die Kommission /die Provision

lhr Verlust ist unser Gewinn.
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Financni situace neni dobra.

Nejprve bychom méli zaplatit dluhy.

Zajem je vysoky.

Potfebujeme néjaké udaje o té investici.

Jak je na tom cash-flow?

vlastnictvi

rozpocet

inflace

platba

Jaky rozpocet mame na propagaci?

ulozZit, vloZit

Kolik materidlu je na skladé?

Je dulezité mit taktiku.

Udélaji to za maly poplatek.

Méli bychom na tom néco vydélat.

UzZ jsi ziskal finance na ten diim?

zajem

* Die finanzielle Situation ist nicht gut.

¢ Wir sollten zuerst unsere Schulden bezahlen.

* Das Interesse ist gross.

e Wir brauchen einige Daten zu der Investition.

¢ Wie sieht der Geldfluss aus? Wie sieht das
Cash-flow aus?

e der Besitz

e das Budget

¢ die Inflation

¢ die Bezahlung

e Was fiir ein Budget haben wir fir die
Werbung?

¢ einzahlen

¢ das Konto

¢ Wieviel material ist im Lager?

e Esist wichtig eine Taktik zu haben.

¢ Die machen das fiir eine kleine Kommission.

e Wir sollten etwas Profit daran haben.

e Hast du die Finanzierung fiir das Haus
bekommen?

¢ das Interesse
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Cisla vypadaji dobre.

mira, sazba

investice

Jejich pfijmy jsou vysoké.

Faktura je splatna pfisti tyden.

drahy

uver

investice

pfijem

Sménny kurz je vysoky.

ztrata

pfijem

To nemuUzeme riskovat.

MUzeme to risknout?

uctovat

riskovat

Mohou narokovat néco takového?

bohatstvi

Aby se mohlo pokracovat, vyZaduje se analyza.

Die Zahlen sehen gut aus.

die Rate /der Kurs

die Investition

lhre Einnahmen sind hoch.

Die Rechnung ist ndachste Woche fallig.

teuer

der Kredit

die Investition

das Einkommen

Der Wechselkurs ist hoch.

der Verlust.

die Einnahmen

Das konnen wir nicht riskieren.

Kénnen wir das Risiko eingehen?

berechnen

riskieren

Wie kénnen die sowas wie das beanspruchen?

der Reichtum

Um weiterzumachen bedarf es eine Analyse.
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Kolik to stoji?

udaj, cislo

Pracuje pro né&jakou pojistovnu.

Jaky je jeho podil v té spolecnosti?

Bohatstvi neni dulezité.

ziskat, zisk

podil

Kde miZeme uloZit ty penize?

hodnota

Transakce ma hodnotu 5 miliond.

akcie, zasoba

MuUzZeme na to ziskat pajcku?

riziko

zUstatek

splatny

stat o cené

To je majetek firmy.

Budete platit hotové, nebo kreditni kartou?

To nestoji za pokus.

Wieviel kostet es?

die Zahlen

Er arbeitet fiir eine Versicherungs Gesellschaft.

Was ist sein Anteil an der Firma?

Reichtum ist nicht wichtig.

gewinnen

der Anteil

Wo kénnen wir das Geld einzahlen?

der Wert

Das Geschéft is 5 Millionen wert.

das Lager / der Vorrat

Bekommen wir dafiir Kredit?

das Risiko

der Kontostand

fallig

kosten

Es ist das Eigentum der Firma.

Zahlen sie Bar oder mit Kreditkarte?

Es ist den Versuch nicht wert.
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stat za

TvUj pfijem je to, co vydélavas.

financni

Mame néjaké uspory.

DPH - dan z pfidané hodnoty je 20%.

dluh

finance

Kolik si uctujete?

zisk

dan

hotové penize

wert sein

Dein Einkommen ist wieviel du machst.

finanziell

Wir haben etwas Erspartes.

Die “VAT” /Mehrwertsteuer ist 20 Prozent.

die Schulden

die Finanzen

Was berechnen Sie?

der Profit

die Steuer

das Bargeld
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Komunikace - slovni zasoba - poslouchejte!

e der Brief, die Buchstabe

¢ die Daten

e der Knopf

¢ aufnehmen

e klicken

e die Beschreibung

e speichern

¢ die Taste

e der Entwurf

e die Sprache

¢ das Telefon

e der Charakter

e der Artikel

 die Disk /der USB Stick

» der Kontext / der Zusammenhang

e der Bildschirm

¢ die Software

¢ suchen

e der Computer

 dopis, pismeno

data, Udaje

knoflik, tlacitko

nahrat, zaznamenat

klik

popis

zachranit, ulozit

kli¢, klavesa

koncept, navrh

jazyk

telefon

znak

¢lanek

disk, USB disk

kontext

obrazovka

pocitacové programy

hledat

pocitac
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das Bild

die Erklarung

anhadngen

die Debatte / Diskussion

die Anleitung

das Dokument

die Ausgabe

betreffen

die Diskussion

das Papier

der Rat

der Anruf

der Ansatz

die Kommunikation

der Kontakt

die Datenbank

die Aufnahme

die Maus

die Linie

obrazek

vysvétleni

pfipojit

debata

instrukce

dokument

vydat, vytisk

koho se to tyka

diskuze

papir

rada

telefonni hovor

pristup

komunikace

kontakt

databaze

zaznam

mys

linka, radek
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¢ informieren ¢ informovat
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Komunikace - slovni zasoba - preloZte!

e vysvétleni

e zaznam

* nahrat, zaznamenat

e rada

¢ kontext

 dopis, pismeno

e pocitacové programy

e databaze

e pocitac

¢ vydat, vytisk

¢ dokument

v

* mys

* linka, radek

* knoflik, tlacitko

e disk, USB disk

e obrazek

e diskuze

e zachranit, ulozit

¢ koho se to tyka

e die Erklarung

die Aufnahme

aufnehmen

der Rat

der Kontext / der Zusammenhang

der Brief, die Buchstabe

die Software

die Datenbank

der Computer

die Ausgabe

das Dokument

die Maus

die Linie

der Knopf

die Disk /der USB Stick

das Bild

die Diskussion

speichern

betreffen
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znak

obrazovka

klic, klavesa

hledat

pfistup

pfipojit

papir

komunikace

instrukce

debata

klik

kontakt

telefonni hovor

jazyk

¢lanek

telefon

data, udaje

koncept, navrh

popis

der Charakter

der Bildschirm

die Taste

suchen

der Ansatz

anhadngen

das Papier

die Kommunikation

die Anleitung

die Debatte / Diskussion

klicken

der Kontakt

der Anruf

die Sprache

der Artikel

das Telefon

die Daten

der Entwurf

die Beschreibung
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¢ informovat ¢ informieren
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Komunikace - slovni zasoba, procvicovaci véty - poslouchejte!

e der Computer

Er hat einen neuen Computer.

die Daten

Es basiert auf den folgenden Daten.

die Software

Was sind die Software Anforderungen?

die Linie

Uberschreite diese Linie nicht!

die Taste

Driicke die Taste!

der Anruf

Ruf mich bitte an!

die Sprache

Wieviele Sprachen sprichst du?

das Bild

Kannst du mir das Bild zeigen?

aufnehmen

Konnen wir die Aufnahme starten?

die Aufnahme

pocitac

Ma novy pocitac.

data, udaje

Je to zaloZeno na nasledujicich datech.

pocitacové programy

Jaké jsou poZadavky na programové vybaveni?

linka, radek

Neprekracuj tuto mez!

kli¢, klavesa

Stiskni klavesu!

telefonni hovor

Prosim, zavolej mil

jazyk

Kolika jazyky mluvis?

obrazek

MUze$ mi ukazat ten obrazek?

nahrat, zaznamenat

MUzeme zacit nahravat?

zaznam
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Er wird nur ohne Aufnahme aussagen.

die Maus

Klicke mit der Maus hier.

das Papier

Ich muss das auf Papier ausdrucken.

suchen

Suche und Finde.

der Artikel

Das steht in diesem Artikel.

die Kommunikation

Kommunikation ist unsere Prioritat.

die Ausgabe

Wieviele Ausgaben erscheinen im Jahr?

der Bildschirm

Kannst du es auf dem Bildschirm sehen?

der Ansatz

Mit dem Ansatz kommst du nicht weit.

betreffen

Also so weit es mich betrifft...

Bude mluvit jen mimo zaznam.

v

mys

Klikni tady mysi.

papir

Pottebuji to vytisknout na papir.

hledat

Hledej a najdi.

¢lanek

Je to napsano v tom ¢lanku.

komunikace

Komunikace je nasi prioritou.

vydat, vytisk

Kolik byva vytisk( ro¢né?

obrazovka

Vidi$ to na obrazovce?

pristup

S timto pfistupem se daleko nedostanes.

koho se to tyka

Co se mé tyce ...
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¢ der Kontakt

* Meine Aufgabe ist es neue Kunden zu
kontaktieren.

» der Kontext / der Zusammenhang

* Du muss es im Zusammenhang sehen.

e speichern

¢ Kannst du es auf meinem USB Stick speichern?

 die Debatte / Diskussion

¢ Die Diskussion war erhitzt.

e das Telefon

¢ Esist manchmal schwierig etwas am Telefon zu
verstehen.

e der Knopf

e Driicke den Knopf und warte!

e klicken

¢ Klicke auf das Bild.

¢ die Diskussion

¢ Die Diskussion war sehr emotional.

e der Rat

* Das ist ein guter Rat.

¢ der Charakter

kontakt

Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

kontext

Musis to vidét v kontextu.

zachranit, ulozit

MuZes to uloZit na moji flashku?

debata

Debata byla horka.

telefon

Nékdy je tézké rozumét v telefonu.

knoflik, tlacitko

Stisknéte tlacitko a Cekejte.

klik

Kliknéte na ten obrazek!

diskuze

Diskuze byla velmi emocionalni.

rada

To je dobra rada.

znak
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¢ Wie viele Zeichen sind in einer Zeile?

e der Brief, die Buchstaben

¢ Kannst du den Brief abschicken?

¢ die Beschreibung

e Das ist eine gute Beschreibung.

e das Dokument

¢ Kannst du mir das Dokument schicken?

e der Entwurf

* Bitte lies den Vertragsentwurf sehr
aufmerksam.

¢ die Datenbank

¢ Kannst du die Datenbank hochladen?

 die Erklarung

* |b bin sicher dafiir gibt es eine Erklarung.

¢ die Anleitung

* Gibt es Anleitungen?

e anhdngen

* Bitte finden Sie im Anhang...

Kolik znak je na radku?

dopis, pismeno

MuZes poslat ten dopis?

popis

To je dobry popis.

dokument

MuUZes mi poslat ten dokument?

koncept, ndvrh

Prosim precti si pozorné navrh smlouvy.

databaze

MUzes nahrat tu databazi?

vysvétleni

Jsem si jist, Ze existuje vysvétleni.

instrukce

Jsou néjaké pokyny?

pfipojit

V ptiloze najdete ...
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Komunikace - slovni zasoba, procvicovaci véty - prelozte!

e pocitacé

¢ M4 novy pocitac.

¢ data, udaje

 Je to zaloZeno na nasledujicich datech.

e pocitacové programy

¢ Jaké jsou poZzadavky na programové vybaveni?

* linka, radek

* Neprekracuj tuto mez!

e kli¢, klavesa

¢ Stiskni klavesu!

¢ telefonni hovor

e Prosim, zavolej mil

e jazyk

¢ Kolika jazyky mluvis?

e obrazek

¢ Muzes mi ukazat ten obrazek?

* nahrat, zaznamenat

¢ Muzeme zacit nahravat?

e zaznam

der Computer

Er hat einen neuen Computer.

die Daten

Es basiert auf den folgenden Daten.

die Software

Was sind die Software Anforderungen?

die Linie

Uberschreite diese Linie nicht!

die Taste

Driicke die Taste!

der Anruf

Ruf mich bitte an!

die Sprache

Wieviele Sprachen sprichst du?

das Bild

Kannst du mir das Bild zeigen?

aufnehmen

Konnen wir die Aufnahme starten?

die Aufnahme
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Bude mluvit jen mimo zdznam.

v

mys

Klikni tady mysi.

papir

Pottebuji to vytisknout na papir.

hledat

Hledej a najdi.

¢lanek

Je to napsano v tom ¢lanku.

komunikace

Komunikace je nasi prioritou.

vydat, vytisk

Kolik byva vytisk( ro¢né?

obrazovka

Vidi$ to na obrazovce?

pristup

S timto pfistupem se daleko nedostanes.

koho se to tyka

Co se mé tyce ...

Er wird nur ohne Aufnahme aussagen.

die Maus

Klicke mit der Maus hier.

das Papier

Ich muss das auf Papier ausdrucken.

suchen

Suche und Finde.

der Artikel

Das steht in diesem Artikel.

die Kommunikation

Kommunikation ist unsere Prioritat.

die Ausgabe

Wieviele Ausgaben erscheinen im Jahr?

der Bildschirm

Kannst du es auf dem Bildschirm sehen?

der Ansatz

Mit dem Ansatz kommst du nicht weit.

betreffen

Also so weit es mich betrifft...
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kontakt

Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

kontext

Musis to vidét v kontextu.

zachranit, ulozit

MuZes to uloZit na moji flashku?

debata

Debata byla horka.

telefon

Nékdy je tézké rozumét v telefonu.

knoflik, tlacitko

Stisknéte tlacitko a Cekejte.

klik

Kliknéte na ten obrazek!

diskuze

Diskuze byla velmi emocionalni.

rada

To je dobra rada.

znak

¢ der Kontakt

* Meine Aufgabe ist es neue Kunden zu
kontaktieren.

» der Kontext / der Zusammenhang

* Du muss es im Zusammenhang sehen.

e speichern

¢ Kannst du es auf meinem USB Stick speichern?

 die Debatte / Diskussion

¢ Die Diskussion war erhitzt.

¢ das Telefon

¢ Esist manchmal schwierig etwas am Telefon zu
verstehen.

e der Knopf

¢ Driicke den Knopf und warte!

e klicken

e Klicke auf das Bild.

¢ die Diskussion

¢ Die Diskussion war sehr emotional.

e der Rat

e Das ist ein guter Rat.

e der Charakter
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Kolik znakl je na radku?

dopis, pismeno

MuZes poslat ten dopis?

popis

To je dobry popis.

dokument

MuUZe$ mi poslat ten dokument?

koncept, ndvrh

Prosim precti si pozorné navrh smlouvy.

databaze

MUzes nahrat tu databazi?

vysvétleni

Jsem si jist, Ze existuje vysvétleni.

instrukce

Jsou néjaké pokyny?

pfipojit

V ptiloze najdete ...

¢ Wie viele Zeichen sind in einer Zeile?

e der Brief, die Buchstabe

¢ Kannst du den Brief abschicken?

¢ die Beschreibung

e Das ist eine gute Beschreibung.

¢ das Dokument

¢ Kannst du mir das Dokument schicken?

e der Entwurf

* Bitte lies den Vertragsentwurf sehr
aufmerksam.

¢ die Datenbank

e Kannst du die Datenbank hochladen?

 die Erklarung

* |b bin sicher dafiir gibt es eine Erklarung.

¢ die Anleitung

* Gibt es Anleitungen?

e anhdngen

* Bitte finden Sie im Anhang...
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Komunikace - procvicovaci véty - poslouchejte!

¢ Kannst du den Brief abschicken?

e Wieviele Sprachen sprichst du?

e Esist manchmal schwierig etwas am Telefon zu
verstehen.

¢ Die Diskussion war erhitzt.

¢ Die Diskussion war sehr emotional.

* Das ist ein guter Rat.

¢ Kannst du es auf dem Bildschirm sehen?

» Uberschreite diese Linie nicht!

¢ Ruf mich bitte an!

* Ich muss das auf Papier ausdrucken.

e Wieviele Ausgaben erscheinen im Jahr?

* Dricke den Knopf und warte!

* |b bin sicher dafiir gibt es eine Erklarung.

¢ Was sind die Software Anforderungen?

¢ Suche und Finde.

¢ Konnen wir die Aufnahme starten?

¢ Also so weit es mich betrifft...

e Es basiert auf den folgenden Daten.

Muzes poslat ten dopis?

Kolika jazyky mluvis?

Nékdy je tézké rozumét v telefonu.

Debata byla horka.

Diskuze byla velmi emocionalni.

To je dobra rada.

Vidis to na obrazovce?

Neprekracuj tuto mez!

Prosim, zavolej mil

Pottebuji to vytisknout na papir.

Kolik byva vytiskl ro¢né?

Stisknéte tlacitko a Cekejte.

Jsem si jist, Ze existuje vysvétleni.

Jaké jsou poZadavky na programové vybaveni?

Hledej a najdi.

MUzeme zacit nahravat?

Co se mé tyce ...

Je to zaloZeno na nasledujicich datech.

170



e Kannst du die Datenbank hochladen?

e Er wird nur ohne Aufnahme aussagen.

¢ Das steht in diesem Artikel.

¢ Driicke die Taste!

¢ Mit dem Ansatz kommst du nicht weit.

* Gibt es Anleitungen?

¢ Wie viele Zeichen sind in einer Zeile?

¢ Kannst du mir das Dokument schicken?

* Meine Aufgabe ist es neue Kunden zu
kontaktieren.

Klicke mit der Maus hier.

¢ Er hat einen neuen Computer.

¢ Kannst du es auf meinem USB Stick speichern?

* Bitte lies den Vertragsentwurf sehr
aufmerksam.

e Das ist eine gute Beschreibung.

e Kannst du mir das Bild zeigen?

 Bitte finden Sie im Anhang...

¢ Klicke auf das Bild.

e Du muss es im Zusammenhang sehen.

¢ Kommunikation ist unsere Prioritat.

MUzes nahrat tu databazi?

Bude mluvit jen mimo zdznam.

Je to napsano v tom ¢lanku.

Stiskni klavesu!

S timto pristupem se daleko nedostanes.

Jsou néjaké pokyny?

Kolik znak je na radku?

MuUZe$ mi poslat ten dokument?

Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

Klikni tady mysi.

Ma novy pocitac.

MuZes to uloZit na moji flashku?

Prosim precti si pozorné navrh smlouvy.

To je dobry popis.

Mze$ mi ukazat ten obrazek?

V priloze najdete ...

Kliknéte na ten obrazek!

Musis to vidét v kontextu.

Komunikace je nasi prioritou.
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Komunikace - procvicovaci véty - prelozte!

Kolik znakl je na radku?

Musis to vidét v kontextu.

Jsou néjaké pokyny?

Klikni tady mysi.

Komunikace je nasi prioritou.

Pottebuji to vytisknout na papir.

Kliknéte na ten obrazek!

To je dobry popis.

V ptiloze najdete ...

Mdlzeme zacit nahravat.

Je to napsano v tom ¢lanku.

Mym ukolem je kontaktovat nové klienty.

Stisknéte tlacitko a Cekejte.

Vidi$ to na obrazovce?

Co se mé tyce ...

Diskuze byla velmi emocionalni.

MuUZe$ mi poslat ten dokument?

¢ Wie viele Zeichen sind in einer Zeile?

* Du muss es im Zusammenhang sehen.

* Gibt es Anleitungen?

¢ Klicke mit der Maus hier.

¢ Kommunikation ist unsere Prioritat.

* Ich muss das auf Papier ausdrucken.

¢ Klicke auf das Bild.

e Das ist eine gute Beschreibung.

* Bitte finden Sie im Anhang...

e Konnen wir die Aufnahme starten?

¢ Das steht in diesem Artikel.

* Meine Aufgabe ist es neue Kunden zu
kontaktieren.

e Driicke den Knopf und warte!

e Kannst du es auf dem Bildschirm sehen?

¢ Also so weit es mich betrifft...

¢ Die Diskussion war sehr emotional.

¢ Kannst du mir das Dokument schicken?
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Prosim, zavolej mil

Kolika jazyky mluvis?

Ma novy pocitac.

Jsem si jist, Ze existuje vysvétleni.

To je dobra rada.

MuZes to uloZit na moji flashku?

S timto pristupem se daleko nedostanes.

Je to zaloZeno na nasledujicich datech.

MuZes poslat ten dopis?

Nékdy je tézké rozumét v telefonu.

Neprekracuj tuto mez!

Jaké jsou pozadavky na programové vybaveni?

Hledej a najdi.

Prosim precti si pozorné navrh smlouvy.

Stiskni klavesu!

Debata byla horka.

Kolik byva vytisk( ro¢né?

Bude mluvit jen mimo zaznam.

MUzes nahrat tu databazi?

Ruf mich bitte an!

Wieviele Sprachen sprichst du?

Er hat einen neuen Computer.

Ib bin sicher dafiir gibt es eine Erklarung.

Das ist ein guter Rat.

Kannst du es auf meinem USB Stick speichern?

Mit dem Ansatz kommst du nicht weit.

Es basiert auf den folgenden Daten.

Kannst du den Brief abschicken?

Es ist manchmal schwierig etwas am Telefon zu

verstehen.

Uberschreite diese Linie nicht!

Was sind die Software Anforderungen?

Suche und Finde.

Bitte lies den Vertragsentwurf sehr

aufmerksam.

Driicke die Taste!

Die Diskussion war erhitzt.

Wieviele Ausgaben erscheinen im Jahr?

Er wird nur ohne Aufnahme aussagen.

Kannst du die Datenbank hochladen?
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e Mize$ mi ukazat ten obrazek? ¢ Kannst du mir das Bild zeigen?
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Komunikace - karty

der Computer

Es basiert auf den folgenden

Daten.

die Linie

Dricke die Taste!

die Sprache

Kannst du mir das Bild
zeigen?

Er hat einen neuen Computer. die Daten

die Software Was sind die Software

Anforderungen?
Uberschreite diese Linie .

- die Taste
nicht!
der Anruf Ruf mich bitte an!

Wieviele Sprachen sprichst das Bild
du?
Konnen wir die Aufnahme
aufnehmen

starten?
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data, udaje

Jaké jsou poZzadavky na
programové vybaveni?

klig, klavesa

Prosim, zavolej mi!

obrazek

Muzeme zait nahravat.

pocitacové programy

Nefekratuj tuto mez!

telefonni hovor

Kolika jazyky mluvis?

nahrat, zaznamenat

Je to zalozeno na

nasledujicich datech.

linkaradek

Stiskni klavesu

jazyk

MuzeS mi ukazat ten
obrazek?
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Er wird nur ohne Aufnahme:

die Aufnahme die Maus
aussagen.
Klicke mit der Maus hier. das Papier Ich muss das auf Papier
ausdrucken.
suchen Suche und Finde. der Artikel
Das steht in diesem Artikel. die Kommunikation Kommunikation ist unsere

Prioritat.

Wieviele Ausgaben

die Ausgabe erscheinen im Jahr? die Disk /der USB Stick
Kannst du mir das auf meine der Bildschirm Kannst du es auf dem
Usb Stick kopieren? Bildschirm sehen?
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mys

Potebuji to vytisknout na
papir.

élanek

Komunikace je nasi prioritou.

disk, USB disk

VidiS to na obrazovce?

Bude mluvit jen mimo
zaznam.

papir

Hledej a najdi.

komunikace

Kolik byva vytisk rocné?

obrazovka

zaznam

Klikni tady mysi.

hledat

Je to napséano v tékanku.

vydat, vytisk

Muze$ zkopirovat data na
moji flashku?
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Mit dem Ansatz kommst du

der Ansatz nicht weit.

Also so weit es mich der Kontakt

betrifft...
der Kontext / der Du muss es im
Zusammenhang Zusammenhang sehen.

Kannst du es auf meinem

USB Stick speichern? die Debatte / Diskussion

Es ist manchmal schwierig

das Telefon etwas am Telefon zu
verstehen.
Dricke den Knopf und warte! klicken

betreffen

Meine Aufgabe ist es neue
Kunden zu kontaktieren.

speichern

Die Diskussion war erhitizt

der Knopf

Klicke auf das Bild.
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koho se to tyka S timto gstupem se daleko

nedostanes.
Mym ukole[n j_e kontaktovat kontakt
nove klienty.
zachranit, ulozit Musis to véd v kontextu.
Debata byla horka. debata

Neékdy je €2ké rozungt v

knoflik, tlagitko
telefonu.

Klikn éte na ten obrazek! klik

pristup

Co se ityce ...

kontext

Muzes to ulozit na moji
flashku?

telefon

Stiskte tlatitko acekejte.
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Die Diskussion war sehr

die Diskussion . der Rat
emotional.
Das ist ein guter Rat. die Erklarung Diese Erklgrumar falsch.
der Charakter Wie V|el_e Zelchen sind in der Brief, die Buchstabe
einer Zeile?
Kannst du den Brief Das ist eine gute

die Beschreibung

abschicken? Beschreibung.

Kannst du mir das Dokument

das Dokument der Entwurf

schicken?
Bitte lies den -
Vertragsentwurf sehr die Datenbank Kannst du die Datenbank
hochladen?
aufmerksam.
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rada

To vyswtleni bylo Spatné.

dopis, pismeno

To je dobry popis.

koncept, navrh

MuzesS nahrat tu databazi?

Diskuze byla velmi
emocionalni.

vysteni

Kolik zndikie narddku?

popis

MuzeS mi poslat ten
dokument?

databaze

diskuze

To je dobra rada.

znak

WzeS poslat ten dopis?

dokument

Prosim pecti si pozorr
navrh smlouvy.
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die Erklarung

Ib bin sicher daftr gibt es
eine Erklarung.

die Anleitung

Gibt es Anleitungen?

anhangen

Bitte finden Sie inm#ng...

informieren

Lassen sie mich dich
informieren, dass
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instrukce

Jsem si jist, Ze existuje
vyswétleni.

vyswétleni

V piiloze najdete ...

jfipojit

Jsou rtjaké pokyny?

Dovolte, abycha
informoval, ze ...

informovat

10
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Komunikace - test

e Kolika jazyky mIUVIS?

e Bude mluvit jen mimo ZAdZNam.

e VYSVELIENT

e data, Udaje

o klik

e Stimto pristupem se daleko Nedostanes. i

o debata e

e MUZeS miukazat ten Obrazek?

e MuzZes zkopirovat data na moji flashku?

e Jsem sijist, Ze existuje VYSVELIENI.

® ZAZNAM e

e Kolik znakll je na FAdKU?

e Stisknéte tlacitko a Cekejte.

L J =] <] o o T

o Stiskni KIAVESU!

MYS

e MUzZeme zaCit NANFAVAt. e

e MANOVY POCILAC. e

e Muzes to ulozZit na moji flashku?
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Prosim, zavolej mil

Diskuze byla velmi emocionalni.

zachranit, ulozit

Dovolte, abych té informoval, Ze ...

Neprekracuj tuto mez!

papir

Mym ukolem je kontaktovat nové klienty.

telefonni hovor

pocitac

To vysvétleni bylo Spatné.

Jsou néjaké pokyny?

Debata byla horka.

Je to zaloZeno na nasledujicich datech.

obrazovka

popis

dopis, pismeno

pfipojit

znak

pristup
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¢lanek

To je dobry popis.

kontakt

komunikace

Nékdy je tézké rozumét v telefonu.

rada

Hledej a najdi.

Pottebuji to vytisknout na papir.

klic, klavesa

informovat

koncept, navrh

knoflik, tlacitko

Kliknéte na ten obrazek!

MUzes$ nahrat tu databazi?

Vidi$ to na obrazovce?

V priloze najdete ...

Musis to vidét v kontextu.

kontext

nahrat, zaznamenat
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diskuze

MuUZe$ mi poslat ten dokument?

jazyk

Je to napsano v tom ¢lanku.

koho se to tyka

disk, USB disk

Kolik byva vytiskl ro¢né?

hledat

obrazek

vydat, vytisk

vysvétleni

databaze

Jaké jsou poZadavky na programové vybaveni?

To je dobra rada.

dokument

Muzes poslat ten dopis?

Prosim precti si pozorné navrh smlouvy.

Komunikace je nasi prioritou.

linka, radek
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instrukce

Klikni tady mysi.

Co se mé tyce ...

pocitacové programy
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Komunikace - test - Freseni

Kolika jazyky mluvis?

Bude mluvit jen mimo zaznam.

vysvétleni

data, udaje

klik

S timto pfistupem se daleko nedostanes.

debata

Mze$ mi ukazat ten obrazek?

MuUzes zkopirovat data na moji flashku?

Jsem si jist, Ze existuje vysvétleni.

zaznam

Kolik znak je na radku?

Stisknéte tlacitko a Cekejte.

telefon

Stiskni klavesu!

v

mys

MUzeme zacit nahravat.

Ma novy pocitac.

Wieviele Sprachen sprichst du?

Er wird nur ohne Aufnahme aussagen.

die Erklarung

die Daten

klicken

Mit dem Ansatz kommst du nicht weit.

die Debatte / Diskussion

Kannst du mir das Bild zeigen?

Kannst du mir das auf meine Usb Stick

kopieren?

Ib bin sicher dafiir gibt es eine Erklarung.

die Aufnahme

Wie viele Zeichen sind in einer Zeile?

Dricke den Knopf und warte!

das Telefon

Driicke die Taste!

die Maus

Konnen wir die Aufnahme starten?

Er hat einen neuen Computer.
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MuzZes to uloZit na moji flashku?

Prosim, zavolej mil

Diskuze byla velmi emocionalni.

zachranit, ulozit

Dovolte, abych té informoval, Ze ...

Neprekracuj tuto mez!

papir

Mym Ukolem je kontaktovat nové klienty.

telefonni hovor

pocitac

To vysvétleni bylo Spatné.

Jsou néjaké pokyny?

Debata byla horka.

Je to zaloZeno na nasledujicich datech.

obrazovka

popis

dopis, pismeno

pfipojit

znak

¢ Kannst du es auf meinem USB Stick speichern?

¢ Ruf mich bitte an!

¢ Die Diskussion war sehr emotional.

e speichern

¢ Lassen sie mich dich informieren, dass

» Uberschreite diese Linie nicht!

 das Papier

* Meine Aufgabe ist es neue Kunden zu
kontaktieren.

e der Anruf

e der Computer

 Diese Erklarung war falsch.

* Gibt es Anleitungen?

¢ Die Diskussion war erhitzt.

* Es basiert auf den folgenden Daten.

e der Bildschirm

¢ die Beschreibung

¢ der Brief, die Buchstabe

e anhdngen

¢ der Charakter
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pfistup

¢lanek

To je dobry popis.

kontakt

komunikace

Nékdy je tézké rozumét v telefonu.

rada

Hledej a najdi.

Pottebuji to vytisknout na papir.

klic, klavesa

informovat

koncept, ndvrh

knoflik, tlacitko

Kliknéte na ten obrazek!

MUzes nahrat tu databazi?

Vidis to na obrazovce?

V ptiloze najdete ...

Musis to vidét v kontextu.

kontext

¢ Esist manchmal schwierig etwas am Telefon zu

der Ansatz

der Artikel

Das ist eine gute Beschreibung.

der Kontakt

die Kommunikation

verstehen.

der Rat

Suche und Finde.

Ich muss das auf Papier ausdrucken.

die Taste

informieren

der Entwurf

der Knopf

Klicke auf das Bild.

Kannst du die Datenbank hochladen?

Kannst du es auf dem Bildschirm sehen?

Bitte finden Sie im Anhang...

Du muss es im Zusammenhang sehen.

der Kontext / der Zusammenhang
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nahrat, zaznamenat

diskuze

MuUZe$ mi poslat ten dokument?

jazyk

Je to napsano v tom ¢lanku.

koho se to tyka

disk, USB disk

Kolik byva vytiskl ro¢né?

hledat

obrazek

vydat, vytisk

vysvétleni

databaze

Jaké jsou poZadavky na programové vybaveni?

To je dobra rada.

dokument

Muzes poslat ten dopis?

Prosim precti si pozorné navrh smlouvy.

Komunikace je nasi prioritou.

¢ aufnehmen

¢ die Diskussion

¢ Kannst du mir das Dokument schicken?

 die Sprache

e Das steht in diesem Artikel.

¢ betreffen

« die Disk /der USB Stick

¢ Wieviele Ausgaben erscheinen im Jahr?

e suchen

e das Bild

e die Ausgabe

e die Erklarung

¢ die Datenbank

¢ Was sind die Software Anforderungen?

e Das ist ein guter Rat.

¢ das Dokument

¢ Kannst du den Brief abschicken?

¢ Bitte lies den Vertragsentwurf sehr
aufmerksam.

¢ Kommunikation ist unsere Prioritat.
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linka, radek

instrukce

Klikni tady mysi.

Co se mé tyce ...

pocitacové programy

die Linie

die Anleitung

Klicke mit der Maus hier.

Also so weit es mich betrifft...

die Software
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Marketing - slovni zasoba - poslouchejte!

e die Klasse

expandieren

der Markt

das Produkt

arbeiten

die Umfrage

der Wunsch / der Antrag

die Kondition / die Bedingung

der Mitbewerber / die Konkurrenz

fihrend

die Nachfrage

der Preis

die Reklame

erweitern / ausbauen

das Web

wettbewebsfahig

anbieten

die Verlangerung

das Marketing

e tfida

rozsitit se

trh

vyrobek

pUsobit

prazkum, Setreni

poZadavek

podminka

soutéz, konkurence

vedouci

poptavka, pozadavek

cena

reklama

rozsirit

webova stranka

konkurencni

nabidnout

rozsiteni, prodlouZeni

marketing
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der Sektor

die Reaktion / die Riickmeldung

die Werbung

die Marke

der Prozentsatz

der Kunde

sektor

zpétnd vazba

propagace

znacka

procentni podil

klient
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Marketing - slovni zasoba - preloZte!

* rozsiteni, prodlouzeni

e rozsifit .

e znacka .
e reklama .
e rozsifit se .

e trh .

* marketing .

e poptavka, poZadavek .

* nabidnout .
e sektor J
e procentni podil .

e podminka .

e cena .
e webova stranka .
¢ konkurencni .

e vyrobek .

e pusobit .
* vedouci .
e zpétna vazba .

die Verlangerung

erweitern / ausbauen

die Marke

die Reklame

expandieren

der Markt

das Marketing

die Nachfrage

anbieten

der Sektor

der Prozentsatz

die Kondition / die Bedingung

der Preis

das Web

wettbewebsfahig

das Produkt

arbeiten

fihrend

die Reaktion / die Riickmeldung
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propagace

pozadavek

tfida

prazkum, Setfeni

soutéz, konkurence

klient

die Werbung

der Wunsch / der Antrag

die Klasse

die Umfrage

der Mitbewerber / die Konkurrenz

der Kunde
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Marketing - slovni zasoba, procvicovaci véty - poslouchejte!

e der Markt

e Die europadischen Markte wachsen.

e der Preis

e Was ist der Preis fiir das?

e das Produkt

e Hast du dieses Produkt schon gesehen?

e das Web

e Kannst du die Webseite mal ansehen /
checken?

* anbieten

e Kann ich lhnen etwas zu Trinken anbieten?

 die Nachfrage

¢ Die Nachfrage nach qualifizierten Mitarbeitern
steigt.

¢ die Klasse

* Normalerweise fliegen wir in der
Economyklasse.

¢ die Reklame

* |ch hasse es Reklame zu schauen.

e das Marketing

e Er arbeitet in der Marketing Abteilung.

trh

Evropské trhy rostou.

cena

Jaka je cena tohoto?

vyrobek

Vidél jsi nékdy tento vyrobek?

webova stranka

MuUzes se podivat na tu stranku?

nabidnout

Mohu vdm nabidnout néco k piti?

poptavka, pozadavek

Poptdavka po kvalifikované pracovni sile stoupa.

tfida

Normalné létame ekonomickou tfidou.

reklama

Nesnasim divat se na reklamy.

marketing

Pracuje v oddéleni marketingu.
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die Werbung

Wer ist fiir die Werbung verantwortlich?

der Mitbewerber / die Konkurrenz

Die Konkurrenz ist hart .

die Kondition / die Bedingung

Ich helfe dir unter einer Bedingung.

fuhrend

Es ist eine der fihrenden Firmen.

der Prozentsatz

Welchen Prozentsatz des Marktes haben wir

im Moment?

expandieren

Die Firma expandierte in userem Land.

arbeiten

Wo arbeitet die Firma?

die Marke

Was ist es fur eine Marke?

die Umfrage

Der Umfrage nach ..

die Verlangerung

propagace

Kdo je zodpovédny za propagaci?

soutéz, konkurence

Konkurence je tvrda.

podminka

Pomohu ti pod jednou podminkou.

vedouci

To je vedouci firma.

procentni podil

Jaky procentni podil trhu ted' mame?

rozsitit se

Spolecnost expandovala v nasi zemi.

plsobit

Kde ta spoleénost plsobi?

znacka

Jaka znacka to je?

prazkum, Setfeni

Podle vyzkumu, ...

rozsiteni, prodlouZeni

200



* Die zeitliche Verldangerung ist notwendig.

* die Reaktion / die Riickmeldung

* Ich brauche eine Reaktion / eine Riickmeldung
sobald wie maoglich.

» der Wunsch / der Antrag

e Kannst du mir den Antrag senden?

e der Sektor

¢ Der Gesundheitssektor ist unterfinanziert.

» erweitern / ausbauen

¢ Wie kdonnten wir die Vorrate ausbauen?

e der Kunde

e Erist unser wichtigster Kunde

ProdlouZeni obdobi je nezbytné.

zpétnd vazba

Potfebuji zpétnou vazbu co nejdrive.

pozadavek

MuUZes mi poslat poZadavek?

sektor

Sektor zdravotnictvi je podfinancovan.

rozsitit

Jak bychom mohli rozsifit dodavky?

klient

On je nas nejdllezitéjsi klient.
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Marketing - slovni zasoba, procvicovaci véty - preloZte!

e trh

Evropské trhy rostou.

cena

Jaka je cena tohoto?

vyrobek

Vidél jsi nékdy tento vyrobek?

webova stranka

MuUzes se podivat na tu stranku?

nabidnout

Mohu vdm nabidnout néco k piti?

poptavka, pozadavek

Poptdvka po kvalifikované pracovni sile stoupa.

tfida

Normalné létame ekonomickou tridou.

reklama

Nesnasim divat se na reklamy.

marketing

Pracuje v oddéleni marketingu.

e der Markt

e Die europadischen Markte wachsen.

e der Preis

e Was ist der Preis fiir das?

¢ das Produkt

e Hast du dieses Produkt schon gesehen?

e das Web

e Kannst du die Webseite mal ansehen /
checken?

* anbieten

e Kann ich lhnen etwas zu Trinken anbieten?

¢ die Nachfrage

¢ Die Nachfrage nach qualifizierten Mitarbeitern

steigt.

¢ die Klasse

* Normalerweise fliegen wir in der
Economyklasse.

¢ die Reklame

* |ch hasse es Reklame zu schauen.

e das Marketing

e Er arbeitet in der Marketing Abteilung.
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propagace

Kdo je zodpovédny za propagaci?

soutéz, konkurence

Konkurence je tvrda.

podminka

Pomohu ti pod jednou podminkou.

vedouci

To je vedouci firma.

procentni podil

Jaky procentni podil trhu ted' mame?

rozsitit se

Spolecnost expandovala v nasi zemi.

plsobit

Kde ta spoleénost plsobi?

znacka

Jaka znacka to je?

prazkum, Setfeni

Podle vyzkumu, ...

rozsiteni, prodlouzeni

die Werbung

Wer ist fiir die Werbung verantwortlich?

der Mitbewerber / die Konkurrenz

Die Konkurrenz ist hart.

die Kondition / die Bedingung

Ich helfe dir unter einer Bedingung.

fuhrend

Es ist eine der fihrenden Firmen.

der Prozentsatz

Welchen Prozentsatz des Marktes haben wir

im Moment?

expandieren

Die Firma expandierte in userem Land.

arbeiten

Wo arbeitet die Firma?

die Marke

Was ist es fur eine Marke?

die Umfrage

Der Umfrage nach ..

die Verlangerung
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ProdlouZeni obdobi je nezbytné. * Die zeitliche Verldangerung ist notwendig.

zpétnd vazba * die Reaktion / die Riickmeldung

Pottebuji zpétnou vazbu co nejdrive. * Ich brauche eine Reaktion / eine Riickmeldung
sobald wie maoglich.

pozadavek » der Wunsch / der Antrag

MuUZes mi poslat poZadavek? ¢ Kannst du mir den Antrag senden?

sektor * der Sektor

Sektor zdravotnictvi je podfinancovan. e Der Gesundheitssektor ist unterfinanziert.
rozsitit * erweitern / ausbauen

Jak bychom mohli rozsifit dodavky? ¢ Wie kdnnten wir die Vorrate ausbauen?
klient * der Kunde

On je nas nejdllezitéjsi klient. e Erist unser wichtigster Kunde
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Marketing - procvicovaci véty - poslouchejte!

¢ Kannst du mir den Antrag senden?

e Kann ich Ihnen etwas zu Trinken anbieten?

e Die europadischen Markte wachsen.

* Normalerweise fliegen wir in der
Economyklasse.

e Was ist der Preis fiir das?

e Esist eine der fiihrenden Firmen.

¢ Welchen Prozentsatz des Marktes haben wir
im Moment?

e Wer ist fur die Werbung verantwortlich?

¢ Wo arbeitet die Firma?

¢ Wie kdonnten wir die Vorrate ausbauen?

¢ |Ich hasse es Reklame zu schauen.

¢ Der Gesundheitssektor ist unterfinanziert.

¢ Die Konkurrenz ist hart.

* Ich brauche eine Reaktion / eine Riickmeldung
sobald wie moglich.

¢ Die zeitliche Verlangerung ist notwendig.

* Die Nachfrage nach qualifizierten Mitarbeitern
steigt.

e Kannst du die Webseite mal ansehen /
checken?

¢ MuzZe$ mi poslat pozadavek?

Mohu vam nabidnout néco k piti?

Evropské trhy rostou.

Normalné létdme ekonomickou tridou.

Jaka je cena tohoto?

To je vedouci firma.

Jaky procentni podil trhu ted' mame?

Kdo je zodpovédny za propagaci?

Kde ta spoleénost plsobi?

Jak bychom mohli rozsifit dodavky?

Nesndasim divat se na reklamy.

Sektor zdravotnictvi je podfinancovan.

Konkurence je tvrda.

Potfebuji zpétnou vazbu co nejdrive.

ProdlouZeni obdobi je nezbytné.

Poptéavka po kvalifikované pracovni sile stoupa.

MuUzes se podivat na tu stranku?
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Die Firma expandierte in userem Land.

Was ist es fur eine Marke?

Hast du dieses Produkt schon gesehen?

Der Umfrage nach ..

Ich helfe dir unter einer Bedingung.

Er arbeitet in der Marketing Abteilung.

Er ist unser wichtigster Kunde

Spolecnost expandovala v nasi zemi.

Jaka znacka to je?

Vidél jsi nékdy tento vyrobek?

Podle vyzkumu, ...

Pomohu ti pod jednou podminkou.

Pracuje v oddéleni marketingu.

On je nas nejdllezitéjsi klient.
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Marketing - procvicovaci véty - preloZte!

e Poptéavka po kvalifikované pracovni sile stoupa.

¢ Jak bychom mohli rozsifit dodavky?

e Pracuje v oddéleni marketingu.

¢ Spolecnost expandovala v nasi zemi.

¢ Mohu vdm nabidnout néco k piti?

* To je vedouci firma.

¢ Normalné létame ekonomickou tfidou.

e Evropské trhy rostou.

¢ Pomohu ti pod jednou podminkou.

e Pottebuji zpétnou vazbu co nejdrive.

¢ Sektor zdravotnictvi je podfinancovan.

¢ Muze$ mi poslat pozadavek?

e Muzes se podivat na tu stranku?

* Kde ta spolec¢nost pusobi?

¢ ProdlouZeni obdobi je nezbytné.

¢ Vidél jsi nékdy tento vyrobek?

¢ Konkurence je tvrda.

¢ Die Nachfrage nach qualifizierten Mitarbeitern
steigt.

¢ Wie kdonnten wir die Vorrate ausbauen?

e Er arbeitet in der Marketing Abteilung.

¢ Die Firma expandierte in userem Land.

e Kann ich lhnen etwas zu Trinken anbieten?

e Esist eine der fiihrenden Firmen.

* Normalerweise fliegen wir in der
Economyklasse.

e Die europdischen Markte wachsen.

¢ Ich helfe dir unter einer Bedingung.

* Ich brauche eine Reaktion / eine Riickmeldung
sobald wie moglich.

¢ Der Gesundheitssektor ist unterfinanziert.

¢ Kannst du mir den Antrag senden?

¢ Kannst du die Webseite mal ansehen /
checken?

¢ Wo arbeitet die Firma?

* Die zeitliche Verldangerung ist notwendig.

e Hast du dieses Produkt schon gesehen?

¢ Die Konkurrenz ist hart .
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Kdo je zodpovédny za propagaci? e Wer ist fur die Werbung verantwortlich?

Podle vyzkumu, ... e Der Umfrage nach ..

Jaka znacka to je? e Was ist es fiir eine Marke?

Jaka je cena tohoto? e Was ist der Preis fiir das?

Nesndasim divat se na reklamy. * Ich hasse es Reklame zu schauen.

Jaky procentni podil trhu ted’ mame? e Welchen Prozentsatz des Marktes haben wir
im Moment?

On je nas nejdllezitéjsi klient. e Erist unser wichtigster Kunde
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Marketing - karty

Die europaischen Markte

der Markt der Preis
wachsen.
Was ist der Preis fur das? das Produkt Hast du dieses Produkt schpn
gesehen?
das Web Kannst du die Webseite mal anbieten

ansehen / checken?

Die Nachfrage nach
die Nachfrage qualifizierten Mitarbeitern
steigt.

Kann ich lhnen etwas zu
Trinken anbieten?

Normalerweise fliegen wir in

die Klasse die Reklame
der Economyklasse.
Ich hasse es Reklame zu . Er arbeitet in der Marketing
das Marketing .
schauen. Abteilung.
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cena

Vidél jsi nékdy tento
vyrobek?

nabidnout

Poptéavka po kvalifikované
pracovni sile stoupa.

reklama

Pracuje v odéleni
marketingu.

Evropskeé trhy rostou.

vyrobek

Muzes se podivat na tu
stranku?

poptavka, pozadavek

Normalrg |étame
ekonomickouitidou.

marketing

trh

Jaka je cena tohoto?

webova stranka

Mohu vam nabidnout&eo k
piti?

tfida

NesnasSim divat se na
reklamy.
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die Werbung

Die Konkurrenz ist hart /
gross.

fuhrend

Wir haben einen

wettbewerbsfahigen Vorteil.

expandieren

Wo arbeitet die Firma?

Wer ist fur die Werbung
verantwortlich?

die Kondition / die
Bedingung

Es ist eine der fihrenden
Firmen.

der Prozentsatz

Die Firma expandierte in
userem Land.

die Marke

der Mitbewerber / die
Konkurrenz

Ich helfe dir unter einer
Bedingung.

wettbewebsfahig

Welchen Prozentsatz des
Marktes haben wir im
Moment?

arbeiten

Was ist es fueditarke?
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soutz, konkurence

Pomohu ti pod jednou
podminkou.

konkureigni

Jaky procentni podil trhude
mame?

pusobit

Jaka zn&ka to je?

Kdo je zodpowdny za
propagaci?

podminka

To je vedouci firma.

procentni podil

Spol&nost expandovala v
nasi zemi.

znéka

propagace

Konkurence je tvrda.

vedouci

Mame konkurémi vyhodu.

rozsfit se

Kde ta spolanost pisobi?
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die Umfrage Der Umfrage nach .. die Verlangerung

Ich brauche eine Reaktion [

Die zeitliche Verlangerung die Reaktion / die . .
i i . eine Rickmeldung sobald
ist notwendig. Ruckmeldung T
wie maglich.
der Wunsch / der Antrag Kannst du mir den Antrag der Sektor
senden?
Der Gesundheitssektor ist , Wie konnten wir die Vorréate
: . erweitern / ausbauen
unterfinanziert. ausbauen?

Er ist unser wichtigster

der Kunde Kunde
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rozSieni, prodlouzeni

Potebuji zgtnou vazbu co
nejdive.

sektor

Jak bychom mohli roz8t
dodavky?

Podle vyzkumu, ...

zpstna vazba

MizeS mi poslat pozadavek?

rozsfit

Mrivriw s

klient.

upkum, Seteni

Prodlouzeni obdobi je
nezbytné.

pozadavek

Sektor zdravotnictvi je
podfinancovan.

klient
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Marketing - test

L o 2 | 4P
o KleNt e
e NesndSim divat se nareklamy.
e NabidNOUL e
e MUZeS miposlat poZzadavek?
e TojevedoUuci firma.
e Onjenas nejdllezZitéjSi klient.
® PrOPAZACE e
e UYrobEK
L
* SOULEZ, KONKUIENCE i
e poZadaveK
e Marketing
e podMiNKa
o SEKEOr e
e ProdlouZzeni obdobije nezbytné.
 ZNACka e
e Konkurence je tvrda.

e Jaky procentni podil trhu ted mame?
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MuZes se podivat na tu stranku?

webova stranka

Poptdavka po kvalifikované pracovni sile stoupa.

poptavka, pozadavek

Sektor zdravotnictvi je podfinancovan.

Mame konkurenéni vyhodu.

Jak bychom mohli rozsifit dodavky?

Evropské trhy rostou.

Jaka je cena tohoto?

Jaka znacka to je?

Spolecnost expandovala v nasi zemi.

cena

Kde ta spolecnost pulsobi?

vedouci

procentni podil

Potrebuji zpétnou vazbu co nejdrive.

Mohu vam nabidnout néco k piti?

Kdo je zodpovédny za propagaci?

Normalné létdame ekonomickou tridou.
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Podle vyzkumu, ...

tfida

reklama

konkurencni

Vidél jsi nékdy tento vyrobek?

prizkum, Setfeni

rozsiteni, prodlouzeni

Pomohu ti pod jednou podminkou.

zpétnd vazba

plsobit

Pracuje v oddéleni marketingu.

rozsifit se
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Marketing - test - FeSeni

* rozsifit

* klient

* Nesnasim divat se na reklamy.
* nabidnout

¢ MuzZe$ mi poslat pozadavek?
* To je vedouci firma.

¢ On je nas nejdllezitéjsi klient.
e propagace

e vyrobek

e trh

* soutéz, konkurence

e pozadavek

* marketing

e podminka

* sektor

¢ ProdlouZeni obdobi je nezbytné.
e znacka

¢ Konkurence je tvrda.

* Jaky procentni podil trhu ted’ mame?

erweitern / ausbauen

der Kunde

Ich hasse es Reklame zu schauen.

anbieten

Kannst du mir den Antrag senden?

Es ist eine der filhrenden Firmen.

Er ist unser wichtigster Kunde

die Werbung

das Produkt

der Markt

der Mitbewerber / die Konkurrenz

der Wunsch / der Antrag

das Marketing

die Kondition / die Bedingung

der Sektor

Die zeitliche Verlangerung ist notwendig.

die Marke

Die Konkurrenz ist hart / gross.

Welchen Prozentsatz des Marktes haben wir
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MuUzZes se podivat na tu stranku?

webova stranka

Poptdavka po kvalifikované pracovni sile stoupa.

poptavka, pozadavek

Sektor zdravotnictvi je podfinancovan.

Mame konkurenéni vyhodu.

Jak bychom mohli rozsifit dodavky?

Evropské trhy rostou.

Jaka je cena tohoto?

Jaka znacka to je?

Spolecnost expandovala v nasi zemi.

cena

Kde ta spoleénost plsobi?

vedouci

procentni podil

Pottebuji zpétnou vazbu co nejdrive.

Mohu vdm nabidnout néco k piti?

im Moment?

e Kannst du die Webseite mal ansehen /
checken?

e das Web

¢ Die Nachfrage nach qualifizierten Mitarbeitern

steigt.

¢ die Nachfrage

¢ Der Gesundheitssektor ist unterfinanziert.

e Wir haben einen wettbewerbsfihigen Vorteil.

¢ Wie kdonnten wir die Vorrate ausbauen?

¢ Die europaischen Markte wachsen.

e Was ist der Preis fiir das?

e Was ist es fiir eine Marke?

* Die Firma expandierte in userem Land.

e der Preis

¢ Wo arbeitet die Firma?

e fiihrend

e der Prozentsatz

* Ich brauche eine Reaktion / eine Riickmeldung

sobald wie maoglich.

e Kann ich lhnen etwas zu Trinken anbieten?
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Kdo je zodpovédny za propagaci?

Normalné létame ekonomickou tfidou.

Podle vyzkumu, ...

tfida

reklama

konkurencni

Vidél jsi nékdy tento vyrobek?

prizkum, Setfeni

rozsiteni, prodlouzeni

Pomohu ti pod jednou podminkou.

zpétnd vazba

plsobit

Pracuje v oddéleni marketingu.

rozsitit se

e Wer ist fur die Werbung verantwortlich?

* Normalerweise fliegen wir in der
Economyklasse.

e Der Umfrage nach ..

e die Klasse

¢ die Reklame

¢ wettbewebsfahig

e Hast du dieses Produkt schon gesehen?

e die Umfrage

¢ die Verlangerung

¢ Ich helfe dir unter einer Bedingung.

* die Reaktion / die Riickmeldung

e arbeiten

e Er arbeitet in der Marketing Abteilung.

e expandieren
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Povolani - slovni zasoba - poslouchejte!

¢ der Arbeiter e pracovnik, délnik
e der Eigentiimer * vlastnik

* der Doktor * doktor

e der Beruf e profese

e der Schauspieler * herec

* der Koch * kuchat

e der Schriftsteller e spisovatel
¢ der Angestellte * Ufednik
* der Direktor * feditel

* der Poet * basnik

e die Crew / das Team ¢ posadka
e der Einkdufer / der Kaufer e kupec

e der Analytiker e analytik
e der Anwalt e pravnik

e der Autor / der Schriftsteller e autor

e der Handler e prodejce
* der Inspektor / der Kontrolleur / der Priifer * inspektor
 der Offizier ¢ dustojnik
* der Lehrer * ucitel
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der Experte

das Model

die Krankenschwester

Der Agent, de Firmenvertreter

der Editor

der Fahrer

der Professor

der Bauer

der Assistent / die Assistentin

der Historiker

der Spezialist

der Designer

der Ingeneur

der Sekretar / die Sekretarin

der Manager

der Reprasentant

expert, znalec

modelka

osetrovatelka, sestra

agent, jednatel

redaktor

fidi¢

profesor

farmar

asistent

historik

specialista

navrhar

technik

sekretarka

manazer

zastupce
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Povolani - slovni zasoba - prelozte!

¢ vlastnik

ucitel

profese

manazer

prodejce

specialista

dlstojnik

kuchar

basnik

spisovatel

pracovnik, délnik

sekretarka

asistent

farmar

technik

profesor

kupec

fidi¢

historik

der Eigentiimer

der Lehrer

der Beruf

der Manager

der Handler

der Spezialist

der Offizier

der Koch

der Poet

der Schriftsteller

der Arbeiter

der Sekretar / die Sekretarin

der Assistent / die Assistentin

der Bauer

der Ingeneur

der Professor

der Einkaufer / der Kaufer

der Fahrer

der Historiker
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expert, znalec

pravnik

osetrovatelka, sestra

inspektor

urednik

reditel

navrhar

doktor

redaktor

autor

modelka

analytik

agent, jednatel

herec

posadka

zastupce

der Experte

der Anwalt

die Krankenschwester

der Inspektor / der Kontrolleur / der Priifer

der Angestellte

der Direktor

der Designer

der Doktor

der Editor

der Autor / der Schriftsteller

das Model

der Analytiker

Der Agent, de Firmenvertreter

der Schauspieler

die Crew / das Team

der Reprasentant
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Povolani - slovni zasoba, procvicovaci véty - poslouchejte!

e der Koch

e Erist der beste Koch den ich kenne.

¢ das Model

e Er hat ein bekanntes Model geheiratet.

e der Lehrer

e Erist Lehrer.

e der Fahrer

e Erist ein sehr guter Fahrer.

e der Handler

e Erist Autohandler.

e der Autor / der Schriftsteller

¢ Hier kdnnen Sie alles Gber den Autor erfahren.

e der Offizier

e Erist Ein Offizier bei der Armee.

e der Sekretar / die Sekretéarin

¢ Sie arbeitet als Sekretarin.

e der Direktor

e Erist HR Direktor.

e der Doktor

kuchar

Je to ten nejlepsi kuchat, kterého znam.

modelka

Vzal si tu slavnou modelku.

ucitel

Je uditelem.

fidi¢

Je to velmi dobry fidic.

prodejce

Je to prodejce aut.

autor

Tam se muzete dozvédét vse o autorovi.

dlstojnik

Je armadni dlstojnik.

sekretarka

Ona pracuje jako sekretarka.

reditel

On je feditelem pro lidské zdroje.

doktor
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e Erist Doktor der Philosophie.

e der Schauspieler

e Erist Schauspieler.

e die Crew / das Team

e Essind 5 Personen in der Crew.

e der Eigentiimer

e Erist der Eigentimer von dem Club.

e Der Agent, de Firmenvertreter

e Erist der Vertreter der Firma / Der
Firmenvertreter.

e der Manager

* Erist Manager.

e der Designer

e Erist unser leitender Designer.

e der Editor

e Er arbeitet als Chefeditor.

e der Experte

* Erist Experte.

e der Bauer

¢ Sie ist eine Bauerntochter.

Je doktor filozofie.

herec

On je hercem.

posadka

V posadce je pét lidi.

vlastnik

On je vlastnikem klubu.

agent, jednatel

On je jednatelem spolecnosti.

manazer

On je vedouci.

navrhar

On je nds hlavni designer.

redaktor

Pracuje jako Séfredaktor.

expert, znalec

On je expertem.

farmar

Ona je dcera farmare.
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der Historiker

Er arbeitet als Historiker.

die Krankenschwester

Sie arbeitet als Krankenschwester.

der Schriftsteller

Er ist Schriftsteller.

der Einkdufer / der Kaufer

Wer ist der Kaufer?

der Angestellte

Er arbeitet als Angestellte bei einer Bank .

der Inspektor / der Kontrolleur / der Priifer

Er ist in der Qualitatsprifung / Qualitatsprifer.

der Anwalt

Er ist Anwalt.

der Beruf

Sein Beruf ist wichtig.

der Professor

Er ist mein Mathematik Professor.

der Spezialist

historik

Pracuje jako historik.

osetrovatelka, sestra

Pracuje jako sestra.

spisovatel

Je spisovatelem?

kupec

Kdo je kupuijici?

urednik

Pracuje jako bankovni ufednik.

inspektor

Je inspektorem kvality.

pravnik

On je pravnik.

profese

Jeho profese je dullezita.

profesor

To je m(j profesor matematiky.

specialista
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Er ist unser Marketingspezialist.

der Analytiker

Er arbeitet als Analytiker.

der Assistent / die Assistentin

Sie arbeitet als Assistentin.

der Ingeneur

Er ist ein Ingeneur bei Ford.

der Poet

Er ist ein Poet.

der Reprasentant

Er kam als Reprasentant fir die Firma.

On je specialistou marketingu.

analytik

Pracuje jako analytik.

asistent

Ona pracuje jako asistent.

technik

Je technikem ve Fordu.

basnik

On je basnik.

zastupce

Prisel jako zastupce spolecnosti.
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Povolani - slovni zasoba, procvicovaci véty - prreloZte!

¢ kuchar

Je to ten nejlepsi kuchat, kterého znam.

modelka

Vzal si tu slavnou modelku.

ucitel

Je ucitelem.

fidi¢

Je to velmi dobry fidic.

prodejce

Je to prodejce aut.

autor

Tam se muUzete dozvédét vse o autorovi.

dlstojnik

Je armadni dlstojnik.

sekretarka

Ona pracuje jako sekretarka.

reditel

On je feditelem pro lidské zdroje.

doktor

e der Koch

e Erist der beste Koch den ich kenne.

¢ das Model

e Er hat ein bekanntes Model geheiratet.

e der Lehrer

e Erist Lehrer.

e der Fahrer

e Erist ein sehr guter Fahrer.

e der Handler

e Erist Autohandler.

e der Autor / der Schriftsteller

¢ Hier kdnnen Sie alles Gber den Autor erfahren.

e der Offizier

e Erist Ein Offizier bei der Armee.

e der Sekretar / die Sekretéarin

¢ Sie arbeitet als Sekretarin.

e der Direktor

¢ Erist HR Direktor.

e der Doktor
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Je doktor filozofie.

herec

On je hercem.

posadka

V posadce je pét lidi.

vlastnik

On je vlastnikem klubu.

agent, jednatel

On je jednatelem spolecnosti.

manazer

On je vedouci.

navrhar

On je nds hlavni designer.

redaktor

Pracuje jako Séfredaktor.

expert, znalec

On je expertem.

farmar

Ona je dcera farmare.

e Erist Doktor der Philosophie.

e der Schauspieler

e Erist Schauspieler.

e die Crew / das Team

e Essind 5 Personen in der Crew.

e der Eigentiimer

e Erist der Eigentimer von dem Club.

e Der Agent, de Firmenvertreter

e Erist der Vertreter der Firma / Der
Firmenvertreter.

e der Manager

* Erist Manager.

e der Designer

e Erist unser leitender Designer.

e der Editor

e Er arbeitet als Chefeditor.

e der Experte

* Erist Experte.

e der Bauer

¢ Sie ist eine Bauerntochter.

230



historik

Pracuje jako historik.

osetrovatelka, sestra

Pracuje jako sestra.

spisovatel

Je spisovatelem?

kupec

Kdo je kupuijici?

urednik

Pracuje jako bankovni ufednik.

inspektor

Je inspektorem kvality.

pravnik

On je pravnik.

profese

Jeho profese je dullezita.

profesor

To je m(jj profesor matematiky.

specialista

der Historiker

Er arbeitet als Historiker.

die Krankenschwester

Sie arbeitet als Krankenschwester.

der Schriftsteller

Er ist Schriftsteller.

der Einkdufer / der Kaufer

Wer ist der Kaufer?

der Angestellte

Er arbeitet als Angestellte bei einer Bank .

der Inspektor / der Kontrolleur / der Priifer

Er ist in der Qualitatsprifung / Qualitatsprifer.

der Anwalt

Er ist Anwalt.

der Beruf

Sein Beruf ist wichtig.

der Professor

Er ist mein Mathematik Professor.

der Spezialist
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On je specialistou marketingu.

analytik

Pracuje jako analytik.

asistent

Ona pracuje jako asistent.

technik

Je technikem ve Fordu.

basnik

On je basnik.

zastupce

Prisel jako zastupce spolecnosti.

Er ist unser Marketingspezialist.

der Analytiker

Er arbeitet als Analytiker.

der Assistent / die Assistentin

Sie arbeitet als Assistentin.

der Ingeneur

Er ist ein Ingeneur bei Ford.

der Poet

Er ist ein Poet.

der Reprasentant

Er kam als Reprasentant fir die Firma.
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Povolani - procvicovaci véty - poslouchejte!

e Erist unser Marketingspezialist.

Sie ist eine Bauerntochter.

Er hat ein bekanntes Model geheiratet.

Er ist unser leitender Designer.

Sein Beruf ist wichtig.

Er ist der Eigentiimer von dem Club.

Er arbeitet als Chefeditor.

Er ist ein sehr guter Fahrer.

Er ist Experte.

Er ist ein Poet.

Er arbeitet als Angestellte bei einer Bank .

Er ist ein Ingeneur bei Ford.

Er ist Autohandler.

Sie arbeitet als Sekretarin.

Er ist der beste Koch den ich kenne.

Er arbeitet als Analytiker.

Er ist Manager.

Er ist mein Mathematik Professor.

Es sind 5 Personen in der Crew.

On je specialistou marketingu.

Ona je dcera farmare.

Vzal si tu slavnou modelku.

On je nas hlavni designer.

Jeho profese je dllezita.

On je vlastnikem klubu.

Pracuje jako Séfredaktor.

Je to velmi dobry fidic.

On je expertem.

On je basnik.

Pracuje jako bankovni urednik.

Je technikem ve Fordu.

Je to prodejce aut.

Ona pracuje jako sekretarka.

Je to ten nejlepsi kuchat, kterého znam.

Pracuje jako analytik.

On je vedouci.

To je mUj profesor matematiky.

V posadce je pét lidi.
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e Erist der Vertreter der Firma / Der
Firmenvertreter.

¢ Hier kdnnen Sie alles Gber den Autor erfahren.

e Erist Ein Offizier bei der Armee.

e Erist Anwalt.

e Erist Schriftsteller.

¢ Sie arbeitet als Krankenschwester.

e Wer ist der Kaufer?

e Erist HR Direktor.

e Eristin der Qualitatsprifung / Qualitatsprifer.

e Erist Lehrer.

e Er arbeitet als Historiker.

¢ Sie arbeitet als Assistentin.

e Erist Doktor der Philosophie.

e Erist Schauspieler.

e Er kam als Reprasentant fir die Firma.

On je jednatelem spolecnosti.

Tam se muzete dozvédét vse o autorovi.

Je armadni dlstojnik.

On je pravnik.

Je spisovatelem?

Pracuje jako sestra.

Kdo je kupuijici?

On je feditelem pro lidské zdroje.

Je inspektorem kvality.

Je ucitelem.

Pracuje jako historik.

Ona pracuje jako asistent.

Je doktor filozofie.

On je hercem.

Prisel jako zastupce spolec¢nosti.
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Povolani - procvicovaci véty - prelozte!

Je armadni dlstojnik.

On je expertem.

Pracuje jako analytik.

Jeho profese je dullezita.

On je feditelem pro lidské zdroje.

On je vedouci.

Pracuje jako sestra.

On je jednatelem spolecnosti.

Ona je dcera farmare.

V posadce je pét lidi.

Vzal si tu slavhou modelku.

On je specialistou marketingu.

Je ucitelem.

Je to prodejce aut.

Tam se muUzete dozvédét vse o autorovi.

On je basnik.

Je inspektorem kvality.

On je hercem.

e Erist Ein Offizier bei der Armee.

e Erist Experte.

e Er arbeitet als Analytiker.

e Sein Beruf ist wichtig.

e Erist HR Direktor.

e Erist Manager.

¢ Sie arbeitet als Krankenschwester.

e Erist der Vertreter der Firma / Der
Firmenvertreter.

¢ Sie ist eine Bauerntochter.

e Essind 5 Personen in der Crew.

e Er hat ein bekanntes Model geheiratet.

e Erist unser Marketingspezialist.

e Erist Lehrer.

e Erist Autohandler.

¢ Hier kdnnen Sie alles (iber den Autor erfahren.

e Eristein Poet.

* Eristin der Qualitatsprifung / Qualitatsprifer.

e Erist Schauspieler.
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Pracuje jako bankovni ufednik.

Je doktor filozofie.

Kdo je kupuijici?

To je mUj profesor matematiky.

Pracuje jako Séfredaktor.

Je to ten nejlepsi kuchat, kterého znam.

Pracuje jako historik.

Ona pracuje jako sekretarka.

On je nds hlavni designer.

On je pravnik.

Je to velmi dobry fidic.

Je spisovatelem?

Ona pracuje jako asistent.

Je technikem ve Fordu.

On je vlastnikem klubu.

Prisel jako zastupce spolecnosti.

Er arbeitet als Angestellte bei einer Bank .

Er ist Doktor der Philosophie.

Wer ist der Kaufer?

Er ist mein Mathematik Professor.

Er arbeitet als Chefeditor.

Er ist der beste Koch den ich kenne.

Er arbeitet als Historiker.

Sie arbeitet als Sekretarin.

Er ist unser leitender Designer.

Er ist Anwalt.

Er ist ein sehr guter Fahrer.

Er ist Schriftsteller.

Sie arbeitet als Assistentin.

Er ist ein Ingeneur bei Ford.

Er ist der Eigentiimer von dem Club.

Er kam als Reprasentant fir die Firma.
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Povolani - karty

der Koch Er ist der beste Koch den ich das Model
kenne.

Er hat ein bekanntes Mode|

X der Lehrer Er ist Lehrer.
geheiratet.
der Fahrer Er ist ein sehr guter Fahrer. der Handle
Er ist Autohandler. der Autor / der Schriftstellzr Hier konnen Sie alles Gber

den Autor erfahren.

der Offizier Er ist Ein Offizier bei der der Sekretar / die Sekretarin

Armee.
Sie arbeitet als Sekretéarin. der Direktor Er ist BirRektor.
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Je to ten nejlepsSi kucha

modelka , . kucha
kterého znam.
Je Witelem. witel Vzal si tu slavhou modelku
prodejce Je to velmi dobidic. fidi¢

Tam se niZzete dozwdst vSe
0 autorovi.

autor

Je to prodejce aut.

sekretéka

Je armadniigtojnik.

distojnik

On jeteditelem pro lidské
zdroje.

feditel

Ona pracuje jako sekrika.
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der Doktor Er ist Doktor der Philosophie.

Er ist Schauspieler. die Crew / das Team

Er ist der Eigentimer von

der Eigentimer dem Club.

Er ist der Vertreter der Firma

/ Der Firmenvertreter. der Manager

Er ist unser leitender

der Designer Designer.

Er arbeitet als Chefeditor. der Experte

der Schauspieler

Es sind 5 Personen in der
Crew.

Der Agent, de
Firmenvertreter

Er ist Manager.

der Editor

Er ist Etgpe
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herec

Je doktor filozofie.

doktor

V poséadce je & lidi.

posadka

On je hercem.

agent, jednatel

On je vlastnikem klubu.

vlastnik

On je vedouci.

manazer

On je jednatelem spalsti.

redaktor

On je naS hlavni designer.

navrha

On je expertem.

expert, znalec

Pracuje jako Séfteda




der Bauer Sie ist eine Bauerntochter. der Historike

Sie arbeitet als

Er arbeitet als Historiker. die Krankenschwester
Krankenschwester.
der Arbeiter Sie ist Fabrikarbeiterin. der Schidlier
Er ist Schriftsteller. der Einkaufer / der Kaufer eWNist der Kaufer?
der Angestellte Er arbeiter als Angestellte bei der Inspektor / der
9 einer Bank . Kontrolleur / der Prifer
Er ist in der Qualitatsprufung der Anwalt Erist Anwalt.

/ Qualitatspruifer.
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historik

Ona je dcera farnmg

farmé

Pracuje jako sestra.

oBmtatelka, sestra

Pracuje jako historik.

spisovatel

Ona je pracovnici v tovarn

pracovnik, dinik

Kdo je kupuijici?

kupec

Je spisovatelem?

inspektor

Pracuje jako bankovni
trednik.

Urednik

On je pravnik.

pravnik

Je inspektorem kvality.




der Beruf

Er ist mein Mathematik
Professor.

der Analytiker

Sie arbeitet als Assistentin.

der Poet

Er kam als Reprasentant flir_
die Firma.

Sein Beruf ist wichtig.

der Spezialist

Er arbeitet als Analytiker.

der Ingeneur

Er ist ein Poet.

der Professor

Er ist Marketingspezialist|

der Astsint / die Assistentin

Erirstregeneur bei Ford.

der Reprasentant
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profesor

Jeho profese jéldzita.

profese

On je specialistou
marketingu.

specialista

To je mj profesor
matematiky.

asistent

Pracuje jako analytik.

analytik

Je technikem ve Fordu.

technik

Ona pracuje jaksters.

zastupce

On je basnik.

basnik

PriSel jako zastupce
spole&nosti.




Povolani - test

o ArMAT e

o NAVINAT

e Jespisovatelem?

e Pracujejako historik.

© ZASTUPCE i

e Jearmdadni dlstojnik.

o KUPEC

® AQULOI e

e ONjJePravinik.

e Vzalsituslavnou modelkU. e

e Onajedcerafarmare.

L o Yo =1 1 <= 5

e Jeho profese je dUlZitd.

e agent, jednatel

© ProdejCe e

e analytik

e Onjevlastnikem klubu.

° Pracuje jako sestra.

o ProfESOr
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pravnik

kuchar

Ona pracuje jako asistent.

reditel

Prisel jako zastupce spolecnosti.

dlstojnik

On je vedouci.

sekretarka

urednik

On je hercem.

Pracuje jako bankovni urednik.

fidi¢

Pracuje jako Séfredaktor.

Kdo je kupuijici?

On je expertem.

Je inspektorem kvality.

Je technikem ve Fordu.

ucitel

pracovnik, délnik
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expert, ZNaleC

POSAAKA

Onje ndS hlavni designer.

ProfESE

oSetrovatelka, SEStra e

Je doKtor filozofie. e

AOKEOr e

Ona pracuje jako sekretdfka.

Je UGt M. e

F= 1S3 1)

013 o ) o <

Je to ten nejlepsi kuchal, kterého zndm.

Jeto prodejce aut.

VIASTNIK s

7= F= 1< ¥

Ona je pracovniCi VIOVAINE. i

Jetovelmidobry FIdiC.

SPECIalista e

Vposadce je pELIidi.
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On je specialistou marketingu.

manazer

To je mUj profesor matematiky.

Tam se muUzete dozvédét vse o autorovi.

On je basnik.

technik

On je feditelem pro lidské zdroje.

basnik

herec

spisovatel

On je jednatelem spolecnosti.

Pracuje jako analytik.

inspektor
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Povolani - test - reseni

o farmar * der Bauer

e navrhar e der Designer

e Je spisovatelem? e Erist Schriftsteller.

* Pracuje jako historik. e Er arbeitet als Historiker.

e zastupce e der Reprasentant

e Je armadni dlstojnik. ¢ Erist Ein Offizier bei der Armee.

e kupec e der Einkdufer / der Kaufer

e autor e der Autor / der Schriftsteller

¢ On je pravnik. e Erist Anwalt.

¢ Vzal si tu slavnou modelku. e Er hat ein bekanntes Model geheiratet.
¢ Ona je dcera farmare.  Sie ist eine Bauerntochter.

* modelka * das Model

¢ Jeho profese je dllezita. ¢ Sein Beruf ist wichtig.

e agent, jednatel e Der Agent, de Firmenvertreter

e prodejce e der Handler

e analytik e der Analytiker

e On je vlastnikem klubu. e Erist der Eigentiimer von dem Club.
* Pracuje jako sestra.  Sie arbeitet als Krankenschwester.

e profesor e der Professor
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pravnik

kuchar

Ona pracuje jako asistent.

reditel

Prisel jako zastupce spolecnosti.

dlstojnik

On je vedouci.

sekretarka

urednik

On je hercem.

Pracuje jako bankovni urednik.

fidi¢

Pracuje jako Séfredaktor.

Kdo je kupuijici?

On je expertem.

Je inspektorem kvality.

Je technikem ve Fordu.

ucitel

pracovnik, délnik

der Anwalt

der Koch

Sie arbeitet als Assistentin.

der Direktor

Er kam als Reprasentant fir die Firma.

der Offizier

Er ist Manager.

der Sekretar / die Sekretéarin

der Angestellte

Er ist Schauspieler.

Er arbeiter als Angestellte bei einer Bank .

der Fahrer

Er arbeitet als Chefeditor.

Wer ist der Kaufer?

Er ist Experte.

Er ist in der Qualitatsprifung / Qualitatsprifer.

Er ist ein Ingeneur bei Ford.

der Lehrer

der Arbeiter
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expert, znalec

posadka

On je nds hlavni designer.

profese

osetrovatelka, sestra

Je doktor filozofie.

doktor

Ona pracuje jako sekretarka.

Je ucitelem.

asistent

historik

Je to ten nejlepsi kuchat, kterého znam.

Je to prodejce aut.

vlastnik

redaktor

Ona je pracovnici v tovarné.

Je to velmi dobry fidic.

specialista

V posadce je pét lidi.

der Experte

die Crew / das Team

Er ist unser leitender Designer.

der Beruf

die Krankenschwester

Er ist Doktor der Philosophie.

der Doktor

Sie arbeitet als Sekretarin.

Er ist Lehrer.

der Assistent / die Assistentin

der Historiker

Er ist der beste Koch den ich kenne.

Er ist Autohandler.

der Eigentiimer

der Editor

Sie ist Fabrikarbeiterin.

Er ist ein sehr guter Fahrer.

der Spezialist

Es sind 5 Personen in der Crew.
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On je specialistou marketingu.

manazer

To je mUj profesor matematiky.

Tam se muUzete dozvédét vse o autorovi.

On je basnik.

technik

On je feditelem pro lidské zdroje.

basnik

herec

spisovatel

On je jednatelem spolecnosti.

Pracuje jako analytik.

inspektor

e Erist Marketingspezialist.

e der Manager

e Erist mein Mathematik Professor.

¢ Hier kdnnen Sie alles (iber den Autor erfahren.

e Eristein Poet.

e der Ingeneur

e Erist HR Direktor.

e der Poet

e der Schauspieler

e der Schriftsteller

e Erist der Vertreter der Firma / Der
Firmenvertreter.

e Er arbeitet als Analytiker.

* der Inspektor / der Kontrolleur / der Priifer
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Prezentace - slovni zasoba - poslouchejte!

e der Plan

die Bedeutung

die Annahme, die Voraussetzung

steigen, erh6hen

die Betonung

die Kurve

das Resultat

die Aufmerksamkeit

das Publikum

tendieren

die Phase

die Kosten

das Ziel

das Wachstum

Uberprifen

berichten / melden

der Vortrag

wollen

das Ziel

e plan

vyznam

predpoklad

zvysit

ddraz

krivka

vysledek

pozor, pozornost

publikum

mit tendenci

faze

naklad

cil

rist

Znovu projit

hlasit

prednaska

mit tendenci

cil
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verbessern

die Perspektive

die Strategie

der Bericht

planen

die Referenz

vergleichen

die Zielsetzung

das Konzept

die Prioritat

die Prasentation

das Diagramm

das Niveau

die Einleitung

das Schema

zlepsit

perspektiva

strategie

hlaseni, zprava

planovat

odkaz

porovnat

cil

koncept

priorita

prezentace

graf, Zebricek

Uroven, hladina

uvod

schéma
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Prezentace - slovni zasoba - preloZte!

e krivka

e cil

e plan

e publikum

¢ odkaz

e zlepsit

e cil

e planovat

e Uvod

 graf, Zebricek

e cil

* mit tendenci

¢ hlasit

e predpoklad

e prednaska

* prezentace

 hlaseni, zprava

¢ vysledek

¢ die Kurve

das Ziel

der Plan

das Publikum

die Referenz

verbessern

die Zielsetzung

planen

die Einleitung

das Diagramm

das Wachstum

das Ziel

wollen

berichten / melden

die Annahme, die Voraussetzung

der Vortrag

die Prasentation

der Bericht

das Resultat
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pozor, pozornost

Uroven, hladina

mit tendenci

zvysit

ddraz

strategie

naklad

Znovu projit

priorita

vyznam

faze

porovnat

koncept

perspektiva

schéma

die Aufmerksamkeit

das Niveau

tendieren

steigen, erhdéhen

die Betonung

die Strategie

die Kosten

Uberpriifen

die Prioritat

die Bedeutung

die Phase

vergleichen

das Konzept

die Perspektive

das Schema
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Prezentace - slovni zasoba, procvicovaci véty - poslouchejte!

das Niveau

Das Preisniveau ist gestiegen.

steigen, erh6hen

Die Verkaufe sind gestiegen.

das Resultat

Du musst Resultate liefern./Du musst

Ergebnisse haben.

der Plan

Das klingt wie ein Plan.

planen

Wir miissen seinen Besuch planen.

die Strategie

Unsere Strategie ist sie zu unterstitzen.

verbessern

Die Produktion muss sich verbessern.

die Kosten

Wir mssen die Arbeitskosten senken.

das Ziel

Erreichen wir dieses Ziel!

e Uroven, hladina

« Uroveri cen se zvysila.

e zvysit

¢ Prodeje se zvysily.

¢ vysledek

¢ Musi$ mit (dorucovat) vysledky.

e plan

* To zni jako plan.

e pldnovat

¢ Musime napldnovat jeho navstévu.

* strategie

* Nasi strategii je je podporovat.

e zlepsit

¢ Vyroba se musi zlepsit.

¢ naklad

¢ Musime snizit naklady na praci.

e cil

¢ Dosahnéme toho cile.
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¢ tendieren

¢ Die Verkaufe tendieren zu steigen.

das Publikum

e Erist es gewohnt vor einem grossen Publikum
zu reden.

e das Wachstum

¢ Wir erwarten Wirtschaftswachstum.

* (berprifen

* Sollen wir den Bericht tiberpriifen?

e der Bericht

* Du solltest den Bericht bis Freitag senden.

* berichten / melden

¢ Welche Zahlen wirst du melden?

¢ die Aufmerksamkeit

e Darf ich um Aufmerksamkeit bitten!

 die Einleitung

* Nach einer kurzen Einleitung..

¢ das Konzept

e Verstehst du dieses Konzept?

e das Ziel

mit tendenci

Prodeje se maji tendenci zvysit.

publikum

Je zvykly mluvit pfed pocetnym publikem.

Ocekavame ekonomicky rlst.

Znovu projit

Projdeme tu zpravu?

hlaseni, zprava

Mél bys odevzdat tu zpravu do patku.

hlasit

Jaka cisla budes hlasit?

pozor, pozornost

Davej pozor!

uvod

Po kratkém uvodu

koncept

Rozumis tomu konceptu?

cil
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Was ist |hr Zielpreis?

die Zielsetzung

Was ist die Zielsetzung?

die Perspektive

Ich werde dir eine andere Perspektive geben.

die Phase

Wir sind kurz davor mit Phase 1 zu beginnen.

die Referenz

Finde die Referenz dazu.

das Diagramm

Schau dir dieses Diagramm an.

vergleichen

Kénnen wir die beiden Vorschlage vergleichen?

die Betonung

Er legt die Betonung auf Bildung.

die Prioritat

Fir uns ist es nun 1. Prioritat.

wollen

Sie wollen den Markt verlassen.

Jaka je vase cilova cena?

cil

Jaky je cil?

perspektiva

Dam ti jinou perspektivu.

faze

Faze jedna zacne za kratko.

odkaz

Najdi odkaz.

graf, Zebfticek

Podivej se na ten graf.

porovnat

MUzZeme porovnat ty dva ndvrhy?

daraz

Dava dlraz na vzdélani.

priorita

Pro nas je to nyni priorita ¢.1.

mit tendenci

Maji tendenci opustit trh.
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e die Kurve

¢ Schau dir die Kurve an.

¢ die Prasentation

¢ Seine Prasentation war ein Erfolg.

¢ die Bedeutung

e Das ist von grosser Bedeutung.

e die Annahme, die Voraussetzung

e Unter der Annahme dass..., Unter der
Voraussetzung dass ...

¢ das Schema

¢ Verstehst du dieses Schema?

krivka

Podivej se na tu kfivku.

prezentace

Jeho prezentace byl Uspéchem.

vyznam

Vyznam tohoto je obrovsky.

predpoklad

Za predpokladu, Ze ...

schéma

Rozumis tomu schématu?
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Prezentace - slovni zasoba, procvicovaci véty - preloZte!

e Uroven, hladina ¢ das Niveau
« Uroveri cen se zvysila. e Das Preisniveau ist gestiegen.
e zvysit  steigen, erhéhen

* Prodeje se zvysily. Die Verkaufe sind gestiegen.

¢ vysledek ¢ das Resultat

¢ Musi$ mit (dorucovat) vysledky. * Du musst Resultate liefern./Du musst
Ergebnisse haben.

e plan e der Plan

e To zni jako plan. ¢ Das klingt wie ein Plan.

e pldnovat e planen

¢ Musime napldnovat jeho navstévu. ¢ Wir missen seinen Besuch planen.

* strategie  die Strategie

* Nasi strategii je je podporovat. e Unsere Strategie ist sie zu unterstiitzen.
e zlepsit e verbessern

* Vyroba se musi zlepsit. * Die Produktion muss sich verbessern.
* naklad * die Kosten

¢ Musime snizit naklady na praci. e Wir mussen die Arbeitskosten senken.
e cil * das Ziel

* Dosahnéme toho cile. * Erreichen wir dieses Ziel!
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mit tendenci

Prodeje se maji tendenci zvysit.

publikum

Je zvykly mluvit pfed pocetnym publikem.

Ocekavame ekonomicky rlst.

Znovu projit

Projdeme tu zpravu?

hlaseni, zprava

Mél bys odevzdat tu zpravu do patku.

hlasit

Jaka cisla budes hlasit?

pozor, pozornost

Davej pozor!

uvod

Po kratkém uvodu

koncept

Rozumis tomu konceptu?

cil

e tendieren

¢ Die Verkaufe tendieren zu steigen.

das Publikum

e Erist es gewohnt vor einem grossen Publikum
zu reden.

e das Wachstum

e Wir erwarten Wirtschaftswachstum.

 (berprifen

* Sollen wir den Bericht tiberpriifen?

e der Bericht

* Du solltest den Bericht bis Freitag senden.

* berichten / melden

¢ Welche Zahlen wirst du melden?

¢ die Aufmerksamkeit

¢ Darf ich um Aufmerksamkeit bitten!

* die Einleitung

* Nach einer kurzen Einleitung..

¢ das Konzept

e Verstehst du dieses Konzept?

e das Ziel
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Jaka je vase cilova cena?

cil

Jaky je cil?

perspektiva

Dam ti jinou perspektivu.

faze

Faze jedna zacne za kratko.

odkaz

Najdi odkaz.

graf, Zebfticek

Podivej se na ten graf.

porovnat

MuUzZeme porovnat ty dva ndvrhy?

dudraz

Dava dlraz na vzdélani.

priorita

Pro nas je to nyni priorita ¢.1.

mit tendenci

Maji tendenci opustit trh.

Was ist Ihr Zielpreis?

die Zielsetzung

Was ist die Zielsetzung?

die Perspektive

Ich werde dir eine andere Perspektive geben.

die Phase

Wir sind kurz davor mit Phase 1 zu beginnen.

die Referenz

Finde die Referenz dazu.

das Diagramm

Schau dir dieses Diagramm an.

vergleichen

Kénnen wir die beiden Vorschlage vergleichen?

die Betonung

Er legt die Betonung auf Bildung.

die Prioritat

Fir uns ist es nun 1. Prioritat.

wollen

Sie wollen den Markt verlassen.
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krivka

Podivej se na tu kfivku.

prezentace

Jeho prezentace byl Uspéchem.

vyznam

Vyznam tohoto je obrovsky.

predpoklad

Za predpokladuy, Ze ...

schéma

Rozumis tomu schématu?

¢ die Kurve

¢ Schau dir die Kurve an.

¢ die Prasentation

¢ Seine Prasentation war ein Erfolg.

¢ die Bedeutung

e Das ist von grosser Bedeutung.

¢ die Annahme, die Voraussetzung

e Unter der Annahme dass..., Unter der
Voraussetzung dass ...

¢ das Schema

¢ Verstehst du dieses Schema?
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Prezentace - procvicovaci véty - poslouchejte!

Finde die Referenz dazu.

Du solltest den Bericht bis Freitag senden.

Erreichen wir dieses Ziel!

Nach einer kurzen Einleitung..

Unsere Strategie ist sie zu unterstitzen.

Was ist die Zielsetzung?

Unter der Annahme dass..., Unter der

Voraussetzung dass ...

Wir mussen die Arbeitskosten senken.

Welche Zahlen wirst du melden?

Seine Prasentation war ein Erfolg.

Was ist |hr Zielpreis?

Die Verkaufe tendieren zu steigen.

Kénnen wir die beiden Vorschlage vergleichen?

Fir uns ist es nun 1. Prioritat.

Das ist von grosser Bedeutung.

Wir missen die Ursache finden.

Schau dir die Kurve an.

Ich werde dir eine andere Perspektive geben.

Najdi odkaz.

Meél bys odevzdat tu zpravu do patku.

Dosahnéme toho cile.

Po kratkém Uvodu

Nasi strategii je je podporovat.

Jaky je cil?

Za predpokladu, Ze ...

Musime snizit naklady na praci.

Jaka cisla budes hlasit?

Jeho prezentace byl Uspéchem.

Jaka je vase cilova cena?

Prodeje se maji tendenci zvysit.

MuUZeme porovnat ty dva navrhy?

Pro nds je to nyni priorita ¢.1.

Vyznam tohoto je obrovsky.

Potfebujeme najit pricinu.

Podivej se na tu kfivku.

Dam ti jinou perspektivu.
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Die Verkaufe sind gestiegen.

Darf ich um Aufmerksamkeit bitten!

Die Produktion muss sich verbessern.

Wir sind kurz davor mit Phase 1 zu beginnen.

Er legt die Betonung auf Bildung.

Wir miissen seinen Besuch planen.

Das Preisniveau ist gestiegen.

Wir erwarten Wirtschaftswachstum.

Sollen wir den Bericht Gberprifen?

Sie wollen den Markt verlassen.

Verstehst du dieses Konzept?

Schau dir dieses Diagramm an.

Das klingt wie ein Plan.

Du musst Resultate liefern./Du musst

Ergebnisse haben.

e Erist es gewohnt vor einem grossen Publikum

zu reden.

Verstehst du dieses Schema?

Prodeje se zvysily.

Davej pozor!

Vyroba se musi zlepsit.

Faze jedna zacne za kratko.

Dava dlraz na vzdélani.

Musime napldnovat jeho navstévu.

Uroven cen se zvysila.

Ocekavame ekonomicky rst.

Projdeme tu zpravu?

Maji tendenci opustit trh.

Rozumis tomu konceptu?

Podivej se na ten graf.

To zni jako plan.

Musi$ mit (dorucovat) vysledky.

Je zvykly mluvit pfed pocetnym publikem.

Rozumis tomu schématu?
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Prezentace - procvicovaci véty - prelozte!

¢ Musi$ mit (dorucovat) vysledky. * Du musst Resultate liefern./Du musst
Ergebnisse haben.

« Uroven cen se zvysila. e Das Preisniveau ist gestiegen.

e Davej pozor! e Darf ich um Aufmerksamkeit bitten!

* Projdeme tu zpravu? * Sollen wir den Bericht tiberpriifen?

e Ocekavame ekonomicky rust. e Wir erwarten Wirtschaftswachstum.

 Jaka je vase cilova cena? e Was ist lhr Zielpreis?

e Podivej se na tu kfivku. ¢ Schau dir die Kurve an.

¢ Vyroba se musi zlepsit. * Die Produktion muss sich verbessern.

* Jaka Cisla budes hlasit? * Welche Zahlen wirst du melden?

* Maji tendenci opustit trh.  Sie wollen den Markt verlassen.

e Jakyjecil? e Was ist die Zielsetzung?

e Dam tijinou perspektivu. * Ich werde dir eine andere Perspektive geben.
* Nasi strategii je je podporovat. e Unsere Strategie ist sie zu unterstiitzen.

¢ Musime snizit naklady na praci. e Wir missen die Arbeitskosten senken.

¢ Musime napldnovat jeho navstévu. ¢ Wir missen seinen Besuch planen.

¢ MuUZeme porovnat ty dva ndvrhy? e Konnen wir die beiden Vorschlage vergleichen?
¢ Pro nas je to nyni priorita ¢.1. e Flr unsist es nun 1. Prioritat.

¢ Potfebujeme najit pricinu. e Wir mussen die Ursache finden.
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Rozumis tomu konceptu?

To zni jako plan.

Najdi odkaz.

Je zvykly mluvit pfed pocetnym publikem.

Dava dlraz na vzdélani.

Faze jedna zacne za kratko.

Podivej se na ten graf.

Prodeje se zvysily.

Vyznam tohoto je obrovsky.

Mél bys odevzdat tu zpravu do patku.

Jeho prezentace byl Uspéchem.

Po kratkém uvodu

Za predpokladuy, Ze ...

Prodeje se maji tendenci zvysit.

Dosahnéme toho cile.

Rozumis tomu schématu?

¢ Verstehst du dieses Konzept?

e Das klingt wie ein Plan.

¢ Finde die Referenz dazu.

e Erist es gewohnt vor einem grossen Publikum
zu reden.

e Erlegt die Betonung auf Bildung.

e Wir sind kurz davor mit Phase 1 zu beginnen.

¢ Schau dir dieses Diagramm an.

* Die Verkaufe sind gestiegen.

e Das ist von grosser Bedeutung.

* Du solltest den Bericht bis Freitag senden.

¢ Seine Prasentation war ein Erfolg.

* Nach einer kurzen Einleitung..

e Unter der Annahme dass..., Unter der
Voraussetzung dass ...

¢ Die Verkaufe tendieren zu steigen.

¢ Erreichen wir dieses Ziel!

¢ Verstehst du dieses Schema?
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Prezentace - karty

das Niveau Das Preisniveau ist gestiegen.  steigen, erhéhen

Die Temperaturen reichen

Die Verk&aufe sind gestiegen. reichen von O bis 10.

Wir mussen die Ursache

die Ursache . das Resultat
finden.
Du muss Resultate
liefern./Du muss Ergebnisse der Plan Das klingt wie ein Plan.
haben.
Wir missen seinen Besuch . .
planen die Strategie
planen.
Unsere Strategie ist sie zu Die Produktion muss sich
- verbessern
unterstitzen. verbessern.
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Zvysit

Teplota se pohybuje mezi

nulou a deseti.

vysledek

To zni jako plan.

strategie

Vyroba se musi zlepSit.

Urovei cen se zvysila.

dosahovat

Pdtbujeme najit ficinu.

plan

Musime naplanovat jeho
navseévu.

zlepsSit

urovie hladina

Prodeje se zvysily.

pricina

Musi$ mit (dordovat)
vysledky.

planovat

Nasi strateqii je je
podporovat.
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die Kosten

Erreichen wir dieses Ziel!

das Publikum

Wir erwarten
Wirtschaftswachstum.

der Bericht

Welche Zahlen wirst du
melden?

Wir mussen die

Arbeitskosten senken. das Ziel

Die Verkaufe tendieren zu

tendieren .
steigen.

Er ist es gewohnt vor einem

grossen Publikum zu reden. das Wachstum

Sollen wir den Bericht

Uberpriifen Uberprufen?

Du solltest den Bericht bis

Freitag senden. berichten / melden

Darf ich um Aufmerksamkeit

die Aufmerksamkeit bitten!
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cil

Prodeje se maji tendenci

zvysit.

rast

Projdeme tu zpravu?

hlasit

Davej pozor!

Musime snizit naklady na

. naklad
praci.
mit tendenci Dosakime toho cile.
Je Vzvyk,ly mluw_t ped publikum
pocetnym publikem.
znovu projit c&kavame ekonomickyist.

M¢l bys odevzdat tu zpravu

do patku. hlasent, zprava

pozor, pozornost Jakala budes hlasit?
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die Einleitung

Verstehst du dieses Konzept?

die Zielsetzung

Ich werde dir eine andere
Perspektive geben.

die Referenz

Schau dir dieses Diagramm
an.

Nach einer kurzen
Einleitung..

das Ziel

Was ist die Zielsetzung?

die Phase

Finde die Referenz dazul.

vergleichen

das Konzept

Was ist Ihr Zielpreis?

die Péaspe

Wir sind kurz davor mit
Phase 1 zu beginnen.

das Diagramm

Ko6nnen wir die beiden
Vorschlage vergleichen?
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koncept

Po kratkém uvodu

tvod

Jaka je vase cilova cena? cil Rozumis tomu koneep
perspektiva Jaky je cil? cil
Faze jedna zme za kréatko. faze Dam ti jinou perspektivu
graf, Zebicek Najdi odkaz. odkaz
Muzeme porovnat ty dva porovnat Podivej se na ten graf.

navrhy?

u

N
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Er legt die Betonung auf

die Betonung Bildung

Fir uns ist es nun 1. Prioritét. wollen

Sind viele Leute bei dem

der Vortrag Vortrag?

Schau dir die Kurve an. die Prasentation

Das ist von grosser

die Bedeutung Bedeutung

Unter der Annahme dass.. .|,

Unter der Voraussetzung dass das Schema

die Prioritat

Sie wollen den Markt
verlassen.

die Kurve

Seine Prasentation war eir
Erfolg.

die Annahme, die
Voraussetzung

Verstehst du dieses Schema?
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priorita

Dava draz na vzdlani.

diraz

Maji tendenci opustit trh.

mit tendenci

Pro nawjayni prioritaé.1.

kiivka

Je na fednasce hodnlidi?

prednaska

Jeho prezentace byl

(spEchem prezentace Podivej se na ftivku.
piedpoklad Vyznam tohoto je obrovsky. vyznam
Rozumis$ tomu schématu? schéma alpokladu, Ze ...
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Prezentace - test

ddraz

Musime snizit naklady na praci.

cil

Vyznam tohoto je obrovsky.

pricina

vyznam

Vyroba se musi zlepsit.

uvod

Prodeje se zvysily.

naklad

krivka

Rozumis tomu schématu?

Faze jedna zacne za kratko.

Pro nas je to nyni priorita ¢.1.

koncept

Jaka cisla budes hlasit?

Jeho prezentace byl Uspéchem.

Teplota se pohybuje mezi nulou a deseti.
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Davej pozor!

plan

predpoklad

Prodeje se maji tendenci zvysit.

Jaka je vase cilova cena?

Ocekavame ekonomicky rlst.

Dosahnéme toho cile.

Mél bys odevzdat tu zpravu do patku.

Maji tendenci opustit trh.

Podivej se na ten graf.

Uroven, hladina

strategie

planovat

Po kratkém Uvodu

priorita

pozor, pozornost

Uroveri cen se zvysila.

prednaska

prezentace
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Musime napldnovat jeho navstévu.

cil

Najdi odkaz.

Potfebujeme najit pficinu.

mit tendenci

odkaz

mit tendenci

perspektiva

To zni jako plan.

Dam ti jinou perspektivu.

zlepsit

Rozumis tomu konceptu?

MuUzZeme porovnat ty dva ndvrhy?

Podivej se na tu kfivku.

Musi$ mit (dorucovat) vysledky.

Dava dlraz na vzdélani.

faze

porovnat

schéma

279



Zapredpokladu, Ze ... e

ZNOVU PrOJIt e

JaKY Je Cll?

PUBLIKUM

Cll e

hI3sit

ZVYSIE e

dOSaNOVAt s

VYSlEdEK e

Projdeme tU Zpravu? e

Nasi strategii je je podporovat.

Je zvykly mluvit pfed pocetnym publikem. i

Je na predndsce hodné lidi?

graf, ZebriCek

hIASent, ZPrava
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Prezentace - test - resSeni

ddraz

Musime snizit naklady na praci.

cil

Vyznam tohoto je obrovsky.

pricina

vyznam

Vyroba se musi zlepsit.

uvod

Prodeje se zvysily.

naklad

krivka

Rozumis tomu schématu?

Faze jedna zacne za kratko.

Pro nas je to nyni priorita ¢.1.

koncept

Jaka cisla budes hlasit?

Jeho prezentace byl Uspéchem.

Teplota se pohybuje mezi nulou a deseti.

die Betonung

Wir mssen die Arbeitskosten senken.

das Ziel

Das ist von grosser Bedeutung.

die Ursache

die Bedeutung

Die Produktion muss sich verbessern.

die Einleitung

Die Verkaufe sind gestiegen.

das Wachstum

die Kosten

die Kurve

Verstehst du dieses Schema?

Wir sind kurz davor mit Phase 1 zu beginnen.

Fir uns ist es nun 1. Prioritat.

das Konzept

Welche Zahlen wirst du melden?

Seine Prasentation war ein Erfolg.

Die Temperaturen reichen von 0 bis 10.
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Davej pozor!

plan

predpoklad

Prodeje se maji tendenci zvysit.

Jaka je vase cilova cena?

Ocekavame ekonomicky rlst.

Dosahnéme toho cile.

Mél bys odevzdat tu zpravu do patku.

Maji tendenci opustit trh.

Podivej se na ten graf.

Uroven, hladina

strategie

planovat

Po kratkém Uvodu

priorita

pozor, pozornost

Uroveri cen se zvysila.

prednaska

prezentace

Darf ich um Aufmerksamkeit bitten!

der Plan

die Annahme, die Voraussetzung

Die Verkaufe tendieren zu steigen.

Was ist |hr Zielpreis?

Wir erwarten Wirtschaftswachstum.

Erreichen wir dieses Ziel!

Du solltest den Bericht bis Freitag senden.

Sie wollen den Markt verlassen.

Schau dir dieses Diagramm an.

das Niveau

die Strategie

planen

Nach einer kurzen Einleitung..

die Prioritat

die Aufmerksamkeit

Das Preisniveau ist gestiegen.

der Vortrag

die Prasentation
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Musime napldnovat jeho navstévu.

cil

Najdi odkaz.

Potfebujeme najit pficinu.

mit tendenci

odkaz

mit tendenci

perspektiva

To zni jako plan.

Dam ti jinou perspektivu.

zlepsit

Rozumis tomu konceptu?

MuUzZeme porovnat ty dva ndvrhy?

Podivej se na tu kfivku.

Musi$ mit (dorucovat) vysledky.

Dava dlraz na vzdélani.

faze

porovnat

schéma

e Wir missen seinen Besuch planen.

¢ die Zielsetzung

¢ Finde die Referenz dazu.

¢ Wir missen die Ursache finden.

¢ wollen

¢ die Referenz

e tendieren

 die Perspektive

¢ Das klingt wie ein Plan.

* Ich werde dir eine andere Perspektive geben.

e verbessern

e Verstehst du dieses Konzept?

e Konnen wir die beiden Vorschlage vergleichen?

¢ Schau dir die Kurve an.

* Du muss Resultate liefern./Du muss Ergebnisse
haben.

Er legt die Betonung auf Bildung.

¢ die Phase

¢ vergleichen

¢ das Schema
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Za predpokladu, Ze ... e Unter der Annahme dass..., Unter der
Voraussetzung dass ...

Znovu projit e (berprifen

Jaky je cil? e Was ist die Zielsetzung?

publikum e das Publikum

cil * das Ziel

hlasit * berichten / melden

zvysit  steigen, erhdhen

dosahovat * reichen

vysledek ¢ das Resultat

Projdeme tu zpravu? * Sollen wir den Bericht tiberpriifen?

Nasi strategii je je podporovat. e Unsere Strategie ist sie zu unterstiitzen.

Je zvykly mluvit pfed pocetnym publikem. e Erist es gewohnt vor einem grossen Publikum
zu reden.

Je na predndasce hodné lidi? * Sind viele Leute bei dem Vortrag?

graf, Zebricek ¢ das Diagramm

hlaseni, zprava e der Bericht
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Vlastnosti - slovni zasoba - poslouchejte!

¢ individuell

Netto

Fortschrittlich / fortgeschritten

extrem

genau

primar, grund

stabil

schnell

organisiert

effizient

historisch

aktuell

offiziell

besondere / spezielle

bedeutend

chemisch

professionell

elektrisch

verantwortlich

individudlni

Cisty

pokrocily

extrémni

presny

primarni, zakladni

stabilni

rychle

organizovany,

efektivni

historicky, minuly

soucasny

uredni

zvIastni

vyznamné

chemicky

profesionalni

elektricky

zodpovédny
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die Eigenschaft / das Merkmal

kaufmannisch

ekonomy

potentiell

nachfolgend / nichste

besondere / spezielle

erfolgreich

direkt

generell

regular

grob

rys, vlastnost

obchodni

ekonomicky, usporny

potencial, potencidlni

nasledujici

¢astecny, konkrétni

Uspésny

pfimy

vSeobecné

Fadny

hruby
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Vlastnosti - slovni zasoba - prelozte!

* rychle .
e pfimy .
* chemicky .
* vyznamné .
* historicky, minuly .
e zvlastni .

e presny .

e primarni, zakladni .

¢ profesionalni .

 efektivni .
* Uspésny .
* soucasny .
e extrémni .
¢ ekonomicky, Usporny .
* rys, vlastnost .

e vSeobecné .
e potencial, potencialni .
e individualni .
e Ufedni .

schnell

direkt

chemisch

bedeutend

historisch

besondere / spezielle

genau

primar, grund

professionell

effizient

erfolgreich

aktuell

extrem

ekonomy

die Eigenschaft / das Merkmal

generell

potentiell

individuell

offiziell
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elektricky

organizovany,

pokrodily

obchodni

nasledujici

stabilni

Cisty

¢astecny, konkrétni

zodpovédny

Fadny

hruby

elektrisch

organisiert

Fortschrittlich / fortgeschritten

kaufmannisch

nachfolgend / nachste

stabil

Netto

besondere / spezielle

verantwortlich

regular

grob
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Vlastnosti - slovni zasoba, procvicovaci véty - poslouchejte!

e ekonomy

e Fliegst du Economyklasse ?

* besondere / spezielle

¢ Wir missen dieses spezielle Problem I6sen.

e aktuell

¢ Unser aktuelles Problem ist anders.

e generell

e Im generell ist es gut.

* historisch

* Wir brauchen historische Daten.

¢ individuell

¢ Eine individueller Ansatz ist von Noten.

e potentiell

e Das ist unser potentieller Chef.

e professionell

e Ein professionelle Annaherung an Kunden ist

ein Muss.

* nachfolgend / nachste

e Er wird in der ndchsten Woche dort sein.

ekonomicky, usporny

Létate ekonomickou tfidou?

Castecny, konkrétni

Musime fesit tento konkrétni problém.

soucasny

Nas soucasny problém je jiny.

vSeobecné

Vseobecné je to dobré.

historicky, minuly

Potfebujeme néjaka historicka data.

individudlni

VyZaduje se individualni pristup

potencial, potencialni

To je nas potencidlni $éf.

profesionalni

Profesionalni pristup ke klientim je nutnosti.

nasledujici

Bude tam nasledujici tyden.

289



schnell

Mach es schnell!

besondere / spezielle

Das ist nichts Besonderes.

kaufmannisch

Er ist der kaufmannische Direktor.

primar, grund

Es ist meine Grunschule.

die Eigenschaft / das Merkmal

Was fir Eigenschaften hat es?

regular

Es ist eine regulare Aktivitat.

erfolgreich

Die Firma ist sehr erfolgreich.

elektrisch

Elektrische Energie ist 6kologisch.

direkt

Das ist ein direkter Befehl.

verantwortlich

rychle

Udélej to rychle!

zvlastni

Neni to nic zvlastniho.

obchodni

Je obchodnim reditelem.

primarni, zakladni

To je moje zakladni Skola.

rys, vlastnost

Jaké rysy to ma?

radny

To je pravidelna Cinnost.

Uspésny

Spolecnost je velmi Uspésna.

elektricky

Elektricka energie je ekologicka.

primy

To je pfimy prikaz.

zodpovédny
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e Wer ist verantwortlich fir Werbung?

o offiziell

* Eine offizielle Stellungnahme folgt.

* genau

e Versuche genau zu sein.

* Fortschrittlich / fortgeschritten

e Erist fortgeschritten in Italienisch.

¢ chemisch

¢ Wir missen eine chemische Analyse
ausfuhren.

e extrem

e Extreme Vorsicht ist geboten.

* organisiert

e Die Firma ist sehr gut organisiert.

o effizient

* [st es Uberhaupt effizient?

* Netto

¢ Das Nettoeinkommen ist gestiegen.

¢ bedeutend

¢ Die Verkaufe sind bedeutend gestiegen.

Kdo je zodpovédny za propagaci?

uredni

Oficidlni vyjadieni nasleduje.

presny

Zkus byt presny!

pokrocily

Je pokrocily v Italstiné.

chemicky

Musime provést chemickou analyzu.

extrémni

Je vyzadovana extrémni opatrnost.

organizovany,

Spolecnost je dobfe organizovana.

efektivni

Je to vibec efektivni?

Cisty

Cisty ptijem se zvysil.

vyznamné

Prodeje se vyznamné zvysily.
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stabil

Wir wollen ein stabiles Geschaft etablieren.

grob

Das ist das Ergebnis grober Fahrlassigkeit.

stabilni

Chceme vytvofit stabilni podnik.

hruby

To je dUsledek hrubé nedbalosti.
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Vlastnosti - slovni zasoba, procvicovaci véty - prreloZte!

¢ ekonomicky, Usporny

e Létate ekonomickou tridou?

¢ (Castecny, konkrétni

¢ Musime resit tento konkrétni problém.

e soucasny

¢ Nas soucasny problém je jiny.

e vSeobecné

e VSeobecné je to dobré.

* historicky, minuly

e Potrebujeme néjaka historicka data.

e individualni

¢ VyZaduje se individudlni pfistup

e potencial, potencialni

* To je nas potencidlni $éf.

¢ profesionalni

¢ Profesionalni pristup ke klientim je nutnosti.

 nasledujici

¢ Bude tam nasledujici tyden.

e ekonomy

* Fliegst du Economyklasse ?

* besondere / spezielle

* Wir missen dieses spezielle Problem I6sen.

e aktuell

¢ Unser aktuelles Problem ist anders.

e generell

* Im generell ist es gut.

* historisch

¢ Wir brauchen historische Daten.

¢ individuell

¢ Eine individueller Ansatz ist von Noten.

e potentiell

e Das ist unser potentieller Chef.

e professionell

e Ein professionelle Annaherung an Kunden ist

ein Muss.

* nachfolgend / nachste

¢ Er wird in der ndchsten Woche dort sein.
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rychle

Udélej to rychle!

zvlastni

Neni to nic zvlastniho.

obchodni

Je obchodnim reditelem.

primarni, zakladni

To je moje zakladni Skola.

rys, vlastnost

Jaké rysy to ma?

radny

To je pravidelna Cinnost.

Uspésny

Spolecnost je velmi Uspésna.

elektricky

Elektricka energie je ekologicka.

primy

To je pfimy prikaz.

zodpovédny

schnell

Mach es schnell!

besondere / spezielle

Das ist nichts Besonderes.

kaufmannisch

Er ist der kaufmannische Direktor.

primar, grund

Es ist meine Grunschule.

die Eigenschaft / das Merkmal

Was fir Eigenschaften hat es?

regular

Es ist eine regulare Aktivitat.

erfolgreich

Die Firma ist sehr erfolgreich.

elektrisch

Elektrische Energie ist 6kologisch.

direkt

Das ist ein direkter Befehl.

verantwortlich
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Kdo je zodpovédny za propagaci?

uredni

Oficidlni vyjadieni nasleduje.

presny

Zkus byt presny!

pokrocily

Je pokrocily v Italstiné.

chemicky

Musime provést chemickou analyzu.

extrémni

Je vyZzadovana extrémni opatrnost.

organizovany,

Spolecnost je dobfe organizovana.

efektivni

Je to vibec efektivni?

Cisty

Cisty ptijem se zvysil.

vyznamné

Prodeje se vyznamné zvysily.

e Wer ist verantwortlich fir Werbung?

o offiziell

* Eine offizielle Stellungnahme folgt.

* genau

e Versuche genau zu sein.

* Fortschrittlich / fortgeschritten

e Erist fortgeschritten in Italienisch.

¢ chemisch

¢ Wir missen eine chemische Analyse
ausfuhren.

e extrem

e Extreme Vorsicht ist geboten.

* organisiert

e Die Firma ist sehr gut organisiert.

o effizient

¢ Ist es Uberhaupt effizient?

¢ Netto

¢ Das Nettoeinkommen ist gestiegen.

¢ bedeutend

¢ Die Verkaufe sind bedeutend gestiegen.
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stabilni e stabil

Chceme vytvofit stabilni podnik. ¢ Wir wollen ein stabiles Geschéft etablieren.

hruby e grob

To je disledek hrubé nedbalosti. * Das ist das Ergebnis grober Fahrlassigkeit.
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Vlastnosti - procvicovaci véty - poslouchejte!

* Mach es schnell!

¢ Das ist ein direkter Befehl.

e Er wird in der ndchsten Woche dort sein.

* Ist es liberhaupt effizient?

¢ Wir miissen eine chemische Analyse
ausfuhren.

e Was fiir Eigenschaften hat es?

¢ Eine individueller Ansatz ist von Noten.

 Eine offizielle Stellungnahme folgt.

¢ Das Nettoeinkommen ist gestiegen.

¢ Wir brauchen historische Daten.

¢ Das ist nichts Besonderes.

e Erist der kaufmannische Direktor.

¢ Unser aktuelles Problem ist anders.

* Die Firma ist sehr erfolgreich.

¢ Esist meine Grunschule.

e Ein professionelle Annaherung an Kunden ist
ein Muss.

¢ Wir wollen ein stabiles Geschaft etablieren.

¢ Im generell ist es gut.

Udélej to rychle!

To je pfimy prikaz.

Bude tam nasledujici tyden.

Je to vlbec efektivni?

Musime provést chemickou analyzu.

Jaké rysy to ma?

VyZaduje se individualni pfistup

Oficidlni vyjadieni nasleduje.

Cisty ptijem se zvysil.

Potfebujeme néjaka historicka data.

Neni to nic zvlastniho.

Je obchodnim reditelem.

Nas soucasny problém je jiny.

Spolecnost je velmi Gspésna.

To je moje zakladni Skola.

Profesionalni pristup ke klientdm je nutnosti.

Chceme vytvofit stabilni podnik.

Vseobecné je to dobré.
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Wer ist verantwortlich fiir Werbung?

Wir missen dieses spezielle Problem |6sen.

Fliegst du Economyklasse ?

Extreme Vorsicht ist geboten.

Die Firma ist sehr gut organisiert.

Das ist unser potentieller Chef.

Versuche genau zu sein.

Elektrische Energie ist 6kologisch.

Es ist eine reguldre Aktivitat.

Er ist fortgeschritten in Italienisch.

Die Verkaufe sind bedeutend gestiegen.

Das ist das Ergebnis grober Fahrlassigkeit.

Kdo je zodpovédny za propagaci?

Musime resit tento konkrétni problém.

Létate ekonomickou tridou?

Je vyZzadovana extrémni opatrnost.

Spolecnost je dobfe organizovana.

To je nas potencidlni $éf.

Zkus byt presny!

Elektrickd energie je ekologicka.

To je pravidelna Cinnost.

Je pokrocily v Italstiné.

Prodeje se vyznamné zvysily.

To je dlsledek hrubé nedbalosti.
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Vlastnosti - procvicovaci véty - prelozte!

e Létate ekonomickou tridou?

Spolecnost je velmi Uspésna.

Je pokrocily v Italstiné.

VyZaduje se individualni pristup

Udélej to rychle!

Je obchodnim reditelem.

Bude tam nasledujici tyden.

Je vyZzadovana extrémni opatrnost.

Neni to nic zvlastniho.

Kdo je zodpovédny za propagaci?

Potrebujeme néjaka historicka data.

To je moje zakladni Skola.

Profesionalni pristup ke klientdm je nutnosti.

To je pravidelna Cinnost.

Jaké rysy to ma?

Oficidlni vyjadreni nasleduje.

Je to vlbec efektivni?

Cisty ptijem se zvysil.

Fliegst du Economyklasse ?

Die Firma ist sehr erfolgreich.

Er ist fortgeschritten in Italienisch.

Eine individueller Ansatz ist von Noten.

Mach es schnell!

Er ist der kaufmannische Direktor.

Er wird in der nachsten Woche dort sein.

Extreme Vorsicht ist geboten.

Das ist nichts Besonderes.

Wer ist verantwortlich fir Werbung?

Wir brauchen historische Daten.

Es ist meine Grunschule.

Ein professionelle Anndherung an Kunden ist

ein Muss.

Es ist eine reguldre Aktivitat.

Was fir Eigenschaften hat es?

Eine offizielle Stellungnahme folgt.

Ist es Gberhaupt effizient?

Das Nettoeinkommen ist gestiegen.
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Zkus byt presny!

Musime resit tento konkrétni problém.

To je nas potencidlni $éf.

Vseobecné je to dobré.

Nas soucasny problém je jiny.

To je pfimy ptikaz.

Spolecnost je dobfe organizovana.

Musime provést chemickou analyzu.

Elektrickd energie je ekologicka.

Chceme vytvofit stabilni podnik.

Prodeje se vyznamné zvysily.

To je dUsledek hrubé nedbalosti.

Versuche genau zu sein.

Wir missen dieses spezielle Problem |6sen.

Das ist unser potentieller Chef.

Im generell ist es gut.

Unser aktuelles Problem ist anders.

Das ist ein direkter Befehl.

Die Firma ist sehr gut organisiert.

Wir missen eine chemische Analyse

ausfiihren.

Elektrische Energie ist 6kologisch.

Wir wollen ein stabiles Geschaft etablieren.

Die Verkaufe sind bedeutend gestiegen.

Das ist das Ergebnis grober Fahrlassigkeit.
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Vlastnosti - karty

economy

Wir missen dieses spezielle

Problem l6sen.

generell

Wir brauchen historische
Daten.

potentiell

Ein professionelle

Annaherung an Kunden ist

ein Muss.

Fliegst du Economyklasse|?

aktuell

Im generell ist es gut.

individuell

Das ist unser potentieller

Chef.

nachfolgend / nachste

besondere iefipez

Unser aktuelles Problem is:

anders.

historisch

Eine individueller Ansatz ist

von Noten.

professionell

Er wird in der nachsten
Woche dort sein.
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castény, konkrétni

Nas sodasny problém je
jiny.

historicky, minuly

VyZaduje se individualni
pristup

profesionalni

Bude tam nasledujici tyder.

Létate ekonomickotidou? ekonomicky, asporny

Musimeftesit tento konkrétni

soutasny problém

VSeobechje to dobré. vSeobeén

Potebujeme tjaka

individualni historicka data.

To je n&s potencialni Séf. potengiétencialni

Profesionalni fistup ke

nasledujici o .
) klientim je nutnosti.
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schnell

Das ist nichts Besonderes.

primar, grund

Was fir Eigenschaften hat

es?

erfolgreich

Elektrische Energie ist
Okologisch.

Mach es schnell! besondere / spezielle

Er ist der kaufméannische

kaufmannisch Direktor.

Es ist meine Grunschule. die Eigenschaft / das

Merkmal
regular Es ist eine regulare Aktivitat.
Die Firma ist sehr elektrisch
erfolgreich.
direkt Das ist ein direkter Befehl.
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zvIastni

Udlej to rychle!

rychle

Je obchodninteditelem.

obchodni

Neni to nic zvlastniho.

rys, vlastnost

To je moje z&kladni Skola.

primérakladni

To je pravideln&innost.

radny

Jaké rysy to ma?

elektricky

Spolé&nost je velmi UsgBna.

To je gimy prikaz.

imy

Elektricka energie je
ekologicka.
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verantwortlich

Eine offizielle Stellungnahme
folgt.

Fortschrittlich /
fortgeschritten

Wir mussen eine chemische
Analyse ausfuhren.

organisiert

Ist es Uberhaupt effizient?

Wer ist verantwortlich fur
Werbung?

genau

Er ist fortgeschritten in
Italienisch.

extrem

Die Firma ist sehr gut
organisiert.

Netto

offiziell

Versuche genau zu sein.

chemisch

Extreme Vorsicht ist geboten.

effizient

Das Nettoeinkommen ist
gestiegen.
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Uredni

Zkus byt gesny!

chemicky

Je vyZadovana extrémni
opatrnost.

efektivni

Cisty piijem se zvysil.

Kdo je zodpowdny za
propagaci?

Fesny

Je pokmaly v ItalSting.

extrémni

Spole&nost je doke
organizovana.

Cisty

zodpowdny

Oficialni vyjaéeni nasleduje

pokraily

Musime provést chemickou

analyzu.

organizovany,

Je to wbec efektivni?
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bedeutend

Die Verkaufe sind bedeutend
gestiegen.

stabil

Wir wollen ein stabiles
Geschaft etablieren.

grob

Das ist das Ergebnis grobe
Fahrlassigkeit.

=




stabilni

Prodeje se vyznamavysily.

vyznamré

To je disledek hrubé
nedbalosti.

hruby

Chceme vytvitit stabilni
podnik.




Vlastnosti - test

e historicky, minuly

e SpoleCnost je velmi USPESNA.

e Tojemoje zakladni SKola.

e 7OdPOVEANY

o Castelny, konkrétni

o ISty

 PEIMY

C PFESNY e

e NAIVIAUAINT e

e Toje nds potencidlni SEf.

© UYZNAMNE i

o elektriCKY

e Bude tam ndsledujici tyden.

e Toje pravidelnd CINNOST.

e ekonomicKy, USPOINY e

e Elektrickd energie je ekologickda.

e Jak@ rysy O MA?

e Musime provést chemickou analyzu. i

e Tojedlsledek hrubé nedbalosti. i
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FAANY e,

UYL

primarni, zakladni

NAsIEdUJICI

potencidl, potencidlni

UTEANT e

USPESNY e

POKIOCIlY

Udélej to rychlel

rys, VIaStNOSt

SOUCASNY

Je vyZadovdna extrémni opatrnOSt. i

Cisty pHIEem S ZWWSIL. e aaaa

eIV

OFZANIZOVANY, e

Oficidlni vyjadieni ndsleduje.

Je to vlbec efektiVNi? e

ChemMICKY

VyZaduje se individudlni pFISTUD e
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Zkus byt presny!

Potfebujeme néjaka historicka data.

Létate ekonomickou tfidou?

To je pfimy ptikaz.

Spolecnost je dobfe organizovana.

Je obchodnim reditelem.

vSeobecné

profesionalni

Profesionalni pristup ke klientdm je nutnosti.

Nas soucasny problém je jiny.

zvIastni

Musime fesit tento konkrétni problém.

rychle

Neni to nic zvlastniho.

obchodni

Chceme vytvofit stabilni podnik.

Je pokrocily v Italstiné.

Prodeje se vyznamné zvysily.

Vseobecné je to dobré.
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e Kdoje zodpovedny za Propagaci? e

LI G 4 =1 .01 11

o StaAbIINT e
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Vlastnosti - test - reseni

* historicky, minuly

¢ Spolecnost je velmi Uspésna.

* To je moje zakladni Skola.

e zodpovédny

¢ (Castecny, konkrétni

 (isty

e primy

e presny

e individualni

¢ To je nas potencialni $éf.

e vyznamné

* elektricky

¢ Bude tam nasledujici tyden.

* To je pravidelna Cinnost.

¢ ekonomicky, Usporny

 Elektricka energie je ekologicka.

e Jaké rysy to ma?

¢ Musime provést chemickou analyzu.

historisch

Die Firma ist sehr erfolgreich.

Es ist meine Grunschule.

verantwortlich

besondere / spezielle

Netto

direkt

genau

individuell

Das ist unser potentieller Chef.

bedeutend

elektrisch

Er wird in der nachsten Woche dort sein.

Es ist eine regulare Aktivitat.

ekonomy

Elektrische Energie ist 6kologisch.

Was fir Eigenschaften hat es?

Wir missen eine chemische Analyse

ausfihren.
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To je dUsledek hrubé nedbalosti.

Fadny

hruby

primarni, zakladni

nasledujici

potencial, potencidlni

uredni

Uspésny

pokrodily

Udélej to rychle!

rys, vlastnost

soucasny

Je vyZzadovana extrémni opatrnost.

Cisty ptijem se zvysil.

efektivni

organizovany,

Oficidlni vyjadreni nasleduje.

Je to vlbec efektivni?

chemicky

Das ist das Ergebnis grober Fahrlassigkeit.

regular

grob

primar, grund

nachfolgend / nachste

potentiell

offiziell

erfolgreich

Fortschrittlich / fortgeschritten

Mach es schnell!

die Eigenschaft / das Merkmal

aktuell

Extreme Vorsicht ist geboten.

Das Nettoeinkommen ist gestiegen.

effizient

organisiert

Eine offizielle Stellungnahme folgt.

Ist es Gberhaupt effizient?

chemisch
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VyZaduje se individualni pfistup ¢ Eine individueller Ansatz ist von Noten.

Zkus byt presny! e Versuche genau zu sein.

Potfebujeme néjaka historicka data. e Wir brauchen historische Daten.

Létate ekonomickou tfidou? * Fliegst du Economyklasse ?

To je pfimy ptikaz. ¢ Das ist ein direkter Befehl.

Spolecnost je dobfe organizovana. ¢ Die Firma ist sehr gut organisiert.

Je obchodnim Feditelem. * Erist der kaufmannische Direktor.

vSeobecné e generell

profesionalni ¢ professionell

Profesionalni pristup ke klientdm je nutnosti. * Ein professionelle Annaherung an Kunden ist
ein Muss.

Nas soucasny problém je jiny. e Unser aktuelles Problem ist anders.

zvlastni * besondere / spezielle

Musime resit tento konkrétni problém. e Wir missen dieses spezielle Problem I6sen.

rychle e schnell

Neni to nic zvlastniho. * Das ist nichts Besonderes.

obchodni * kaufmannisch

Chceme vytvofit stabilni podnik. ¢ Wir wollen ein stabiles Geschéft etablieren.

Je pokrocily v Italstiné. e Erist fortgeschritten in Italienisch.

Prodeje se vyznamné zvysily. ¢ Die Verkaufe sind bedeutend gestiegen.
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Vseobecné je to dobré. ¢ Im generell ist es gut.

Kdo je zodpovédny za propagaci? e Wer ist verantwortlich fir Werbung?
extrémni * extrem
stabilni * stabil

316



Vyroba - slovni zasoba - poslouchejte!

e der Modus * rezim, mod
¢ die Maschine * stroj

* das Gerét * zafizeni

* das Kabel * kabel

* Uberwachen * sledovat

e der Beweis e dlkaz

e der Fortschritt * pokrok

e der Zeitplan * rozvrh

* Packen / verpacken * baleni, balit
¢ der Balken, die Stange e tyc

* verteilen * distribuovat
* das Ausmass * rozsah

e der Winkel e Uhel

* die Schicht * vrstva

e roh * surovy, neopracovany
* das Material * material

e das Paket / Packchen e baleni

* die Kette * fetéz

« die Sicherheit ¢ bezpeclnost
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erschaffen

das Ergebnis

die Anforderung

kontrollieren

die Auswahl

istallieren

die Garantie

fullen / ausfillen

die Probe

das Werkzeug

die Leistungsfahigkeit

die Mischung

testen

die Menge

die Entwicklung

die Qualitat

die Routine

die Physik

das Labor

vytvorit

vystup

pozadavek

ridit

vybér

instalovat

zaruka

plnit

vzorek

nastroj

efektivita

vyzkouset, testovat

mnozstvi

VYVOj

kvalita

rutina

fyzika

laboratof
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die Lieferung ¢ dodavka

machen e délat, vyrabét
das Werk * tovdrna

der Test * zkouska

der Vetrieb, die Distribution e distribuce
die Ausristung e vybaveni
drucken * tisknout

der Transport e pfeprava
verlagerung  skladovani
das Maximum * maximum
lagern ¢ skladovat
entwickeln e vyvijet
realisieren ¢ implementovat, zavadét
die Schicht * sména

die Arbeit e prace

die Forschung e vyzkum

die Einstellung ¢ nastaveni
die Dimension * rozmér

die Version * verze
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die Pause

die Technologie / die Technik

der LKW

die Herstellung / die Produktion

arbeiten

das Design

technisch

die Zeichnung

vor

der Motor

der Eintrag / der Eintritt / der Eingang

die Messung

leifern

die Wartung

sortieren / ordnen

das Geschaft

das Grad

der Hersteller

plus

pauza, prestavka

technologie

nakladni auto

vyroba

pracovat

design

technicky

vykres

pred

motor

vstup

méreni

dorudit

udrzba

tridit

obchod

stupen

vyrobce

plus
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e warten e Cekani
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Vyroba - slovni zasoba - prelozte!

e fyzika

* rozvrh

* laboratof
* rezim, mod
* rozmér

e obchod

* rozsah

* baleni

e zkouska

e design

e nastaveni
e motor

e stupen

¢ bezpeclnost
¢ technicky
* zafizeni

* VYVOj

e kabel

e vyzkum

die Physik

der Zeitplan

das Labor

der Modus

die Dimension

das Geschaft

das Ausmass

das Paket / Packchen

der Test

das Design

die Einstellung

der Motor

das Grad

die Sicherheit

technisch

das Gerat

die Entwicklung

das Kabel

die Forschung
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tovarna

vytvorit

sledovat

pred

distribuce

distribuovat

verze

pracovat

pauza, prestavka

délat, vyrabét

tyc

maximum

fidit

smeéna

stroj

dukaz

dorudit

vykres

udrzba

das Werk

erschaffen

liberwachen

vor

der Vetrieb, die Distribution

verteilen

die Version

arbeiten

die Pause

machen

der Balken, die Stange

das Maximum

kontrollieren

die Schicht

die Maschine

der Beweis

leifern

die Zeichnung

die Wartung
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kvalita

uhel

technologie

plus

skladovat

surovy, neopracovany

vyzkouset, testovat

vyvijet

nastroj

vystup

rutina

prace

instalovat

vrstva

vybér

poZadavek

zaruka

vyroba

material

die Qualitat

der Winkel

die Technologie / die Technik

plus

lagern

roh

testen

entwickeln

das Werkzeug

das Ergebnis

die Routine

die Arbeit

istallieren

die Schicht

die Auswahl

die Anforderung

die Garantie

die Herstellung / die Produktion

das Material
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skladovani

efektivita

mnozstvi

tridit

vzorek

baleni, balit

implementovat, zavadét

meéreni

nakladni auto

vstup

dodavka

vybaveni

tisknout

vyrobce

pokrok

plnit

preprava

die Mischung

die Kette

verlagerung

die Leistungsfahigkeit

die Menge

sortieren / ordnen

die Probe

Packen / verpacken

realisieren

die Messung

der LKW

der Eintrag / der Eintritt / der Eingang

die Lieferung

die Ausristung

drucken

der Hersteller

der Fortschritt

fullen / ausfullen

der Transport
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e Cekani e warten
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Vyroba - slovni zasoba, procvicovaci véty - poslouchejte!

* machen

Sie machen Spielzeug.

die Arbeit

Ich bin bei der Arbeit.

erschaffen

Ist dies die Welt die wir erschaffen haben?

die Forschung

Wir brauchen Marktforschung.

entwickeln

Sie haben eine neue Methode entwickelt.

testen

Wir missen sie erst testen.

der Test

Unser Produkte bestehen einen Langzeittest.

die Sicherheit

Niemals die Sicherheitsregeln vergessen.

die Qualitat

délat, vyrabét

Oni vyrabi hracky.

prace

Jsem v praci.

vytvorit

Je tohle svét, ktery jsme stvofili?

vyzkum

Potfebujeme marketingovy priazkum.

vyvijet

Vyvinuli novou metodu.

vyzkouset, testovat

Nejprve je musime vyzkouset.

zkouska

Nase produkty uspéji v asové zkousce

bezpecnost

Nikdy nezapominej na pravidla bezpecnosti.

kvalita

¢ Die Qualitat unserer Produkte verbessern wir e Vzdy zlepsujeme kvalitu nasich vyrobkd.
standig.
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die Entwicklung

Wir missen in die Entwwicklung investieren.

die Ausristung

Welche Ausristung wird bendtigt?

die Physik

Mathematik oder Physik mochte ich noch nie.

das Geschaft

Geh ins Geschaft und kaufe es.

lagern

Wo kénnen wir es lagern?

die Technologie / die Technik

Welche Technologie benutzt ihr?

das Design

Er arbeitet als Designer.

das Material

Wieviel Material ist da noch auf Lager?

die Pause

Mach mal Pause!

die Maschine

VYVOj

Musime investovat do vyvoje.

vybaveni

Jaké vybaveni je vyZzadovano?

fyzika

Nikdy jsem nemél rdd matematiku nebo fyziku.

obchod

BéZ do obchodu a kup to.

skladovat

Kde to mizeme skladovat?

technologie

Jakou technologii pouzivate?

design

Pracuje jako navrhar.

material

Kolik materidlu je na skladé?

pauza, prestavka

Dej si pauzu.

stroj
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¢ Die Maschine wird kommende Woche
eingebaut.

e das Werkzeug

e Dasind einige Werkzeuge die wir benutzen
kénnen.

e der Vetrieb, die Distribution

e Der Vetrieb ist extern gesichert.

e das Werk

e Erist der Werksleiter.

¢ technisch

e Die technische Losung ist eine Prioritat.

* plus

e Funf plus drei ist acht.

e das Maximum

¢ Das Maximum ist 5 Pfund.

» packen / verpacken

e Kannst du das fur mich verpacken?

e die Einstellung

¢ Kennst du die Einstellung?

 fullen / ausfillen

¢ Bitte, flllen Sie das Formular aus.

Stroj bude instalovan pfisti tyden.

nastroj

Jsou urcité nastroje, které mizZeme pouzit.

distribuce

Distribuci nakupujeme externé.

tovarna

Je manaZerem tovarny.

technicky

Technické feseni je priorita.

plus

Pét plus tfi je osm.

maximum

Maximum je pét liber.

baleni, balit

MuUzZes to pro mé zabalit?

nastaveni

Znas to nastaveni?

plnit

Prosim, vypliite formular.
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e drucken

¢ Drucke es nicht bevor du es bis zu Ende
gelesen hast.

¢ die Auswahl

¢ Die Auswahl ist hart.

 verlagerung

e Was ist mit den Lagerbereichen?

¢ die Version

¢ Hier ist die Version Nummer 5.

e der Fortschritt

* Gibt es Fortschritt bei dem Projekt?

 der Eintrag / der Eintritt / der Eingang

* Esist ein neuer Eingang.

¢ die Mischung

¢ Esist eine Mischung aus mehr chemischen
Komponenten.

e roh

e Das ist unser Rohmateriallager.

¢ die Kette

¢ Esist ein Teil unserer Lieferkette.

* die Lieferung

tisknout

Netiskni to, dokud to neprectes do konce.

vybér

Vybér je tvrdy.

skladovani

A co skladovaci prostory?

verze

Tady je verze €.5.

pokrok

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

vstup

To je novy vstup.

smeés

To je smés vice chemickych sloZek.

surovy, neopracovany

To je nas sklad vstupniho materialu.

retéz

To je soucast dodavatelského retézce.

dodavka
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Da ist eine Lieferung flr Peter.

das Gerat

Dieses Gerat kann alle Daten speichern.

der Motor

Der Motor ist kaputt.

istallieren

Wo kénnen wir die Maschinen installieren?

die Garantie

Hat es eine Garantie?

realisieren

Die Strategie wird realisiert.

die Schicht

Da ist eine sehr diinne Schicht oben.

die Routine

Das ist Routine fiur uns.

der Transport

Die Transportunternehmen protestieren.

die Dimension

Sprechen wir (iber die gleichen Dimensionen?

Je tady dodavka pro Petra.

zafizeni

Toto zatizeni umi skladovat vSechna data.

motor

Motor je pokazen.

instalovat

Kde mlZeme nainstalovat ty stroje?

zaruka

Ma to zaruku?

implementovat, zavadét

Strategie se implementuje.

vrstva

Na vrcholu je velmi tenka vrstva.

rutina

Pro nas je to rutina.

preprava

Prepravni spole¢nosti protestuiji.

rozmeér

Mluvime o téch stejnych rozmérech?
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e verteilen

e Wer verteilt es?

e das Ausmass

¢ Zu welchem Ausmass mussen wir es
Uberarbeiten?

e das Ergebnis

e Das Ergebnis ist klar.

e das Paket / Packchen

* |ch brauche 5 Packchen.

¢ vor

e Wir mussen vor seiner Ankunft fertig sein.

e der Beweis

e Das ist ein solider Beweis.

¢ die Zeichnung

* Bitte finden Sie die Zeichnung im Anhang.

e das Labor

¢ Arbeitet er in einem Labor?

¢ die Messung

 Bitte sehen Sie auch im Anhang das Ergebnis
der Messung.

e der Modus

distribuovat

Kdo to distribuuje?

rozsah

V jakém rozsahu to musime prepracovat?

vystup

Vysledek je zrejmy.

baleni

Potfebuju pét balika.

pred

Musime to dokoncit pred jeho pfijezdem.

dikaz

To je pevny dlikaz.

vykres

V ptiloze (emailu) najdete vykres

laboratof

Pracuje v laboratofi?

meéreni

V ptiloze najdete vysledky méreni.

rezim, méd
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¢ Wir arbeiten im Notfall Modus.

¢ der Balken, die Stange

¢ Wir brauchen einen runden Balken mit einem
Durchmesser von 500mm.

¢ |eifern

¢ Wann werden Sie liefern?

e die Wartung

e Er arbeitet in der Wartungsabteilung.

e der Hersteller

e Ford ist ein Autohersteller.

¢ (iberwachen

* Sie sind unter dauernder Uberwachung.

¢ das Kabel

¢ Siehst Du das Kabel?

¢ die Anforderung

¢ Gibt es noch andere Anforderungen?

¢ die Schicht

* |n welcher Schicht arbeitet er?

* die Herstellung / die Produktion

* Folgen Sie den Regeln der “schlanken
Produktion”.

Fungujeme v nouzovém rezimu.

tyc

Potfebujeme kulatou ty¢ o priiméru 500 mm.

dorudit

Kdy to dorucite?

udrzba

Pracuje v oddéleni udrzby.

vyrobce

Ford je vyrobcem aut.

sledovat

Jsou pod neustalym sledovanim.

kabel

Vidis ten kabel?

pozadavek

Jsou néjaké dalsi pozadavky?

smeéna

Na jaké sméné pracuje?

vyroba

DodrZujte pravidla stihlé vyroby.
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der LKW ¢ nakladni auto

Es sind viele LKWs auf der Strasse. * Na cesté je hodné nakladdaku.
kontrollieren * Fidit

Hat er den Vorgang kontrolliert? * Ridil ten proces?

warten * Cekani

Ich hasse es auf irgendjemanden zu warten. ¢ Strasné nerad na nékoho ¢ekam.
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Vyroba - slovni zasoba, procvicovaci véty - prelozte!

e délat, vyrabét

¢ Oni vyrabi hracky.

e prace

e Jsem v praci.

e vytvorit

¢ Je tohle svét, ktery jsme stvofili?

e vyzkum

¢ Potfebujeme marketingovy prizkum.

e vyvijet

e Vyvinuli novou metodu.

¢ vyzkouset, testovat

* Nejprve je musime vyzkouset.

e zkouska

¢ Nase produkty uspéji v asové zkousce

¢ bezpeclnost

¢ Nikdy nezapominej na pravidla bezpecnosti.

¢ kvalita

e Vzdy zlepsujeme kvalitu nasich vyrobkd.

* machen

* Sie machen Spielzeug.

e die Arbeit

* [ch bin bei der Arbeit.

¢ erschaffen

¢ [st dies die Welt die wir erschaffen haben?

e die Forschung

e Wir brauchen Marktforschung.

¢ entwickeln

¢ Sie haben eine neue Methode entwickelt.

* testen

¢ Wir miissen sie erst testen.

e der Test

e Unser Produkte bestehen einen Langzeittest.

¢ die Sicherheit

¢ Niemals die Sicherheitsregeln vergessen.

e die Qualitat

¢ Die Qualitat unserer Produkte verbessern wir
standig.
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VYVOj

Musime investovat do vyvoje.

vybaveni

Jaké vybaveni je vyZzadovano?

fyzika

Nikdy jsem nemél rdd matematiku nebo fyziku.

obchod

BéZ do obchodu a kup to.

skladovat

Kde to mizeme skladovat?

technologie

Jakou technologii pouzivate?

design

Pracuje jako navrhar.

material

Kolik materidlu je na skladé?

pauza, prestavka

Dej si pauzu.

stroj

die Entwicklung

Wir missen in die Entwwicklung investieren.

die Ausristung

Welche Ausristung wird bendtigt?

die Physik

Mathematik oder Physik mochte ich noch nie.

das Geschaft

Geh ins Geschaft und kaufe es.

lagern

Wo kénnen wir es lagern?

die Technologie / die Technik

Welche Technologie benutzt ihr?

das Design

Er arbeitet als Designer.

das Material

Wieviel Material ist da noch auf Lager?

die Pause

Mach mal Pause!

die Maschine
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Stroj bude instalovan pfisti tyden.

nastroj

Jsou urcité nastroje, které mizZeme pouzit.

distribuce

Distribuci nakupujeme externé.

tovarna

Je manaZerem tovarny.

technicky

Technické feseni je priorita.

plus

Pét plus tfi je osm.

maximum

Maximum je pét liber.

baleni, balit

MuUzZes to pro mé zabalit?

nastaveni

Znas to nastaveni?

plnit

Prosim, vypliite formular.

¢ Die Maschine wird kommende Woche
eingebaut.

e das Werkzeug

e Dasind einige Werkzeuge die wir benutzen
kénnen.

e der Vetrieb, die Distribution

e Der Vetrieb ist extern gesichert.

e das Werk

e Erist der Werksleiter.

¢ technisch

e Die technische Losung ist eine Prioritat.

* plus

e Funf plus drei ist acht.

e das Maximum

¢ Das Maximum ist 5 Pfund.

* Packen / verpacken

* Kannst du das fir mich verpacken / packen?

e die Einstellung

¢ Kennst du die Einstellung?

 fullen / ausfillen

¢ Bitte, flllen Sie das Formular aus.
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tisknout

Netiskni to, dokud to neprectes do konce.

vybér

Vybér je tvrdy.

skladovani

A co skladovaci prostory?

verze

Tady je verze €.5.

pokrok

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

vstup

To je novy vstup.

smeés

To je smés vice chemickych sloZek.

surovy, neopracovany

To je nas sklad vstupniho materialu.

To je soucdast dodavatelského retézce.

dodavka

e drucken

¢ Drucke es nicht bevor du es bis zu Ende
gelesen hast.

¢ die Auswahl

¢ Die Auswahl ist hart.

 verlagerung

e Was ist mit den Lagerbereichen?

¢ die Version

¢ Hier ist die Version Nummer 5.

e der Fortschritt

* Gibt es Fortschritt bei dem Projekt?

 der Eintrag / der Eintritt / der Eingang

* Esist ein neuer Eingang.

¢ die Mischung

* Esist eine Mischung aus mehr chemischen
Komponenten.

e roh

e Das ist unser Rohmateriallager.

¢ die Kette

¢ Esist ein Teil unserer Lieferkette.

 die Lieferung
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Je tady dodavka pro Petra.

zafizeni

Toto zatizeni umi skladovat vSechna data.

motor

Motor je pokazen.

instalovat

Kde mlZeme nainstalovat ty stroje?

zaruka

Ma to zaruku?

implementovat, zavadét

Strategie se implementuje.

vrstva

Na vrcholu je velmi tenka vrstva.

rutina

Pro nas je to rutina.

preprava

Prepravni spole¢nosti protestuiji.

rozmer

Mluvime o téch stejnych rozmérech?

Da ist eine Lieferung flr Peter.

das Gerat

Dieses Gerat kann alle Daten speichern.

der Motor

Der Motor ist kaputt.

istallieren

Wo kénnen wir die Maschinen installieren?

die Garantie

Hat es eine Garantie?

realisieren

Die Strategie wird realisiert.

die Schicht

Da ist eine sehr diinne Schicht oben.

die Routine

Das ist Routine fiur uns.

der Transport

Die Transportunternehmen protestieren.

die Dimension

Sprechen wir liber die gleichen Dimensionen?
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distribuovat

Kdo to distribuuje?

rozsah

V jakém rozsahu to musime prepracovat?

vystup

Vysledek je zrejmy.

baleni

Potfebuju pét balika.

pred

Musime to dokoncit pred jeho pfijezdem.

ddkaz

To je pevny dlikaz.

vykres

V ptiloze (emailu) najdete vykres

laboratof

Pracuje v laboratofi?

meéreni

V ptiloze najdete vysledky méreni.

rezim, méd

¢ verteilen

e Wer verteilt es?

¢ das Ausmass

¢ Zu welchem Ausmass mussen wir es
Uberarbeiten?

¢ das Ergebnis

e Das Ergebnis ist klar.

e das Paket / Packchen

* |ch brauche 5 Packchen.

¢ vor

e Wir missen vor seiner Ankunft fertig sein.

e der Beweis

e Das ist ein solider Beweis.

¢ die Zeichnung

* Bitte finden Sie die Zeichnung im Anhang.

e das Labor

¢ Arbeitet er in einem Labor?

e die Messung

* Bitte sehen Sie auch im Anhang das Ergebnis
der Messung.

e der Modus
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Fungujeme v nouzovém rezimu.

tyc

Potfebujeme kulatou ty¢ o priméru 500 mm.

dorudit

Kdy to dorucite?

udrzba

Pracuje v oddéleni udrzby.

vyrobce

Ford je vyrobcem aut.

sledovat

Jsou pod neustalym sledovanim.

kabel

Vidis ten kabel?

pozadavek

Jsou néjaké dalsi pozadavky?

smeéna

Na jaké sméné pracuje?

vyroba

DodrZujte pravidla stihlé vyroby.

e Wir arbeiten im Notfall Modus.

¢ der Balken, die Stange

¢ Wir brauchen einen runden Balken mit einem
Durchmesser von 500mm.

¢ |eifern

¢ Wann werden Sie liefern?

e die Wartung

e Er arbeitet in der Wartungsabteilung.

e der Hersteller

e Ford ist ein Autohersteller.

¢ (iberwachen

* Sie sind unter dauernder Uberwachung.

¢ das Kabel

¢ Siehst Du das Kabel?

¢ die Anforderung

¢ Gibt es noch andere Anforderungen?

¢ die Schicht

* |n welcher Schicht arbeitet er?

* die Herstellung / die Produktion

* Folgen Sie den Regeln der “schlanken
Produktion”.
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nakladni auto e der LKW

Na cesté je hodné nakladdaku. e Es sind viele LKWs auf der Strasse.

fidit * kontrollieren

Ridil ten proces? e Hat er den Vorgang kontrolliert?

cekani * warten

Strasné nerad na nékoho ¢ekam. * Ich hasse es auf irgendjemanden zu warten.
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Vyroba - procvicovaci véty - poslouchejte!

¢ Mathematik oder Physik mochte ich noch nie.

e Bitte sehen Sie auch im Anhang das Ergebnis
der Messung.

¢ Da sind einige Werkzeuge die wir benutzen
kénnen.

¢ Mach mal Pause!

e Der Vetrieb ist extern gesichert.

¢ Arbeitet er in einem Labor?

¢ Das ist Routine fir uns.

e Er arbeitet als Designer.

¢ Hat es eine Garantie?

» Kannst du das fuir mich verpacken / packen?

e Er arbeitet in der Wartungsabteilung.

¢ Wann werden Sie liefern?

* Sie sind unter dauernder Uberwachung.

¢ Wo kénnen wir die Maschinen installieren?

e Daist eine Lieferung fir Peter.

¢ Ford ist ein Autohersteller.

e Unser Produkte bestehen einen Langzeittest.

¢ Die technische Losung ist eine Prioritat.

¢ Nikdy jsem nemél rad matematiku nebo fyziku.

V priloze najdete vysledky méreni.

Jsou urcité nastroje, které mizeme poufit.

Dej si pauzu.

Distribuci nakupujeme externé.

Pracuje v laboratofi?

Pro nas je to rutina.

Pracuje jako navrhar.

Ma to zaruku?

MuZes to pro mé zabalit?

Pracuje v oddéleni udrzby.

Kdy to dorucite?

Jsou pod neustalym sledovanim.

Kde mlZeme nainstalovat ty stroje?

Je tady dodavka pro Petra.

Ford je vyrobcem aut.

Nase produkty uspéji v asové zkousce

Technické feseni je priorita.
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e Das ist fiir unsere Technikabteilung.

¢ Sie haben eine neue Methode entwickelt.

¢ Das ist ein solider Beweis.

* Gibt es Fortschritt bei dem Projekt?

¢ Zu welchem Ausmass mussen wir es
Uberarbeiten?

¢ Welche Ausristung wird bendtigt?

* Die Strategie wird realisiert.

e Erist der Werksleiter.

¢ Hier ist die Version Nummer 5.

¢ Die Maschine wird kommende Woche
eingebaut.

¢ Siehst Du das Kabel?

¢ Die Qualitat unserer Produkte verbessern wir
standig.

Ich bin bei der Arbeit.

e Esist ein Teil unserer Lieferkette.

e Wer verteilt es?

* Esist ein neuer Eingang.

¢ Geh ins Geschaft und kaufe es.

¢ Daist eine sehr diinne Schicht oben.

To je pro nase technické oddéleni.

Vyvinuli novou metodu.

To je pevny dlikaz.

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

V jakém rozsahu to musime prepracovat?

Jaké vybaveni je vyZzadovano?

Strategie se implementuje.

Je manaZerem tovarny.

Tady je verze €.5.

Stroj bude instalovan pfisti tyden.

Vidis ten kabel?

Vzdy zlepsujeme kvalitu nasich vyrobk.

Jsem v praci.

To je soucast dodavatelského retézce.

Kdo to distribuuje?

To je novy vstup.

BéZ do obchodu a kup to.

Na vrcholu je velmi tenka vrstva.
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Fnf plus drei ist acht.

Es sind viele LKWs auf der Strasse.

Wo kénnen wir es lagern?

Gibt es noch andere Anforderungen?

Wir brauchen einige Ersatzteile.

Wir brauchen einen runden Balken mit einem

Durchmesser von 500mm.

Wir missen sie erst testen.

Was ist mit den Lagerbereichen?

Kennst du die Einstellung?

Wir arbeiten im Notfall Modus.

Bitte finden Sie die Zeichnung im Anhang.

Bitte, fullen Sie das Formular aus.

Die Auswabhl ist hart.

Wieviel Material ist da noch auf Lager?

Niemals die Sicherheitsregeln vergessen.

Das ist unser Rohmateriallager.

Ich brauche 5 Packchen.

Sprechen wir Gber die gleichen Dimensionen?

Welche Technologie benutzt ihr?

Pét plus tfi je osm.

Na cesté je hodné nakladdaka.

Kde to mizeme skladovat?

Jsou néjaké dalsi pozadavky?

Potfebujeme néjaké nahradni dily.

Potfebujeme kulatou ty¢ o priméru 500 mm.

Nejprve je musime vyzkouset.

A co skladovaci prostory?

Znas to nastaveni?

Fungujeme v nouzovém rezimu.

V ptiloze (emailu) najdete vykres

Prosim, vypliite formular.

Vybér je tvrdy.

Kolik materidlu je na skladé?

Nikdy nezapominej na pravidla bezpecnosti.

To je nas sklad vstupniho materialu.

Potfebuju pét balika.

Mluvime o téch stejnych rozmérech?

Jakou technologii pouzivate?
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Drucke es nicht bevor du es bis zu Ende

gelesen hast.

Wir missen vor seiner Ankunft fertig sein.

Wir missen in die Entwwicklung investieren.

Dieses Gerat kann alle Daten speichern.

Das Ergebnis ist klar.

Folgen Sie den Regeln der “schlanken

Produktion”.

In welcher Schicht arbeitet er?

Sie machen Spielzeug.

Hat er den Vorgang kontrolliert?

Das Maximum ist 5 Pfund.

Die Transportunternehmen protestieren.

Ist dies die Welt die wir erschaffen haben?

Der Motor ist kaputt.

Wir brauchen Marktforschung.

Es ist eine Mischung aus mehr chemischen

Komponenten.

Ich hasse es auf irgendjemanden zu warten.

Netiskni to, dokud to neprectes do konce.

Musime to dokoncit pred jeho pfijezdem.

Musime investovat do vyvoje.

Toto zatizeni umi skladovat vSechna data.

Vysledek je zrejmy.

DodrZujte pravidla stihlé vyroby.

Na jaké sméné pracuje?

Oni vyrabi hracky.

Ridil ten proces?

Maximum je pét liber.

Prepravni spole¢nosti protestuiji.

Je tohle svét, ktery jsme stvofili?

Motor je pokazen.

Potrebujeme marketingovy priazkum.

To je smés vice chemickych slozek.

Strasné nerad na nékoho ¢ekam.
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Vyroba - procvicovaci véty - prelozte!

¢ Jakou technologii pouzivate?

 Jsou néjaké dalsi pozadavky?

¢ Prosim, vyplrite formular.

¢ Musime investovat do vyvoje.

e Strategie se implementuje.

¢ Kde mliZeme nainstalovat ty stroje?

¢ Kolik materidlu je na skladé?

e To je novy vstup.

* Distribuci nakupujeme externé.

¢ Nikdy jsem nemél rad matematiku nebo fyziku.

¢ Musime to dokoncit pred jeho pfijezdem.

¢ Technické reseni je priorita.

e Prepravni spolec¢nosti protestuiji.

¢ A co skladovaci prostory?

e Pét plus tfi je osm.

e Vyvinuli novou metodu.

* Motor je pokazen.

e Potrebuju pét balik.

¢ MuZes to pro mé zabalit?

* Welche Technologie benutzt ihr?

Gibt es noch andere Anforderungen?

Bitte, fullen Sie das Formular aus.

Wir missen in die Entwwicklung investieren.

Die Strategie wird realisiert.

Wo kénnen wir die Maschinen installieren?

Wieviel Material ist da noch auf Lager?

Es ist ein neuer Eingang.

Der Vetrieb ist extern gesichert.

Mathematik oder Physik mochte ich noch nie.

Wir missen vor seiner Ankunft fertig sein.

Die technische Losung ist eine Prioritat.

Die Transportunternehmen protestieren.

Was ist mit den Lagerbereichen?

Flinf plus drei ist acht.

Sie haben eine neue Methode entwickelt.

Der Motor ist kaputt.

Ich brauche 5 Packchen.

Kannst du das ftir mich verpacken / packen?
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Fungujeme v nouzovém rezimu.

To je nas sklad vstupniho materialu.

Oni vyrdbi hracky.

V ptiloze najdete vysledky méreni.

Kde to mizeme skladovat?

Maximum je pét liber.

Nejprve je musime vyzkouset.

Na vrcholu je velmi tenka vrstva.

Pracuje v laboratofi?

Nase produkty uspéji v asové zkousce

Ford je vyrobcem aut.

To je pevny dlikaz.

Tady je verze €.5.

Potfebujeme néjaké nahradni dily.

Vidy zlepsujeme kvalitu nasich vyrobk.

Ridil ten proces?

Vysledek je zrejmy.

Vidis ten kabel?

BéZ do obchodu a kup to.

e Wir arbeiten im Notfall Modus.

e Das ist unser Rohmateriallager.

¢ Sie machen Spielzeug.

* Bitte sehen Sie auch im Anhang das Ergebnis
der Messung.

* Wo kdnnen wir es lagern?

e Das Maximum ist 5 Pfund.

¢ Wir mussen sie erst testen.

¢ Da ist eine sehr diinne Schicht oben.

¢ Arbeitet er in einem Labor?

¢ Unser Produkte bestehen einen Langzeittest.

¢ Ford ist ein Autohersteller.

e Das ist ein solider Beweis.

¢ Hier ist die Version Nummer 5.

e Wir brauchen einige Ersatzteile.

¢ Die Qualitdt unserer Produkte verbessern wir
standig.

e Hat er den Vorgang kontrolliert?

e Das Ergebnis ist klar.

Siehst Du das Kabel?

¢ Geh ins Geschaft und kaufe es.
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Je néjaky pokrok v tomto projektu?

Na jaké sméné pracuje?

To je smés vice chemickych sloZek.

Nikdy nezapominej na pravidla bezpecnosti.

Toto zatizeni umi skladovat vSechna data.

V jakém rozsahu to musime prepracovat?

Na cesté je hodné nakladaka.

Je tohle svét, ktery jsme stvofili?

Jaké vybaveni je vyZzadovano?

Vybér je tvrdy.

To je pro nase technické oddéleni.

Znas to nastaveni?

Pracuje v oddéleni udrzby.

Ma to zaruku?

Dej si pauzu.

Jsou pod neustalym sledovanim.

Pracuje jako navrhar.

Kdy to dorucite?

Je manaZerem tovarny.

¢ Gibt es Fortschritt bei dem Projekt?

* |n welcher Schicht arbeitet er?

¢ Esist eine Mischung aus mehr chemischen
Komponenten.

* Niemals die Sicherheitsregeln vergessen.

¢ Dieses Gerat kann alle Daten speichern.

¢ Zu welchem Ausmass mussen wir es
Uiberarbeiten?

¢ Essind viele LKWs auf der Strasse.

¢ [st dies die Welt die wir erschaffen haben?

¢ Welche Ausriistung wird bendtigt?

¢ Die Auswahl ist hart.

e Das ist fiir unsere Technikabteilung.

¢ Kennst du die Einstellung?

e Er arbeitet in der Wartungsabteilung.

¢ Hat es eine Garantie?

¢ Mach mal Pause!

* Sie sind unter dauernder Uberwachung.

e Er arbeitet als Designer.

¢ Wann werden Sie liefern?

e Erist der Werksleiter.
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Stroj bude instalovan pfisti tyden.

Dodrzujte pravidla stihlé vyroby.

Je tady dodavka pro Petra.

Potrebujeme marketingovy priazkum.

Pro nas je to rutina.

V priloze (emailu) najdete vykres

Netiskni to, dokud to neprectes do konce.

Jsou urcité nastroje, které mizeme poufit.

To je soucdst dodavatelského retézce.

Kdo to distribuuje?

Mluvime o téch stejnych rozmérech?

Potfebujeme kulatou ty¢ o priméru 500 mm.

Jsem v praci.

Strasné nerad na nékoho ¢ekam.

¢ Die Maschine wird kommende Woche
eingebaut.

* Folgen Sie den Regeln der “schlanken
Produktion”.

e Daist eine Lieferung fiir Peter.

e Wir brauchen Marktforschung.

¢ Das ist Routine fir uns.

Bitte finden Sie die Zeichnung im Anhang.

¢ Drucke es nicht bevor du es bis zu Ende
gelesen hast.

¢ Da sind einige Werkzeuge die wir benutzen
kdénnen.

e Esist ein Teil unserer Lieferkette.

¢ Wer verteilt es?

e Sprechen wir tiber die gleichen Dimensionen?

¢ Wir brauchen einen runden Balken mit einem
Durchmesser von 500mm.

* [ch bin bei der Arbeit.

* Ich hasse es auf irgendjemanden zu warten.
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Vyroba - karty

machen

Ich bin bei der Arbeit / auf
der Arbeit.

erschaffen

Wir brauchen
Marktforschung.

testen

Unser Produkte bestehen
einen Langzeittest.

Sie machen Spielzeug. die Arbeit

arbeiten Wo arbeitest du?

Ist dies die Welt die wir

erschaffen haben? die Forschung

Sie haben eine neue Methode
entwickelt.

entwickeln

Wir missen sie erst testen. der Test

Niemals die Sicherheitsregeln
vergessen.

die Sicherheit
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prace

Kde pracujes?

vyzkum

Vyvinuli novou metodu.

zkouska

Nikdy nezapominej na
pravidla bezpénosti.

Oni vyrabi higky.

pracovat

Je tohle s#t, ktery jsme
stvaili?

vyvijet

Nejprve je musime
vyzkousSet.

bezpeénost

klat, vyraket

Jsem v préci.

Vytvorit

Potebujeme marketingovy
prazkum.

vyzkouSet, testovat

Nase produkty usiji v
casove zkousce
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Die Qualitat unserer Produkte

die Qualitat verbessern wir standig.

die Entwicklung

Wir massen in die , . Welche Ausriustung wird
: . ) die Ausriistung s
Entwwicklung investieren. bendtigt?

Mathematik oder Physik

die Physik mochte ich noch nie.

das Geschaft

Geh ins Geschaft und kaufe

es lagern Wo kbénnen wir es lagern?
die Technologie / die TechnikWeIChe Tecirr:Poologle benutat das Design
Er arbeitet als Designer. das Material Wieviel Material ist da noch

auf Lager?
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Vzdy zlepSujeme kvalitu

vyvol nasich vyrobk. kvalita
Jaké vybaveni je . Musime investovat do
- . vybaveni B
vyzadovano? vyvoje.
obchod Nikdy jsem fyzika
Kde to mizeme skladovat? skladovat ¢8Bdo obchodu a kup to.
design Jakou technologii pouzivate? technologie
Kolik materialu je na sklat® material Pracuje jako navrha
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die Pause

Die Maschine wird

kommende Woche eingeballit.

der Vetrieb, die Distribution

Er ist der Werksleiter.

plus

Das Maximum ist 5 Pfund.

Mach mal Pause!

das Werkzeug

Der Vetrieb ist extern
gesichert.

technisch

Funf plus drei ist acht.

Packen / verpacken

die Maschine

Da sind einige Werkzeuge
die wir benutzen konnen.

das Werk

Die technische Ldsung ist
eine Priorietat.

das Maximum

Kannst du das flr mich
verpacken / packen?
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stroj

Jsou ukité nastroje, které
muZzeme pouzit.

tovarna

Technické&eSeni je priorita.

maximum

Muzes to pro m zabalit?

Dej si pauzu.

nastroj

Distribuci nakupujeme
exterre.

technicky

Rt plus ti je osm.

baleni, balit

pauzaigstavka

Stroj bude instalovanisti
tyden.

distribuce

Je manazerem tovarny,.

plus

Maximum jetdiber.
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die Einstellung

Wir missen es bis
Mitternacht sortieren.

drucken

Die Auswahl ist hart.

die Version

Gibt es Fortschritt bei dem
Projekt?

Kennst du die Einstellung? sortiererdnen

Bitte, fullen Sie das Formuldar
aus.

fullen / ausfillen

Drucke es nicht bevor du es

bis zu Ende gelesen hast. die Auswahl

Was ist mit den

verlagerun .
9 9 Lagerbereichen?

Hier ist die Version Nummer

5 der Fortschritt

Beachte den verschiedeneh

der Winkel Winkel!
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tridit

Znas to nastaveni?

nastaveni

Prosim, vypite formul&.

pinit

Musime to vyitidit do

pulnoci.
. Netiskni to, dokud to .
vybeér N tisknout
nepgectes do konce.
A co skladovaci prostory? skladovani \yiptvrdy.
pokrok Tady je verzé.5. verze
Pozor na rozdilny ahel! ahel Je réjaky pokrok v tomto

projektu?
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die Technik

Es ist ein neuer Eingang.

roh

Es ist ein Teil unserer
Lieferkette.

das Gerat

Der Motor ist kaputt.

Das ist fur unsere
Technikabteilung.

die Mischung

Das ist unser
Rohmateriallager.

die Lieferung

Dieses Gerat kann alle Daten

speichern.

istallieren

der Eintrag / der Eintritt / defr

Eingang

Es ist eine Mischung aus
mehr chemischen
Komponenten.

die Kette

Da ist eine Lieferung fur
Peter.

der Motor

Wo kdénnen wir die
Maschinen
installieren/einbauen?
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To je pro naSe technické

vstup oddlent. technick&eSeni
To je snés vice chemickych . . ,
- Smes To je novy vstup.
slozek.
y To je nas sklad vstupniho . .
retéz -, surovy, neopracovany
materialu.
Je tady dodavka pro Petra. dodavka Toje sond%lstvdodavatelskeho
fetzce.
Toto zd&izeni umi skladovat e .
motor o zaizeni
vSechna data.
Kde mizeme nainstalovat tv . . .
* instalovat Motor je pokazen.

stroje?

10
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die Garantie

Die Strategie wird realisiert.

die Routine

Wir haben lhre Proben
bekommen.

der Transport

Sprechen wir Uber die
gleichen Dimensionen?

11

Hat es eine Garantie?

die Schicht

Das ist Routine flir uns.

der Zeitplan

Die Transportunternehmen
protestieren.

verteilen

realisieren

Da ist eine sehr dinne
Schicht oben.

die Probe

Lassen sie mich den Zeitplen
prufen.

die Dimension

Wer verteilt es?
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implementovat, zavéad

Na vrcholu je velmi tenka
vrstva.

vzorek

Dovol, & se podivam do
diare.

rozmer

Kdo to distribuuje?

12

Ma to zaruku?

vrstva

Pro nas je to rutina.

rozvrh

Prepravni spolénosti
protestuji.

distribuovat

zaruka

Strategie se implementuje!.

rutina

Obdrzeli jsme vaSe vzorky

preprava

Mluvime o &ch stejnych
rozmgrech?
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Die Leistungsfahigkeit

die Leistungsfahigkeit :
unseres Teams ist enorm.,

Zu welchem Ausmass

. . N ) das Grad
mussen wir es Uberarbeiten?

das Ergebnis Das Ergebnis ist klar.

Ich brauche 5 Packchen. vor

der Beweis

Bitte finden Sie die

Zeichnung im Anhang. das Labor

13

Das ist ein solider Beweis.

das Ausmass

Die Temperatur is 5 Grad
Celsius.

das Paketkdhaa

Wir missen vor seiner
Ankunft fertig sein.

die Zeiclghun

Arbeitet er in einem Laboi?
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rozsah

Teplota je pt stumu celsia.

baleni

Musime to dokoéit pred
jeho @ijezdem.

vykres

Pracuje v laborat®?

14

Efektivita naSeho tymu je

obrovska. efektivita
stupe \ jakémvrozsahu to musima
prepracovat?
Vysledek jeigjmy. vystup
pied Potebuju @t balika.
To je pevnyitkaz. dikaz
laborat® V ptiloze (emailu) najdete

vykres
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die Messung

Wir arbeiten im Notfall
Modus.

leifern

Er arbeitet in der
Wartungsabteilung.

Uberwachen

Wir brauchen einige
Ersatzteile.

15

Bitte sehen Sie auch im
Anhang das Ergebnis der
Messung.

der Modus

Wir brauchen einen runder
Balken mit einem
Durchmesser von 500mm.

der Balken, die Stange

Wann werden Sie liefern? die Wartung

der Hersteller

Sie sind unter dauernder

Uberwachung. das Ersatzteil

das Kabel Siehst Du das Kabel?

Ford ist ein Autohersteller.
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V priloze najdete vysledky

rezim, méd N meieni
mereni.
Potebujeme kulatou tyo e Fungujeme v nouzovém
praméru 500 mm. Y rezimu.
adrzba Kdy to dortite? doruit
Ford je vyrobcem aut. vyrobce Pracuje v &ddi udrzby.
nahradni Jsou pod r]el,Jstalym sledovat
sledovanim.
Vidi& ten kabel? kabel Potebujeme tjaké nahradni

dily.

16
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Uber welche Menge reden

die Menge Sie? die Anforderung
Gibt es noch andere . . In welcher Schicht arbeitet
die Schicht
Anforderungen? er?
die Herstellung / die Folgen Sie den Regeln der der LKW
Produktion “schlanken Produktion”.
Es sind viele LKWs auf der : Hat er den Vorgang/das
kontrollieren )
Strasse. Prozess kontrolliert?
Ich hasse es auf
warten

irgendjemanden zu warten, -

17
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poZadavek

O jakych mnozstvich mluvi

S? mnozstvi

Na jaké smin¢ pracuje?

sina

Jsou &aké dalSi pozadavky

N

nakladni auto

Dodrzujte pravidla stihlé
vyroby.

vyroba

Ridil ten proces?

ridit

Na cest je hodr naklalaki.

Stras® nerad na &oho
cekam.

sekani

18
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Vyroba - test

* V pfiloze najdete vysledky méreni.

¢ Kdy to dorucite?

* To je smés vice chemickych slozek.

e vzorek

¢ technické reseni

¢ Maximum je pét liber.

¢ Prosim, vyplrite formular.

e zkouska

e Tady je verze ¢.5.

¢ Musime investovat do vyvoje.

e Vysledek je ziejmy.

* tFidit

* rezim, mod

¢ distribuovat

e Potrebuju pét balik.

* nastroj

e nastaveni

 Stroj bude instalovan pfristi tyden.

¢ Pozor na rozdilny uhel!
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sledovat

Dovol, at se podivam do diare.

Ford je vyrobcem aut.

baleni

Toto zatizeni umi skladovat vSechna data.

vyzkum

vybaveni

ddkaz

Nikdy jsem

Jsem v praci.

technicky

délat, vyrabét

Distribuci nakupujeme externé.

Dej si pauzu.

To je soucdast dodavatelského retézce.

tisknout

Motor je pokazen.

tovarna

rozsah
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kvalita

BéZ do obchodu a kup to.

vyzkouset, testovat

distribuce

Jsou pod neustalym sledovanim.

Ridil ten proces?

fyzika

Teplota je pét stupnl celsia.

zafizeni

Kde pracujes?

Pro nas je to rutina.

mnozstvi

vybér

Oni vyrabi hracky.

To je novy vstup.

prace

Potfebujeme néjaké nahradni dily.

Dodrzujte pravidla stihlé vyroby.

Vzdy zlepsujeme kvalitu nasich vyrobkd.
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1740 o] o - X P

Strategie se IMPIEMENLUJE.

Musime to vytiidit do pUINOCI.

{10110 Y

pauza, Prestavka

Nejprve je musime VyzKoUSEt. e

SKIAAOVAt s

Kde to muUzZeme skladovat?

ObCOd s

Netiskni to, dokud to neprectes do KONCe. oo

VYD JIVIAY.

JemanazereM tOVAINY.

Strasné nerad Na NEKOO CEKAM. e

STUPEIN

Jakou technologii pOUZIVATE?

ZNAS 10 NASEAVENI? s

FUNgUJEME V NOUZOVEM FEZIMU. iiiiiiiiiertie et r et r e naeraaaraes

VSTUD
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vytvorit

Pracuje v laboratofi?

surovy, neopracovany

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

Efektivita naseho tymu je obrovska.

vykres

rozvrh

technologie

Na jaké sméné pracuje?

pracovat

vyrobce

plus

Mluvime o téch stejnych rozmérech?

To je nas sklad vstupniho materialu.

dodavka

skladovani

VYVOj

dorudit

Prepravni spole¢nosti protestuiji.
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VidiS ten Kabel? e

Kolik materidlu je nasklad@?
Tojepevny dUKaz.
KabEl
VYSEUD s
Na vrcholu je velmitenkd vistva. e
MAtEridl
V pfiloze (emailu) najdete VYKres e
POKIOK
POZAadavek
V jakém rozsahu to musime prepracovat? i
NAhradni
Jaké vybavenije vyZadovano?
Technické Feseni je priorita.
INStalovat s
NAKIAANTAUTO e
A co skladovaci Prostory? e
implementovat, zZavad@t
£ o J 1
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efektivita

O jakych mnoZstvich mluvis?

rozmer

smeéna

design

Nase produkty uspéji v asové zkousce

Obdrzeli jsme vase vzorky.

Pracuje v oddéleni udrzby.

Kdo to distribuuje?

Jsou néjaké dalsi pozadavky?

méreni

Ma to zaruku?

Je tady dodavka pro Petra.

baleni, balit

preprava

Na cesté je hodné nakladaka.

Nikdy nezapominej na pravidla bezpecnosti.

maximum

udrzba
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VESTVA e

Musime to dokoncit pfed jeho prijezdem. i
VEIZE
Je tohle svét, ktery jsme stvorili?
bEzZPECNOSt
PEt plus TFi J& OSM. e
MUZes to pro mé zabalit?
Vyvinuli novou Metodu. e
PFEd
Potfebujeme marketingovy prlzkUm. i
Jsou urCité nastroje, které mizZeme POUZIt. oo
MOTOI
VYV
Potrebujeme kulatou ty€ o primeéru 500 MM. .o a e
CEKANT
PINIE
[@boratol
UREl
To je pro nase technické odd@leni.
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zaruka

tyc

Pracuje jako navrhar.

fidit

Kde mdZeme nainstalovat ty stroje?
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Vyroba - test - FeSeni
* V pfiloze najdete vysledky méreni. * Bitte sehen Sie auch im Anhang das Ergebnis

der Messung.
¢ Wann werden Sie liefern?

e Kdy to dorucite?

* To je smés vice chemickych sloZek. ¢ Esist eine Mischung aus mehr chemischen

Komponenten.
e vzorek e die Probe
¢ technické reseni e die Technik

¢ Maximum je pét liber.

e Prosim, vyplrite formular.

e zkouska

e Tady je verze €.5.

¢ Musime investovat do vyvoje.

e Vysledek je ziejmy.

* tFidit

e rezim, méd

e distribuovat

e Potfebuju pét balikd.

* nastroj

e nastaveni

 Stroj bude instalovan pfisti tyden.

Das Maximum ist 5 Pfund.

Bitte, fullen Sie das Formular aus.

der Test

Hier ist die Version Nummer 5.

Wir missen in die Entwwicklung investieren.

Das Ergebnis ist klar.

sortieren / ordnen

der Modus

verteilen

Ich brauche 5 Packchen.

das Werkzeug

die Einstellung

Die Maschine wird kommende Woche

eingebaut.
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Pozor na rozdilny uhel!

sledovat

Dovol, at se podivam do diare.

Ford je vyrobcem aut.

baleni

Toto zatizeni umi skladovat vSechna data.

vyzkum

vybaveni

dikaz

Nikdy jsem

Jsem v praci.

technicky

délat, vyrabét

Distribuci nakupujeme externé.

Dej si pauzu.

To je soucdast dodavatelského retézce.

tisknout

Motor je pokazen.

tovarna

Beachte den verschiedenen Winkel!

liberwachen

Lassen sie mich den Zeitplan prifen.

Ford ist ein Autohersteller.

das Paket / Packchen

Dieses Gerat kann alle Daten speichern.

die Forschung

die Ausristung

der Beweis

Mathematik oder Physik mochte ich noch nie.

Ich bin bei der Arbeit / auf der Arbeit.

technisch

machen

Der Vetrieb ist extern gesichert.

Mach mal Pause!

Es ist ein Teil unserer Lieferkette.

drucken

Der Motor ist kaputt.

das Werk
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rozsah

kvalita

BéZ do obchodu a kup to.

vyzkouset, testovat

distribuce

Jsou pod neustalym sledovanim.

Ridil ten proces?

fyzika

Teplota je pét stupnl celsia.

zafizeni

Kde pracujes?

Pro nas je to rutina.

mnozstvi

vybér

Oni vyrabi hracky.

To je novy vstup.

prace

Potfebujeme néjaké nahradni dily.

Dodrzujte pravidla stihlé vyroby.

e das Ausmass

¢ die Qualitat

¢ Geh ins Geschaft und kaufe es.

* testen

e der Vetrieb, die Distribution

* Sie sind unter dauernder Uberwachung.

* Hat er den Vorgang/das Prozess kontrolliert?

¢ die Physik

e Die Temperatur is 5 Grad Celsius.

¢ das Gerat

¢ Wo arbeitest du?

¢ Das ist Routine fir uns.

e die Menge

¢ die Auswahl

* Sie machen Spielzeug.

* Esist ein neuer Eingang.

e die Arbeit

e Wir brauchen einige Ersatzteile.

e Folgen Sie den Regeln der “schlanken
Produktion”.
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Vidy zlepsujeme kvalitu nasich vyrobk.

vyroba

Strategie se implementuje.

Musime to vyttidit do pllnoci.

rutina

pauza, prestavka

Nejprve je musime vyzkouset.

skladovat

Kde to mizeme skladovat?

obchod

Netiskni to, dokud to neprectes do konce.

Vybér j tvrdy.

Je manaZerem tovarny.

Strasné nerad na nékoho ¢ekam.

stupen

Jakou technologii pouzivate?

Znas to nastaveni?

Fungujeme v nouzovém rezimu.

¢ Die Qualitdt unserer Produkte verbessern wir
standig.

* die Herstellung / die Produktion

e Die Strategie wird realisiert.

¢ Wir missen es bis Mitternacht sortieren.

¢ die Routine

¢ die Pause

¢ Wir mussen sie erst testen.

* lagern

* Wo kdnnen wir es lagern?

¢ die Kette

¢ das Geschaft

¢ Drucke es nicht bevor du es bis zu Ende
gelesen hast.

¢ Die Auswahl ist hart.

e Erist der Werksleiter.

¢ Ich hasse es auf irgendjemanden zu warten.

e das Grad

¢ Welche Technologie benutzt ihr?

¢ Kennst du die Einstellung?

e Wir arbeiten im Notfall Modus.
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vstup

vytvorit

Pracuje v laboratofi?

surovy, neopracovany

Je néjaky pokrok v tomto projektu?

Efektivita naseho tymu je obrovska.

vykres

rozvrh

technologie

Na jaké sméné pracuje?

pracovat

vyrobce

plus

Mluvime o téch stejnych rozmérech?

To je nas sklad vstupniho materialu.

dodavka

skladovani

VYVOj

dorudit

 der Eintrag / der Eintritt / der Eingang

¢ erschaffen

¢ Arbeitet er in einem Labor?

e roh

* Gibt es Fortschritt bei dem Projekt?

¢ Die Leistungsfahigkeit unseres Teams ist
enorm.

¢ die Zeichnung

e der Zeitplan

* die Technologie / die Technik

* |n welcher Schicht arbeitet er?

e arbeiten

e der Hersteller

e plus

e Sprechen wir tiber die gleichen Dimensionen?

e Das ist unser Rohmateriallager.

* die Lieferung

 verlagerung

 die Entwicklung

¢ |eifern
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Pfepravni spole¢nosti protestuji.

Vidis ten kabel?

Kolik materidlu je na skladé?

To je pevny dlikaz.

kabel

vystup

Na vrcholu je velmi tenka vrstva.

material

V ptiloze (emailu) najdete vykres

pokrok

poZadavek

V jakém rozsahu to musime prepracovat?

nahradni

Jaké vybaveni je vyZzadovano?

Technické feseni je priorita.

instalovat

nakladni auto

A co skladovaci prostory?

implementovat, zavadét

Die Transportunternehmen protestieren.

Siehst Du das Kabel?

Wieviel Material ist da noch auf Lager?

Das ist ein solider Beweis.

das Kabel

das Ergebnis

Da ist eine sehr diinne Schicht oben.

das Material

Bitte finden Sie die Zeichnung im Anhang.

der Fortschritt

die Anforderung

e Zu welchem Ausmass mussen wir es
Uberarbeiten?

das Ersatzteil

Welche Ausristung wird bendtigt?

Die technische Losung ist eine Priorietat.

istallieren

der LKW

Was ist mit den Lagerbereichen?

realisieren
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stroj

efektivita

O jakych mnoiZstvich mluvis?

rozmer

smeéna

design

Nase produkty uspéji v asové zkousce

Obdrzeli jsme vase vzorky.

Pracuje v oddéleni udrzby.

Kdo to distribuuje?

Jsou néjaké dalsi pozadavky?

méreni

Ma to zaruku?

Je tady dodavka pro Petra.

baleni, balit

preprava

Na cesté je hodné nakladaka.

Nikdy nezapominej na pravidla bezpecnosti.

maximum

die Maschine

die Leistungsfahigkeit

Uber welche Menge reden Sie?

die Dimension

die Schicht

das Design

Unser Produkte bestehen einen Langzeittest.

Wir haben lhre Proben bekommen.

Er arbeitet in der Wartungsabteilung.

Wer verteilt es?

Gibt es noch andere Anforderungen?

die Messung

Hat es eine Garantie?

Da ist eine Lieferung fiir Peter.

Packen / verpacken

der Transport

Es sind viele LKWs auf der Strasse.

Niemals die Sicherheitsregeln vergessen.

das Maximum
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udrzba

vrstva

Musime to dokoncit pred jeho pfijezdem.

verze

Je tohle svét, ktery jsme stvofili?

bezpecnost

Pét plus tfi je osm.

MuZes to pro mé zabalit?

Vyvinuli novou metodu.

pred

Potfebujeme marketingovy priazkum.

Jsou urcité nastroje, které mizZeme pouzit.

motor

vyvijet

Potfebujeme kulatou ty¢ o priiméru 500 mm.

cekani

plnit

laboratof

uhel

e die Wartung

¢ die Schicht

e Wir missen vor seiner Ankunft fertig sein.

¢ die Version

¢ |st dies die Welt die wir erschaffen haben?

¢ die Sicherheit

e FUnf plus drei ist acht.

» Kannst du das fuir mich verpacken / packen?

¢ Sie haben eine neue Methode entwickelt.

¢ vor

e Wir brauchen Marktforschung.

e Dasind einige Werkzeuge die wir benutzen
kdénnen.

e der Motor

¢ entwickeln

¢ Wir brauchen einen runden Balken mit einem

Durchmesser von 500mm.

* warten

fullen / ausfullen

¢ das Labor

e der Winkel
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To je pro nase technické oddéleni. e Das ist fiir unsere Technikabteilung.

zaruka * die Garantie

tyc ¢ der Balken, die Stange

Pracuje jako navrhar. e Er arbeitet als Designer.

fidit * kontrollieren

smeés ¢ die Mischung

Kde mlZeme nainstalovat ty stroje? ¢ Wo kdnnen wir die Maschinen

installieren/einbauen?
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Zameéstnanci - slovni zasoba - poslouchejte!

e die Arbeit / der Job

sich bewerben

feuern

der Bonus

das Vorstellungsgesprach

leiten

der Nutzen / der Vorteil

beste

qualifizieren

die Belohnung

die Erfahrung

die Mathematik

tippen

personlich / privat

die Idee

die Karriere

die Fertigkeit

das Examen / die Priifung

bezahlen

e prace, pracovni misto

e pozadato

¢ vyhodit z prace

* bonus

e pohovor

e vést

e vyhoda

¢ $pickovy, nejvyssi

¢ kvalifikovat se

e odména

* zkuSenost, zazitek

* matematika

e psat na pocitaci

e osobni

¢ napad, myslenka

e kariéra

¢ dovednost

e zkouska

e platit
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die Stellung

psychologisch

der Arbeitgeber

die Universitat

die Ressource / das Mittel

das Gehalt

die Priifung

der Angestellte

die Fahigkeit

das Klassenzimmer

die Anerkennung

die Hausaufgabe

die Ausbildung

die Stunde

der Boss

die Pflicht

fahig

beschaftigen

das Personal

misto

psychologicky

zameéstnavatel

univerzita

zdroj

plat

zkouska

zameéstnanec

schopnost

tfida

uznani

domaci ukol

vzdélani

lekce

séf

povinnost

schopen

zaméstnat

personal
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die Anstellung / Beschéftigung

der Fehler

die Disziplin.

arbeiten

die Grundlage

die Verantwortung / die Zustandigkeit

verdienen

die Quelle

die Chemie

der Koffer

der Abschluss

anstellen

das Wissen

das Training

die Position

erzieherisch

der Student

die Schule

erreichen

zaméstnanost

chyba

disciplina

pracovat

zaklady

zodpovédnost

vydélat

zdroj

chemie

kufr

vzdélani

najmout

znalosti

Skoleni, skolici

pozice

vzdélavaci

student

skola

dosahnout néceho
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 die Psychologie e psychologie

¢ unterrichten e uceni

¢ anstellen e zameéstnat
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Zaméstnanci - slovni zasoba - prelozte!

e tfida

e student

e $pickovy, nejvyssi

¢ dosahnout néceho

e vzdélani

¢ chemie

e zdroj

* pracovat

e prace, pracovni misto

e napad, myslenka

e zkouska

e zaklady

e zdroj

* Skoleni, Skolici

e schopnost

o 3éf

e zameéstnanost

e zkouska

e uceni

¢ das Klassenzimmer

der Student

beste

erreichen

die Ausbildung

die Chemie

die Ressource / das Mittel

arbeiten

die Arbeit / der Job

die Idee

das Examen / die Prifung

die Grundlage

die Quelle

das Training

die Fahigkeit

der Boss

die Anstellung / Beschaftigung

die Prifung

unterrichten
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domaci ukol

pohovor

matematika

schopen

pozadat o

zodpovédnost

uznani

zameéstnavatel

dovednost

vydélat

univerzita

chyba

zameéstnat

psychologie

znalosti

odména

platit

zkusenost, zazitek

vyhodit z prace

die Hausaufgabe

das Vorstellungsgesprach

die Mathematik

fahig

sich bewerben

die Verantwortung / die Zustandigkeit

die Anerkennung

der Arbeitgeber

die Fertigkeit

verdienen

die Universitat

der Fehler

beschaftigen

die Psychologie

das Wissen

die Belohnung

bezahlen

die Erfahrung

feuern
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vyhoda

osobni

disciplina

psat na pocitadi

najmout

vést

vzdélani

personal

povinnost

kvalifikovat se

bonus

skola

kariéra

pozice

plat

psychologicky

misto

vzdélavaci

lekce

der Nutzen / der Vorteil

persénlich / privat

die Disziplin.

tippen

anstellen

leiten

der Abschluss

das Personal

die Pflicht

qualifizieren

der Bonus

die Schule

die Karriere

die Position

das Gehalt

psychologisch

die Stellung

erzieherisch

die Stunde

393



e zaméstnanec e der Angestellte

e kufr e der Koffer

e zameéstnat ¢ anstellen
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Zaméstnanci - slovni zasoba, procvicovaci véty - poslouchejte!

die Erfahrung

Haben Sie irgendeine Erfahrung damit?

die Arbeit / der Job

Hast du eine Arbeit ?

fahig

Bist du dazu fahig?

tippen

Kannst du tippen?

das Wissen

Sein Wissen ist Gberragend.

die Fahigkeit

Seine Fahigkeit zu sprechen ist hervorragend.

die Idee

Das ist eine gute Idee.

das Training

Wann beginnt das Training?

personlich / privat

Wie lautet lhre Privathummer?

die Schule

zkusenost, zazitek

Mate s tim néjaké zkusenosti?

prace, pracovni misto

Mas néjakou praci?

schopen

Jsi schopen to udélat?

psat na pocitaci

Umis psat (na klavesnici)?

znalosti

Jeho znalosti jsou vyjimecné.

schopnost

Jeho schopnost mluvit je vyjimecna.

napad, myslenka

To je dobry napad.

Skoleni, skolici

Kdy zacina skoleni?

osobni

Jaké je vase osobni Cislo?

skola
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Meine Tochter geht in die Schule.

beste

Es ist eines unserer besten Produkte.

bezahlen

Kann ich mit Kreditkarte bezahlen?

arbeiten

Wo arbeitest du?

der Koffer

Das ist mein Koffer.

die Priifung

Ich bin sicher ich bestehe die Prifung.

die Grundlage

Es basiert auf einer anderen Grundlage.

die Quelle

Wer ist deine Quelle?

die Universitat

Auf welcher Uni hast du studiert?

feuern

Er wurde im letzten Monat gefeuert.

Moje dcera chodi do skoly.

Spickovy, nejvyssi

Je to jeden z nasich Spickovych produktd.

platit

Mohu platit kreditni kartou?

pracovat

Kde pracujes?

kufr

To je muj kufr

zkouska

Jsem si jist, Ze sloZim tu zkousku.

zaklady

To je zaloZeno na jinych zakladech.

zdroj

Kdo je tvij zdroj?

univerzita

Jakou univerzitu jsi studoval?

vyhodit z prace

Byl vyhozen minuly mésic.
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die Position

Er bewirbt sich fiir eine neue Position.

der Nutzen / der Vorteil

Gibt es irgendwelche Vorteile?

die Chemie

Chemie ist nicht mein Hobby.

die Disziplin.

Die Arbeitsdisziplin ist notwendig.

die Ausbildung

Was hast du fir eine Ausbildung?

die Mathematik

Mathematik ist nicht mein Hobby.

erreichen

Wie sollen wir das erreichen?

die Karriere

Bist du ein Karrieremensch?

der Student

Er ist Student.

die Stellung

pozice

Z4d3a o nové misto.

vyhoda

Ma to néjaké vyhody?

chemie

Chemie neni mym hobby.

disciplina

Pracovni disciplina je nezbytna.

vzdélani

Jaké mas vzdélani?

matematika

Matematika neni mym hobby.

dosahnout néceho

Jak toho dosahneme?

kariéra

Jde ti o kariéru?

student

Je student.

misto
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Er hat sich auf die Stellung beworben.

unterrichten

Sie unterrichtet sehr gern.

leiten

Wer kann das Team leiten?

die Verantwortung / die Zustandigkeit

Wessen Zustandigkeit ist es?

die Fertigkeit

Welche Fertigkeiten hat er?

das Personal

Er gehort zum Personal.

sich bewerben

Wo kann ich mich fiir den Job bewerben?

erzieherisch

Er ist in erzieherische Aktivitdaten involviert.

die Stunde

Er hat gerade eine Englischstunde.

die Ressource / das Mittel

Er arbeitet in der Personalabteilung.

Uchazel se o to misto.

uceni

Velmi rada udi.

vést

Kdo mUzZe vést ten tym?

zodpovédnost

Ci zodpovédnost to je?

dovednost

Jaké dovednosti ma?

personal

Patfi k personalu.

pozadat o

Kde mohu pozadat o tu praci?

vzdélavaci

Je zapojen do vzdélavacich aktivit.

lekce

Pravé ma anglictinu.

zdroj

Pracuje v oddéleni lidskych zdroju.
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psychologisch

Sein psychologisches Profil ist interessant.

die Psychologie

Er hat Psychologie studiert.

anstellen

Er wurde friher im Jahr angestellt.

der Abschluss

Wo hat er seinen Abschluss gemacht?

die Pflicht

Es ist unsere Pflicht ihnen zu helfen.

verdienen

Wieviel verdienst du?

die Anstellung / Beschaftigung

Die Beschaftigungsrate wachst.

das Klassenzimmer

Wieviele Schiler sind in einem Klassenzimmer?

das Examen / die Prifung

Ich glaube nicht dass er die Priifung besteht.

das Vorstellungsgesprach

psychologicky

Jeho psychologicky profil je zajimavy.

psychologie

Studoval psychologii.

najmout

Byl najmut ze zacatku roku.

vzdélani

Kde ziskal vzdélani?

povinnost

Je nasi povinnosti jim pomoci.

vydélat

Kolik vydélavas?

zaméstnanost

Mira zaméstnanosti roste.

trida

Kolik student je ve tridé?

zkouska

Nemyslim si, Ze on udéla tu zkousku.

pohovor
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e Wann gehst du zum Vorstellungsgesprach?

e der Angestellte

e Erist der Angestellte des Monats.

e der Arbeitgeber

e Wer ist dein Arbeitgeber?

 die Hausaufgabe

* Es gibt keine Hausaufgaben.

e der Fehler

¢ Ich habe einen Fehler gemacht und es tut mir
Leid.

¢ beschaftigen

e Wir kénnen ihn nicht beschaftigen.

¢ das Gehalt

e Das Gehalt ist gut.

¢ qualifizieren

¢ Haben sie sich fir die Meisterschaft
qualifiziert?

e die Belohnung

¢ Du verdienst eine Belohnung.

e die Anerkennung

e Erverdient Anerkennung.

Kdy jdes na pohovor?

zameéstnanec

On je zaméstnanec mésice.

zameéstnavatel

Kdo je tvlj zaméstnavatel.

domaci ukol

Neni zadny domaci tkol.

chyba

Udélal jsem chybu a lituji toho.

zameéstnat

NemuZeme jej zaméstnat.

plat

Plat je dobry.

kvalifikovat se

Kvalifikovali se na mistrovstvi?

odména

Zaslouzis si odménu.

uznani

Zaslouzi si uznani.
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Zaméstnanci - slovni zasoba, procvicovaci véty - preloZte!

e zkusSenost, zazitek ¢ die Erfahrung

e Mate s tim néjaké zkuSenosti? e Haben Sie irgendeine Erfahrung damit?
e prace, pracovni misto  die Arbeit / der Job

e Mas néjakou praci? ¢ Hast du eine Arbeit ?

e schopen * fahig

* Jsi schopen to udélat? ¢ Bist du dazu fahig?

e psat na pocitaci * tippen

e Umi$ psat (na klavesnici)? ¢ Kannst du tippen?

* znalosti * das Wissen

 Jeho znalosti jsou vyjimecné. ¢ Sein Wissen ist Gberragend.

e schopnost * die Fahigkeit

¢ Jeho schopnost mluvit je vyjimeéna.  Seine Fahigkeit zu sprechen ist hervorragend.
e napad, myslenka e die Idee

* To je dobry napad. e Das ist eine gute Idee.

¢ Skoleni, skolici e das Training

¢ Kdy zacina skoleni? e Wann beginnt das Training?

e osobni * personlich / privat

 Jaké je vase osobni cislo? e Wie lautet lhre Privatnummer?
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skola

Moje dcera chodi do skoly.

Spickovy, nejvyssi

Je to jeden z nasich Spickovych produktd.

platit

Mohu platit kreditni kartou?

pracovat

Kde pracujes?

kufr

To je muj kufr

zkouska

Jsem si jist, Ze sloZim tu zkousku.

zaklady

To je zaloZeno na jinych zakladech.

zdroj

Kdo je tvij zdroj?

univerzita

Jakou univerzitu jsi studoval?

vyhodit z prace

die Schule

Meine Tochter geht in die Schule.

beste

Es ist eines unserer besten Produkte.

bezahlen

Kann ich mit Kreditkarte bezahlen?

arbeiten

Wo arbeitest du?

der Koffer

Das ist mein Koffer.

die Prifung

Ich bin sicher ich bestehe die Prifung.

die Grundlage

Es basiert auf einer anderen Grundlage.

die Quelle

Wer ist deine Quelle?

die Universitat

Auf welcher Uni hast du studiert?

feuern
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Byl vyhozen minuly mésic.

pozice

Z4d3a o nové misto.

vyhoda

Ma to néjaké vyhody?

chemie

Chemie neni mym hobby.

disciplina

Pracovni disciplina je nezbytna.

vzdélani

Jaké mas vzdélani?

matematika

Matematika neni mym hobby.

dosahnout néceho

Jak toho dosahneme?

kariéra

Jde ti o kariéru?

student

Je student.

Er wurde im letzten Monat gefeuert.

die Position

Er bewirbt sich fiir eine neue Position.

der Nutzen / der Vorteil

Gibt es irgendwelche Vorteile?

die Chemie

Chemie ist nicht mein Hobby.

die Disziplin.

Die Arbeitsdisziplin ist notwendig.

die Ausbildung

Was hast du fiir eine Ausbildung?

die Mathematik

Mathematik ist nicht mein Hobby.

erreichen

Wie sollen wir das erreichen?

die Karriere

Bist du ein Karrieremensch?

der Student

Er ist Student.
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misto

Uchazel se o to misto.

uceni

Velmi rada udi.

vést

Kdo mUzZe vést ten tym?

zodpovédnost

Ci zodpovédnost to je?

dovednost

Jaké dovednosti ma?

personal

Patfi k personalu.

pozadat o

Kde mohu pozadat o tu praci?

vzdélavaci

Je zapojen do vzdélavacich aktivit.

lekce

Pravé ma anglictinu.

zdroj

die Stellung

Er hat sich auf die Stellung beworben.

unterrichten

Sie unterrichtet sehr gern.

leiten

Wer kann das Team leiten?

die Verantwortung / die Zustandigkeit

Wessen Zustandigkeit ist es?

die Fertigkeit

Welche Fertigkeiten hat er?

das Personal

Er gehort zum Personal.

sich bewerben

Wo kann ich mich fiir den Job bewerben?

erzieherisch

Er ist in erzieherische Aktivitaten involviert.

die Stunde

Er hat gerade eine Englischstunde.

die Ressource / das Mittel
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Pracuje v oddélenf lidskych zdroja.

psychologicky

Jeho psychologicky profil je zajimavy.

psychologie

Studoval psychologii.

najmout

Byl najmut ze zacatku roku.

vzdélani

Kde ziskal vzdélani?

povinnost

Je nasi povinnosti jim pomoci.

vydélat

Kolik vydélavas?

zaméstnanost

Mira zaméstnanosti roste.

trida

Kolik student je ve tridé?

zkouska

Nemyslim si, Ze on udéla tu zkousku.

Er arbeitet in der Personalabteilung.

psychologisch

Sein psychologisches Profil ist interessant.

die Psychologie

Er hat Psychologie studiert.

anstellen

Er wurde friher im Jahr angestellt.

der Abschluss

Wo hat er seinen Abschluss gemacht?

die Pflicht

Es ist unsere Pflicht ihnen zu helfen.

verdienen

Wieviel verdienst du?

die Anstellung / Beschaftigung

Die Beschaftigungsrate wachst.

das Klassenzimmer

Wieviele Schiler sind in einem Klassenzimmer?

das Examen / die Prifung

Ich glaube nicht dass er die Priifung besteht.
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pohovor

Kdy jdes na pohovor?

zameéstnanec

On je zaméstnanec mésice.

zameéstnavatel

Kdo je tvlj zaméstnavatel.

domaci ukol

Neni zadny domaci ukol.

chyba

Udélal jsem chybu a lituji toho.

zameéstnat

NemuZeme jej zaméstnat.

plat

Plat je dobry.

kvalifikovat se

Kvalifikovali se na mistrovstvi?

odména

Zaslouzis si odménu.

uznani

¢ das Vorstellungsgesprach

¢ Wann gehst du zum Vorstellungsgesprach?

e der Angestellte

e Erist der Angestellte des Monats.

¢ der Arbeitgeber

e Wer ist dein Arbeitgeber?

 die Hausaufgabe

 Es gibt keine Hausaufgaben.

e der Fehler

¢ Ich habe einen Fehler gemacht und es tut mir
Leid.

e beschaftigen

¢ Wir kénnen ihn nicht beschaftigen.

¢ das Gehalt

e Das Gehalt ist gut.

e qualifizieren

¢ Haben sie sich fir die Meisterschaft
qualifiziert?

¢ die Belohnung

e Du verdienst eine Belohnung.

¢ die Anerkennung
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e ZaslouZi si uznani. e Erverdient Anerkennung.
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Zaméstnanci - procvicovaci véty - poslouchejte!

Wann gehst du zum Vorstellungsgesprach?

Wessen Zustandigkeit ist es?

Er arbeitet in der Personalabteilung.

Er hat Psychologie studiert.

Wo arbeitest du?

Er bewirbt sich flir eine neue Position.

Es basiert auf einer anderen Grundlage.

Bist du ein Karrieremensch?

Wieviel verdienst du?

Haben sie sich fiir die Meisterschaft

qualifiziert?

Sie unterrichtet sehr gern.

Ich bin sicher ich bestehe die Priifung.

Ich habe einen Fehler gemacht und es tut mir

Leid.

Wie lautet lhre Privatnummer?

Er ist der Angestellte des Monats.

Wer ist deine Quelle?

Das ist mein Koffer.

Haben Sie irgendeine Erfahrung damit?

Kdy jdes na pohovor?

Ci zodpovédnost to je?

Pracuje v oddéleni lidskych zdroju.

Studoval psychologii.

Kde pracujes?

Z4da o nové misto.

To je zaloZeno na jinych zakladech.

Jde ti o kariéru?

Kolik vydélavas?

Kvalifikovali se na mistrovstvi?

Velmi rada udi.

Jsem si jist, Ze sloZim tu zkousku.

Udélal jsem chybu a lituji toho.

Jaké je vase osobni ¢islo?

On je zaméstnanec mésice.

Kdo je tvij zdroj?

To je muj kufr

Mate s tim néjaké zkuSenosti?
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Seine Fahigkeit zu sprechen ist hervorragend.

Kannst du tippen?

Wo hat er seinen Abschluss gemacht?

Chemie ist nicht mein Hobby.

Wer kann das Team leiten?

Das ist eine gute Idee.

Wer ist dein Arbeitgeber?

Er wurde friher im Jahr angestellt.

Auf welcher Uni hast du studiert?

Mathematik ist nicht mein Hobby.

Er verdient Anerkennung.

Bist du dazu fahig?

Welche Fertigkeiten hat er?

Es ist eines unserer besten Produkte.

Er gehort zum Personal.

Er ist in erzieherische Aktivitaten involviert.

Die Beschaftigungsrate wachst.

Wir kdnnen ihn nicht beschaftigen.

Die Arbeitsdisziplin ist notwendig.

Jeho schopnost mluvit je vyjimeéna.

Umis psat (na klavesnici)?

Kde ziskal vzdélani?

Chemie neni mym hobby.

Kdo mUzZe vést ten tym?

To je dobry napad.

Kdo je tvlj zaméstnavatel.

Byl najmut ze zacatku roku.

Jakou univerzitu jsi studoval?

Matematika neni mym hobby.

Zaslouzi si uznani.

Jsi schopen to udélat?

Jaké dovednosti ma?

Je to jeden z nasich Spickovych produktd.

Patfi k personalu.

Je zapojen do vzdélavacich aktivit.

Mira zaméstnanosti roste.

Nem(iZeme jej zaméstnat.

Pracovni disciplina je nezbytna.
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Meine Tochter geht in die Schule.

Ich glaube nicht dass er die Priifung besteht.

Kann ich mit Kreditkarte bezahlen?

Es ist unsere Pflicht ihnen zu helfen.

Er hat sich auf die Stellung beworben.

Hast du eine Arbeit?

Wo kann ich mich fur den Job bewerben?

Wieviele Schiler sind in einem Klassenzimmer?

Es gibt keine Hausaufgaben.

Das Gehalt ist gut.

Sein psychologisches Profil ist interessant.

Du verdienst eine Belohnung.

Sein Wissen ist Gberragend.

Wie sollen wir das erreichen?

Gibt es irgendwelche Vorteile?

Er ist Student.

Er wurde letzten Monat gefeuert.

Wann beginnt das Training?

Was hast du fiir eine Ausbildung?

Moje dcera chodi do skoly.

Nemyslim si, Ze on udéla tu zkousku.

Mohu platit kreditni kartou?

Je nasi povinnosti jim pomoci.

Uchazel se o to misto.

Mas néjakou praci?

Kde mohu pozddat o tu praci?

Kolik studentd je ve tridé?

Neni zadny domaci ukol.

Plat je dobry.

Jeho psychologicky profil je zajimavy.

Zaslouzis si odménu.

Jeho znalosti jsou vyjimecné.

Jak toho dosahneme?

Ma to néjaké vyhody?

Je student.

Byl vyhozen minuly mésic.

Kdy zacina skoleni?

Jaké mas vzdélani?
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e Er hat gerade eine Englischstunde. e Pravé ma anglictinu.
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Zaméstnanci - procvicovaci véty - preloZte!

Jeho znalosti jsou vyjimecné.

Mohu platit kreditni kartou?

Zaslouzi si uznani.

Je nasi povinnosti jim pomoci.

Kde mohu pozadat o tu praci?

Kolik student je ve tridé?

Kde ziskal vzdélani?

Mate s tim néjaké zkusenosti?

Chemie neni mym hobby.

Pracuje v oddéleni lidskych zdroju.

Jakou univerzitu jsi studoval?

Jeho psychologicky profil je zajimavy.

Jak toho dosahneme?

Z4da o nové misto.

Jaké mas vzdélani?

To je zaloZeno na jinych zakladech.

Pravé ma anglictinu.

Kdo je tvij zdroj?

Uchazel se o to misto.

e Sein Wissen ist Uberragend.

Kann ich mit Kreditkarte bezahlen?

Er verdient Anerkennung.

Es ist unsere Pflicht ihnen zu helfen.

Wo kann ich mich fiir den Job bewerben?

Wieviele Schiler sind in einem Klassenzimmer?

Wo hat er seinen Abschluss gemacht?

Haben Sie irgendeine Erfahrung damit?

Chemie ist nicht mein Hobby.

Er arbeitet in der Personalabteilung.

Auf welcher Uni hast du studiert?

Sein psychologisches Profil ist interessant.

Wie sollen wir das erreichen?

Er bewirbt sich flir eine neue Position.

Was hast du fiir eine Ausbildung?

Es basiert auf einer anderen Grundlage.

Er hat gerade eine Englischstunde.

Wer ist deine Quelle?

Er hat sich auf die Stellung beworben.
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To je dobry napad.

Je student.

Mira zaméstnanosti roste.

Mas néjakou praci?

Jaké dovednosti ma?

Kvalifikovali se na mistrovstvi?

To je muj kufr

Jeho schopnost mluvit je vyjimeéna.

Byl najmut ze zacatku roku.

Kdo mUzZe vést ten tym?

Zaslouzis si odménu.

Kdy zacina skoleni?

Plat je dobry.

Ma to néjaké vyhody?

Kolik vydélavas?

Je zapojen do vzdélavacich aktivit.

Studoval psychologii.

Jaké je vase osobni ¢islo?

Jsem si jist, Ze sloZim tu zkousku.

Das ist eine gute Idee.

Er ist Student.

Die Beschaftigungsrate wachst.

Hast du eine Arbeit?

Welche Fertigkeiten hat er?

Haben sie sich fur die Meisterschaft

qualifiziert?

Das ist mein Koffer.

Seine Fahigkeit zu sprechen ist hervorragend.

Er wurde friher im Jahr angestellt.

Wer kann das Team leiten?

Du verdienst eine Belohnung.

Wann beginnt das Training?

Das Gehalt ist gut.

Gibt es irgendwelche Vorteile?

Wieviel verdienst du?

Er ist in erzieherische Aktivitaten involviert.

Er hat Psychologie studiert.

Wie lautet lhre Privatnummer?

Ich bin sicher ich bestehe die Priifung.
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Pracovni disciplina je nezbytna.

Jsi schopen to udélat?

Byl vyhozen minuly mésic.

NemuZeme jej zaméstnat.

Kdy jdes na pohovor?

Neni zadny domaci ukol.

Ci zodpovédnost to je?

On je zaméstnanec mésice.

Je to jeden z nasich Spickovych produktd.

Jde ti o kariéru?

Nemyslim si, Ze on udéla tu zkousku.

Umis psat (na klavesnici)?

Matematika neni mym hobby.

Moje dcera chodi do Skoly.

Kdo je tvij zaméstnavatel.

Velmi rada udi.

Kde pracujes?

Patfi k personalu.

Udélal jsem chybu a lituji toho.

* Die Arbeitsdisziplin ist notwendig.

¢ Bist du dazu fahig?

e Er wurde letzten Monat gefeuert.

e Wir kénnen ihn nicht beschaftigen.

e Wann gehst du zum Vorstellungsgesprach?

* Es gibt keine Hausaufgaben.

¢ Wessen Zustandigkeit ist es?

e Erist der Angestellte des Monats.

e Esist eines unserer besten Produkte.

¢ Bist du ein Karrieremensch?

* Ich glaube nicht dass er die Priifung besteht.

e Kannst du tippen?

¢ Mathematik ist nicht mein Hobby.

* Meine Tochter geht in die Schule.

e Wer ist dein Arbeitgeber?

¢ Sie unterrichtet sehr gern.

e Wo arbeitest du?

e Er geh6rt zum Personal.

* Ich habe einen Fehler gemacht und es tut mir
leid.
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Zaméstnanci - karty

die Erfahrung

Hast du eine Arbeit / einen
Job?

tippen

Sein Wissen ist Uberragend.

die ldee

Wann beginnt das Training?

Haben Sie irgendeine
Erfahrung damit?

fahig

Kannst du tippen?

die Fahigkeit

Das ist eine gute Idee.

Personlich / privat

die Arbeit / der Job

Bist du dazu fahig?

das Wissen

Seine Fahigkeit zu sprechen
ist hervorragend.

das Training

Wie lautet Ihre
Privatnummer?
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prace, pracovni misto

Jsi schopen to wtht?

znalosti

Jeho schopnost mluvit je
vyjime¢na.

Skoleni, Skolici

Jaké je vaSe osobtislo?

Méate s tim gjaké

ZkuSenosti? zkusSenost, zazitek

schopen Masfakou praci?
Umis psét (na klavesnici)? psat néitpdi
schopnost Jeho znalosti jsou vyjiné.
To je dobry napad. napad, myslenka
osobni Kdy zdna Skoleni?

416



die Schule Meine Tochter geht in die

Schule.
Es ist eines unserer besten der Boss
Produkte.
Kann ich mit Kreditkarte
bezahlen
bezahlen?
Wo arbeitest du? der Koffer
. . Ich bin sicher ich bestehe die
die Prufung -
Prufung.
Es basiert auf einer anderen die Quelle

Grundlage.

beste

Darf ich mein Boss

vorstellen? das ist John.

arbeiten

Das ist mein Koffer.

die Grundlage

Wer ist deine Quelle?
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Spickovy, nejvyssi

Moje dcera chodi do Skoly.

Skola

Seznam se s mym Séfem. T
je John.

(0]

Je to jeden z naSich
Spickovych produki.

pracovat

Mohu platit kreditni kartou’

platit

To je myj kufr

kufr

Kde pracujes?

zaklady

Jsem si jist, Ze slozim tu
zkousSku.

zkouska

Kdo je twij zdroj?

zdroj

To je zaloZeno na jinych
z&kladech.
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die Universitat

Er wurde letzten Monat
gefeuert.

der Nutzen / der Vorteil

Chemie ist nicht mein
Hobby.

die Ausbildung

Mathematik ist nicht mein
Hobby.

Auf welcher Uni hast du
studiert?

die Position

Gibt es irgendwelche
Vorteile?

die Disziplin.

Was hast du fur eine
Ausbildung?

erreichen

feuern

Er bewirbt sich fUr eine neue
Position.

die Chemie

Die Arbeitsdisziplin ist
notwendig.

die Mathematik

Wie sollen wir das erreichen?
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vyhodit z prace

Zada o nové misto.

chemie

Pracovni disciplina je
nezbytna.

matematika

Jak toho dosahneme?

Jakou univerzitu jsi studoval?

pozice

Ma to &aké vyhody?

disciplina

Jaké mas wani?

dosahnaueho

univerzita

Byl vyhozen minul§sinc.

vyhoda

Chemie neni mym hobby.

vzalani

Matemeatika neni mym
hobby.
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die Karriere Bist du ein Karrieremensch? der Studen

Er hat sich auf die Stellung

Er ist Student. die Stellung beworben

unterrichten Sie unterrichtet sehr gern. leiten

die Verantwortung / die

-
Wer kann das Team leiten® Zustandigkeit

Wessen Zustandigkeit ist es?

die Fertigkeit Welche Fertigkeiten hat er? das éteak

Wo kann ich mich fur den

Er gehort zum Personal. sich bewerben Job bewerben?
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student Jde ti o kariéru? kariéra
Uchazel se o to misto. misto Je student.
vést Velmi rdda &i. uéeni
Ci zodpowdnost to je? zodp@dnost Kdo niZe vést ten tym?

personal

Jaké dovednosti ma?

dovednost

Kde mohu pozadat o tu
praci?

pozadat o

P&tk personalu.
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erzieherisch

Er hat gerade eine
Englischstunde.

psychologisch

Er hat Psychologie studiert.

der Abschluss

Es ist unsere Pflicht ihnen zu
helfen.

Er ist in erzieherische
Aktivitdten involviert.

die Ressource / das Mittel

Sein psychologisches Profil
ist interessant.

anstellen

Wo hat er seinen Abschluss
gemacht?

verdienen

die Stunde

Er arbeitet in der
Personalabteilung.

die Psychologie

Er wurde friher im Jahr
angestellt.

die Pflicht

Wieviel verdienst du?
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lekce

Pracuje v odd8eni lidskych
zdroja.

psychologie

Byl najmut ze z&tku roku.

povinnost

Kolik vydélavas?

10

Je zapojen do vzthvacich
aktivit.

zdroj

Jeho psychologicky profil je
zajimavy.

najmout

Kde ziskal vzthni?

vydlat

vzdelavaci

Pra¥ ma angktinu.

psychologicky

Studoval psychologii.

vzalani

Je naSi povinnosti jim
pomoci.
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die Anstellung /
Beschaftigung

Wieviele Schiler sind in
einem Klassenzimmer?

das Vorstellungsgesprach

Er ist der Angestellte des
Monats.

die Hausaufgabe

Ich habe einen Fehler

gemacht und es tut mir leid|

11

Die Beschaftigungsrate
wachst.

das Examen / die Prufung

Wann gehst du zum
Vorstellungsgesprach?

der Arbeitgeber

Es gibt keine Hausaufgaben.

der Bonus

das Klassenzimmer

Ich glaube nicht dass er di@
Prufung besteht.

der Angestellte

Wer ist dein Arbeitgeber?

déerFeh

Wie hoch ist der jahrliche
Bonus?
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tfida

Nemyslim si, Ze on W tu
zkouSku.

zamestnanec

Kdo je tvij zanestnavatel.

chyba

Kolik je tvtj ro¢ni bonus?

12

Mira zamistnanosti roste.

zkouska

Kdy jdeS na pohovor?

zagstnavatel

Neni zadny domaci ukol.

bonus

za¥stnanost

Kolik studeritje ve tide?

pohovor

On je zakstnanec résice.

domaci ukol

Udglal jsem chybu a lituji
toho.
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beschaftigen

Wir konnen ihn nicht
beschaftigen.

das Gehalt

Das Gehalt ist gut.

qualifizieren

Haben sie sich fur die
Meisterschaft qualifiziert?

die Belohnung

Du verdienst eine Belohnut

ng.

die Anerkennung

Er verdient Anerkennung.

anstellen

Sie haben siat @ingestellt

13
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plat

Nentizeme jej zargstnat.

zargstnat

Kvalifikovali se na
mistrovstvi?

kvalifikovat se

Plat je dobry.

uznani

Zaslouzis si odmu.

odnéna

Nezangstnali ji.

zanmgstnat

Zaslouzi si uznani.

14
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Zameéstnanci - test

e Studoval psychologii.

o kufr

 Je to jeden z nasich Spickovych produktd.

* bonus

* pracovat

¢ Umis psat (na klavesnici)?

e domaci ukol

e personal

e Pravé ma anglictinu.

¢ Chemie neni mym hobby.

e schopen

e osobni

e zameéstnavatel

¢ Kdo je tvij zdroj?

* pozice

e Pracovni disciplina je nezbytna.

* najmout

¢ Kolik student je ve tridé?

¢ Jeho psychologicky profil je zajimavy.
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Je zapojen do vzdélavacich aktivit.

misto

lekce

Matemeatika neni mym hobby.

Jeho schopnost mluvit je vyjimecna.

univerzita

Jaké mas vzdélani?

schopnost

uznani

Byl najmut ze zacatku roku.

Byl vyhozen minuly mésic.

Mira zaméstnanosti roste.

Mate s tim néjaké zkusenosti?

Nem(iZeme jej zaméstnat.

Mohu platit kreditni kartou?

Séf

zdroj

zameéstnanost

vyhodit z prace
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Kdy jdes na pohovor?

vést

zkouska

vydélat

Kdo je tvlj zaméstnavatel.

Jak toho dosahneme?

Mas néjakou praci?

kariéra

znalosti

dovednost

plat

Kdy zacina skoleni?

zameéstnat

zdroj

Plat je dobry.

Skoleni, skolici

Seznam se s mym Séfem. To je John.

Jeho znalosti jsou vyjimecné.

zameéstnanec
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To je dobry napad.

pozadat o

Neni zadny domaci ukol.

zameéstnat

Kolik je tv{j ro¢ni bonus?

kvalifikovat se

vyhoda

vzdélavaci

zkusSenost, zazitek

To je zaloZeno na jinych zakladech.

Pracuje v oddéleni lidskych zdroju.

Jaké je vase osobni Cislo?

Kde ziskal vzdélani?

Kde mohu pozadat o tu praci?

vzdélani

Nezaméstnali ji.

Spickovy, nejvyssi

dosahnout néceho

trida
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Nemyslim si, Ze on udéla tu zkousku.

Zaslouzi si uznani.

psat na pocitadi

chyba

chemie

Kdo mUzZe vést ten tym?

napad, myslenka

Velmi rada udi.

Je student.

student

platit

Kolik vydélavas?

Jsi schopen to udélat?

Kde pracujes?

pohovor

psychologicky

povinnost

Zaslouzis si odménu.

uceni
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Ma to néjaké vyhody?

zkouska

Uchazel se o to misto.

Je nasi povinnosti jim pomoci.

prace, pracovni misto

Jsem si jist, Ze sloZim tu zkousku.

Jde ti o kariéru?

zodpovédnost

zaklady

Ci zodpovédnost to je?

Jaké dovednosti ma?

Z4da o nové misto.

On je zaméstnanec mésice.

vzdélani

disciplina

To je mUj kufr

Kvalifikovali se na mistrovstvi?

skola

psychologie
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matematika

Patfi k personalu.

odména

Jakou univerzitu jsi studoval?

Udélal jsem chybu a lituji toho.

Moje dcera chodi do skoly.
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Zameéstnanci - test - reseni

e Studoval psychologii.

o kufr

 Je to jeden z nasich Spickovych produktd.

* bonus

* pracovat

¢ Umis psat (na klavesnici)?

e domaci ukol

e personal

e Pravé ma anglictinu.

¢ Chemie neni mym hobby.

e schopen

e osobni

e zameéstnavatel

¢ Kdo je tvij zdroj?

* pozice

e Pracovni disciplina je nezbytna.

* najmout

¢ Kolik student je ve tridé?

¢ Jeho psychologicky profil je zajimavy.

Er hat Psychologie studiert.

der Koffer

Es ist eines unserer besten Produkte.

der Bonus

arbeiten

Kannst du tippen?

die Hausaufgabe

das Personal

Er hat gerade eine Englischstunde.

Chemie ist nicht mein Hobby.

fahig

Persénlich / privat

der Arbeitgeber

Wer ist deine Quelle?

die Position

Die Arbeitsdisziplin ist notwendig.

anstellen

Wieviele Schiler sind in einem Klassenzimmer?

Sein psychologisches Profil ist interessant.
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Je zapojen do vzdélavacich aktivit.

misto

lekce

Matemeatika neni mym hobby.

Jeho schopnost mluvit je vyjimecna.

univerzita

Jaké mas vzdélani?

schopnost

uznani

Byl najmut ze zacatku roku.

Byl vyhozen minuly mésic.

Mira zaméstnanosti roste.

Mate s tim néjaké zkusenosti?

Nem(iZeme jej zaméstnat.

Mohu platit kreditni kartou?

Séf

zdroj

zameéstnanost

vyhodit z prace

Er ist in erzieherische Aktivitaten involviert.

die Stellung

die Stunde

Mathematik ist nicht mein Hobby.

Seine Fahigkeit zu sprechen ist hervorragend.

die Universitat

Was hast du fir eine Ausbildung?

die Fahigkeit

die Anerkennung

Er wurde friher im Jahr angestellt.

Er wurde letzten Monat gefeuert.

Die Beschaftigungsrate wachst.

Haben Sie irgendeine Erfahrung damit?

Wir kdnnen ihn nicht beschaftigen.

Kann ich mit Kreditkarte bezahlen?

der Boss

die Ressource / das Mittel

die Anstellung / Beschaftigung

feuern
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Kdy jdes na pohovor?

vést

zkouska

vydélat

Kdo je tvlj zaméstnavatel.

Jak toho dosahneme?

Mas néjakou praci?

kariéra

znalosti

dovednost

plat

Kdy zacina skoleni?

zameéstnat

zdroj

Plat je dobry.

Skoleni, skolici

Seznam se s mym S$éfem. To je John.

Jeho znalosti jsou vyjimecné.

zameéstnanec

Wann gehst du zum Vorstellungsgesprach?

leiten

die Priifung

verdienen

Wer ist dein Arbeitgeber?

Wie sollen wir das erreichen?

Hast du eine Arbeit / einen Job?

die Karriere

das Wissen

die Fertigkeit

das Gehalt

Wann beginnt das Training?

beschaftigen

die Quelle

Das Gehalt ist gut.

das Training

Darf ich mein Boss vorstellen? das ist John.

Sein Wissen ist Gberragend.

der Angestellte
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To je dobry napad.

pozadat o

Neni zadny domaci ukol.

zameéstnat

Kolik je tv{j ro¢ni bonus?

kvalifikovat se

vyhoda

vzdélavaci

zkusSenost, zazitek

To je zaloZeno na jinych zakladech.

Pracuje v oddéleni lidskych zdroju.

Jaké je vase osobni Cislo?

Kde ziskal vzdélani?

Kde mohu pozadat o tu praci?

vzdélani

Nezaméstnali ji.

Spickovy, nejvyssi

dosahnout néceho

trida

Das ist eine gute Idee.

sich bewerben

Es gibt keine Hausaufgaben.

anstellen

Wie hoch ist der jahrliche Bonus?

qualifizieren

der Nutzen / der Vorteil

erzieherisch

die Erfahrung

Es basiert auf einer anderen Grundlage.

Er arbeitet in der Personalabteilung.

Wie lautet lhre Privathummer?

Wo hat er seinen Abschluss gemacht?

Wo kann ich mich fiir den Job bewerben?

die Ausbildung

Sie haben sie nicht angestellt.

beste

erreichen

das Klassenzimmer
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Nemyslim si, Ze on udéla tu zkousku.

Zaslouzi si uznani.

psat na pocitadi

chyba

chemie

Kdo mUzZe vést ten tym?

napad, myslenka

Velmi rada udi.

Je student.

student

platit

Kolik vydélavas?

Jsi schopen to udélat?

Kde pracujes?

pohovor

psychologicky

povinnost

Zaslouzis si odménu.

uceni

Ich glaube nicht dass er die Priifung besteht.

Er verdient Anerkennung.

tippen

der Fehler

die Chemie

Wer kann das Team leiten?

die Idee

Sie unterrichtet sehr gern.

Er ist Student.

der Student

bezahlen

Wieviel verdienst du?

Bist du dazu fahig?

Wo arbeitest du?

das Vorstellungsgesprach

psychologisch

die Pflicht

Du verdienst eine Belohnung.

unterrichten
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Ma to néjaké vyhody?

zkouska

Uchazel se o to misto.

Je nasi povinnosti jim pomoci.

prace, pracovni misto

Jsem si jist, Ze sloZim tu zkousku.

Jde ti o kariéru?

zodpovédnost

zaklady

Ci zodpovédnost to je?

Jaké dovednosti ma?

Z4da o nové misto.

On je zaméstnanec mésice.

vzdélani

disciplina

To je mUj kufr

Kvalifikovali se na mistrovstvi?

skola

psychologie

Gibt es irgendwelche Vorteile?

das Examen / die Priifung

Er hat sich auf die Stellung beworben.

Es ist unsere Pflicht ihnen zu helfen.

die Arbeit / der Job

Ich bin sicher ich bestehe die Priifung.

Bist du ein Karrieremensch?

die Verantwortung / die Zustandigkeit

die Grundlage

Wessen Zustandigkeit ist es?

Welche Fertigkeiten hat er?

Er bewirbt sich flir eine neue Position.

Er ist der Angestellte des Monats.

der Abschluss

die Disziplin.

Das ist mein Koffer.

Haben sie sich fiir die Meisterschaft

qualifiziert?

die Schule

die Psychologie
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matematika

Patfi k personalu.

odména

Jakou univerzitu jsi studoval?

Udélal jsem chybu a lituji toho.

Moje dcera chodi do skoly.

¢ die Mathematik

e Er gehort zum Personal.

¢ die Belohnung

¢ Auf welcher Uni hast du studiert?

¢ Ich habe einen Fehler gemacht und es tut mir
leid.

* Meine Tochter geht in die Schule.
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Prace -lekce prvni - poslouchejte!

Kann ich eine Nachricht hinterlassen?

Konnen Sie bitte Ihren Namen buchstabieren?

Ich rufe spater nochmal an.

Mochtest du etwas trinken?

Schon dich kennenzulernen.

Es tut mir Leid wenn ich store.

Wie ist euer Hotel?

Ich hoffe ich sehe Sie bald wieder.

Es ist schon wieder hier zu sein.

Kénnen wir die Zeit unseres Meetings

verschieben?

Ich sehe Sie Freitag.

Wie war die Fahrt?

Kénnen Sie uns etwas Mineralwasser bringen?

Gute Reise.

Ich werde ihr die Nachricht geben.

Wo wurden Sie geboren?

Ist es moglich einen Einkaufsbummel zu

machen?

¢ Mohu nechat vzkaz?

¢ Mohl byste vyhlaskovat své jméno, prosim?

e Zavolam znovu pozdéji.

e Das si néco k piti?

* T&Simé.

¢ Nerad rusim.

¢ Jaky je vas hotel?

e Doufdm, Ze vas brzy opét uvidim.

e Jsem rad(a), Ze jsem opét tady.

¢ MiliZzeme zménit ¢as nasi schizky?

¢ Uvidime se v patek.

 Jaka byla cesta?

¢ Mohla byste nam pfinést néjakou mineralku,
prosim?

« Stastnou cestu.

e Pfedam ji vasi zpravu.

e Kde jste se narodil?

¢ Je mozné jit nakupovat?
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¢ Die Nummer ist besetzt

e Kénnen wir Sitze am Gang haben?

¢ Wie kann ich helfen?

* Was ist mit Freitag um 3?

¢ |ch hoffe wir sehen uns bald wieder.

¢ Bitte lassen Sie es mich wissen wenn es
Probleme gibt.

e Leben Sie in Prag?

e Esist gut dich wieder zu sehen, Peter.

Hallo Thomas, was kann ich fir Sie tun?

¢ Entschuldigung, kénnen Sie das nochmal
sagen?

* Ich rufe wegen des Meetings morgen an.

¢ Ist es moglich das wir uns Montag treffen?

¢ Schon hier zu sein.

* Ich muss einen Anruf tatigen.

* Vielen Dank fiir die Einladung, aber ich habe
schon etwas vor.

* Ich wiirde gern, aber ich bin ziemlich miide.

¢ Ruf mich an wenn du da bist.

¢ Reisen sie viel in lhrem Beruf?

* Linka je obsazena.

¢ MUlZeme dostat mista v uli¢ce?

¢ Jak Vdm mohu pomoci?

¢ Co takhle v patek ve tfi?

e Doufadm, Ze se brzy uvidime.

* Prosim, dejte mi védét, jestli budou jakékoli
problémy.

* Zijete v Praze?

e Rad(a) té znovu vidim, Petre.

e Dobry den, Thomasi, co pro Vds mohu udélat?

e Prominte, mohl byste to fici znovu?

¢ Volam ohledné schlizky zitra.

¢ Je mozné setkat se v pondéli?

¢ Je pékné byt tady.

 Pottebuji si zavolat.

e Diky za pozvani, ale uz néco mam.

» Strasneé rad, ale citim se trochu unaven.

e Zavolej mi, aZ pfijdes.

e Cestujete v praci hodné?
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¢ Es hat mich gefreut Sie zu treffen.

¢ Koénnen Sie mir bitte den Vertrag bis Freitag
per Email schicken?

e Konnen wir bitte die Rechnung haben?

e Freitag um 3, das klingt gut.

e Wenn es ein Problem gibt sagen Sie mir
einfach Bescheid.

e Es tut mir leid aber ich kann Freitag nicht.

e Fir wen arbeiten Sie?

¢ Was ware mit Abendessen?

Ist das lhr erster Besuch in Ostrava?

e Kann ich jetzt mit Ihnen sprechen, oder soll ich
spater anrufen?

¢ |ch bin nicht im Biiro.

e Haben Sie Lust an etwas Sightseeing?

e Darfich fragen wer anruft?

e Konnten Sie ihm sagen dass er mich anruft?

e Entschuldigung, ich habe Ihren Namen nicht
verstanden.

¢ Hallo, ist da Peter?

* Spricht!

¢ Hallo, kann ich bitte mit Peter sprechen?

¢ Rad jsem se s vami opét setkal.

¢ MizZete mi prosim poslat smlouvu mailem do
patku?

¢ MuUZeme dostat Ucet, prosim?

e Patek ve tii zni skvéle.

¢ Jestli bude problém, dejte mi védét.

¢ Je milito, v patek jsem zaneprazdnén.

* Pro koho pracujete?

¢ Co takhle jit na vecefi?

¢ Je to vase prvni navstéva v Ostravé?

¢ Mohu s vdmi mluvit ted nebo mam zavolat
pozdéji?

¢ Jsem mimo kancelar.

¢ Chtél byste si prohlédnout néjaké pamatky?

¢ Kdo vol3, prosim?

* Mohla byste ho pozadat, at mi zavold?

* Lituji, ale nerozumél jsem vase jméno.

* Dobry den, je tam Petr, prosim?

e U telefonu!

¢ Dobry den, mohu mluvit s Petrem, prosim?
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e Waire es moglich dass wir uns Dienstag treffen? ¢ Bylo by moZné se potkat v Utery?

Prace - lekce druha - preloZte!

e Pfeddm ji vasi zpravu. * Ich werde ihr die Nachricht geben.

* Jsem mimo kancelaf. * Ich bin nicht im Biiro.

* Lituji, ale nerozumél jsem vase jméno. ¢ Entschuldigung, ich habe Ihren Namen nicht
verstanden.

¢ Dobry den, Thomasi, co pro Vas mohu udélat? « Hallo Thomas, was kann ich fiir Sie tun?

¢ Uvidime se v patek. ¢ Ich sehe Sie Freitag.

* Linka je obsazena. ¢ Die Nummer ist besetzt

e Jsem rad(a), Ze jsem opét tady. e Esist schon wieder hier zu sein.

* Nerad rusim. * Es tut mir Leid wenn ich store.

e Té&Simé. * Schon dich kennenzulernen.

e MilzZeme dostat mista v uli¢ce? e Kénnen wir Sitze am Gang haben?

¢ MiliZzeme zménit ¢as nasi schizky? ¢ Kbnnen wir die Zeit unseres Meetings

verschieben?

¢ Jaky je vas hotel? e Wie ist euer Hotel?

¢ Je milito, v patek jsem zaneprazdnén.  Es tut mir leid aber ich kann Freitag nicht.
¢ Rad(a) té znovu vidim, Petre. e Esist gut dich wieder zu sehen, Peter.

e Zavolej mi, aZ pfijdes. ¢ Ruf mich an wenn du da bist.
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MuUZeme dostat Ucet, prosim?

Mohl byste vyhlaskovat své jméno, prosim?

Zavoldm znovu pozdéji.

Je mozné jit nakupovat?

Diky za pozvani, ale uz néco mam.

Doufam, Ze se brzy uvidime.

Kde jste se narodil?

Das si néco k piti?

Jak Vam mohu pomoci?

Mohla byste ho pozadat, at mi zavola?

Cestujete v praci hodné?

Je pékné byt tady.

Stastnou cestu.

Patek ve tfi zni skvéle.

Co takhle v patek ve tfi?

Jestli bude problém, dejte mi védét.

Dobry den, je tam Petr, prosim?

Mohu nechat vzkaz?

Kénnen wir bitte die Rechnung haben?

Koénnen Sie bitte Ihren Namen buchstabieren?

Ich rufe spater nochmal an.

Ist es moglich einen Einkaufsbummel zu

machen?

Vielen Dank fiir die Einladung, aber ich habe

schon etwas vor.

Ich hoffe wir sehen uns bald wieder.

Wo wurden Sie geboren?

Mochtest du etwas trinken?

Wie kann ich helfen?

Kénnten Sie ihm sagen dass er mich anruft?

Reisen sie viel in lhrem Beruf?

Schon hier zu sein.

Gute Reise.

Freitag um 3, das klingt gut.

Was ist mit Freitag um 3?

Wenn es ein Problem gibt sagen Sie mir

einfach Bescheid.

Hallo, ist da Peter?

Kann ich eine Nachricht hinterlassen?
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¢ Rad jsem se s vami opét setkal.

¢ Jaka byla cesta?

¢ U telefonu!

¢ Je to vase prvni navstéva v Ostravé?

¢ Pottebuiji si zavolat.

¢ MizZete mi prosim poslat smlouvu mailem do
patku?

e Strasneé rad, ale citim se trochu unaven.

¢ Mohla byste ndm pfinést néjakou mineralku,
prosim?

e Prosim, dejte mi védét, jestli budou jakékoli
problémy.

Co takhle jit na vecefi?

¢ Voldm ohledné schlizky zitra.

¢ Je mozné setkat se v pondéli?

* Pro koho pracujete?

* Zijete v Praze?

¢ Chtél byste si prohlédnout néjaké pamatky?

¢ Dobry den, mohu mluvit s Petrem, prosim?

¢ Prominte, mohl byste to fici znovu?

e Kdo vol3, prosim?

Es hat mich gefreut Sie zu treffen.

Wie war die Fahrt?

Spricht!

Ist das Ihr erster Besuch in Ostrava?

Ich muss einen Anruf tatigen

Kénnen Sie mir bitte den Vertrag bis Freitag

per email schicken?

Ich wiirde gern, aber ich bin ziemlich miide.

Kénnen Sie uns etwas Mineralwasser bringen?

Bitte lassen Sie es mich wissen wenn es

Probleme gibt.

Was ware mit Abendessen?

Ich rufe wegen des Meetings morgen an.

Ist es moglich das wir uns Montag treffen?

Fur wen arbeiten Sie?

Leben Sie in Prag?

Haben Sie Lust an etwas Sightseeing?

Hallo, kann ich bitte mit Peter sprechen?

Entschuldigung, kdnnen Sie das nochmal

sagen?

Darf ich fragen wer anruft?

448



e Doufdm, Ze vas brzy opét uvidim. ¢ Ich hoffe ich sehe Sie bald wieder.

¢ Mohu s vdmi mluvit ted' nebo mam zavolat e Kann ich jetzt mit Ihnen sprechen, oder soll ich
pozdéji? spater anrufen?
¢ Bylo by moZné se potkat v ttery? e Wire es moglich dass wir uns Dienstag treffen?

449



Prace - lekce treti - poslouchejte!

e Konnen sie mich mit Garry Fergusson
verbinden?

¢ Klasse, dann sehen wir uns Freitag um 3.

¢ Es tut mir leid, aber Ich bin gerade beschaftigt,
bitte rufen Sie mich morgen an.

Ich verstehe nicht was Sie wollen.

* Gibt es Anderungen?

e Bitte gern, nur zu.

¢ Ok, wann sind Sie wieder im Blro?

* Ich weiss nicht ob ich es bis Freitag schaffe,
aber auf jeden Fall bis Montag.

e Ja, aber Ich stamme aus Polen.

e Die Reise war gut, das Flugzeug war plinktlich,
also kein Grund zu klagen.

* Ich bin in Prag geboren.

¢ Nein, ich war schon zweimal da.

¢ Wann ware es besser fur Sie?

¢ OK, Garry sollte um 14 Uhr wieder hier sein.

¢ Das kommt auf die Projekte an, aber nicht viel.

¢ Bis dann.

¢ Um wieviel Uhr denken Sie?

¢ MuzZete mé prepojit na Garryho Fergussona,
prosim?

e Skvélé, uvidime se v patek ve tfi.

* Lituji, ale nyni jsem zaneprazdnén. Zavolejte
zitra.

* Nerozumim, co chcete.

* Néjaké zmény?

e Prosim. Kupredu.

OK, kdy jste opét v kancelafi?

¢ Nevim, jestli to stihnu do patku, ale do
pondélka urcité.

¢ Ano, ale pochazim z Polska.

e Cesta byla dobra, letadlo letélo na cas, Zadné
stiznosti.

* Narodil jsem se v Praze.

* Ne, uZ jsem tady byl dvakrat.

e Kdy by vdm to sedélo lépe?

e OK, Garry by tady mél byt okolo druhé.

e Zalezi na projektech. V soucasnosti moc ne.

¢ Uvidime se!

¢ V kolik mate na mysli?
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* Spricht!

e Aber klar. Es war ein anstrengender Tag. Ich
fahre Sie zum Hotel und hole Sie morgen um 9
wieder ab.

Kein Problem, ich bin Thomas.

¢ Wie sieht es kommenden Dienstag aus?

Etwas Kaffee ware super.

e Warten Sie bitte, ich verbinde Sie.

¢ Das ware sehr nett von lhnen. Holen Sie mich
um 18 Uhr ab und wir essen zusammen zu
Abend.

¢ OK, Ihr Name ist Peter, von welcher Firma?

¢ Sie storen nicht, was kann ich fir Sie tun?

e Aber natirlich. Es buchstabiert sich PETER PAN
N. Er hat meine Nummer.

e Hallo Larry, ich arbeite an dem Fall den Sie mir
gegeben haben.

¢ Definitiv, wir kdnnen uns gern nach einem
Meeting etwas anschauen.

¢ Kbénnen Sie eine Nachricht entgegen nehmen?

e Aber natdrlich, aber die sind nicht
nebeneinander.

¢ Das ist sehr nett von lhnen. Danke.

¢ Ich glaube nicht das es Probleme gibt.

¢ U telefonu!

e Samoziejmé, byl to tézky den. Zavezu vas na
hotel a vyzvednu vas zitra v devét.

e Bez problému. Je to Tomas.

¢ A co takhle pristi utery?

e Trochu kavy by bylo super.

e Pockejte, prepojim vas.

¢ To by od vas bylo moc milé. Vyzvednéte mé v
Sest a pak si ddme vecefi.

¢ OK, jmenujete se Petr, ze které spolecnosti?

¢ Nerusite. Jak vam mohu pomoci?

e Samoziejmé, je to PETR PANN. Zna moje Cislo.

e Zdravim Larry, pracuji na tom pfipadu, ktery
jste mi dal.

e Urcité mGZeme po meetingu navstivit néjaké
pamatky.

e MiZete vzit vzkaz?

¢ Samoziejmé, ale nejsou vedle sebe.

* To je od vas milé. Dékuji.

¢ Nemyslim, Ze budou néjaké problémy.
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¢ |ch freue mich auch euch bald wiederzusehen.

¢ Freitag um zwei. Ich freue mich Sie zu sehen.

¢ Mit oder ohne Kohlensaure?

¢ Kein Problem, wir kdnnen da jederzeit hin.

e Aber natirlich. Was darf ich notieren?

e Aber natirlich. Mit Karte?

e Es war OK, das Zimmer war sehr komfortabel.

¢ Mein Name ist Peter und meine Nummer ist
603541982

¢ Danke, es freut mich dass es dir gefallt.

e Ok. Ich denke ich bin gegen 7 Uhr morgens in
Prag.

¢ Hello, hier ist Thomas von ABC. Spreche ich mit
Herrn Fergusson?

¢ Esistimmer eine Freude Sie zu treffen.

e Das tut mir leid, Ich bin Freitag nicht im Biro.

¢ |ch arbeite fiir IBM.

¢ Dich auch, Arnold, Dich auch.

* Hallo, hier ist Thomas von ABC. Ich rufe wegen
der email an die Sie mir gestern gesendet hatten.

¢ Danke. Ich melde mich sobald ich wieder im
Biro bin.

e Tésim se, Ze vas brzy uvidim.

e V patek ve dvé. TéSim se na setkani s vami.

 Pfirodni nebo sycenou?

¢ OK, neni problém, mGzZeme tam zajit kdykoli.

e Samoziejmé, co si mam poznamenat?

e Samoziejmé. Kartou?

e Byl v pohodé. Pokoj byl velmi pohodiny.

e Jméno je Petr a Cislo je 603541982.

e Jsem rdd, Zze se Vam tady libi.

¢ OK, pocitam, Ze budu v Praze okolo sedmé
rano.

¢ Ahoj, tady je Thomas z ABC. Mluvim s panem

Fergussonem?

¢ Také je vidy potésenim se s vami potkat.

e Lituji, v patek nejsem v kancelafi.

* Pracuji pro IBM.

* Ja tebe také, Arnolde.

¢ Ahoj, tady je Thomas z ABC. Volam ohledné
emailu, ktery jste mi vcera poslal.

e Diky, ozvu se vam, jakmile budu zpatky v
kanceldfri.
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e Wir freuen uns Sie hier zu haben. e Jsme rddi, Ze jste tady.

¢ Freut mich auch dich kennenzulernen. e Také vas rad poznavam.

e Wir erwarten kein einziges Problem. * Neocekavame zadny problém.
 Ja, es gibt einige Einkaufszentren in der * V okoli je nékolik nakupnich center.
Nachbarschaft.

« Dienstag ist nicht so gut, besser nach dem 20.? « Utery je $patné, co takhle nékdy po dvacatém?
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Prace - lekce ¢tvrta - prelozte!

¢ Nevim, jestli to stihnu do patku, ale do
pondélka urcité.

¢ OK, jmenujete se Petr, ze které spolecnosti?
* To je od vas milé. Dékuji.

¢ Jméno je Petr a Cislo je 603541982.

¢ Diky, ozvu se vam, jakmile budu zpatky v
kanceldfri.

e Samoziejmé, je to PETR PANN. Zna moje cislo.

¢ OK, pocitam, Ze budu v Praze okolo sedmé
rano.

e Lituji, v patek nejsem v kancelafi.
* Néjaké zmény?

* Ano, ale pochazim z Polska.

e Tésim se, Ze vas brzy uvidim.

¢ OK, kdy jste opét v kancelafi?

e Jsem rdd, Ze se Vam tady libi.

* To by od vas bylo moc milé. Vyzvednéte mé v
Sest a pak si ddme vecefi.

¢ MuzZete mé prepojit na Garryho Fergussona,
prosim?

* Ich weiss nicht ob ich es bis Freitag schaffe,
aber auf jeden Fall bis Montag.

e OK, Ihr Name ist Peter, von welcher Firma?

¢ Das ist sehr nett von lhnen. Danke.

* Mein Name ist Peter und meine Nummer ist
603541982

¢ Danke. Ich melde mich sobald ich wieder im
Biro bin.

e Aber naturlich. Es buchstabiert sich PETER
PANN .Er hat meine Nummer.

¢ Ok. Ich denke ich bin gegen 7 Uhr morgens in
Prag.

¢ Das tut mir leid, Ich bin Freitag nicht im Biiro.

* Gibt es Anderungen?

e Ja, aber Ich stamme aus Polen.

¢ |ch freue mich auch euch bald wiederzusehen.

¢ Ok, wann sind Sie wieder im Biro?

¢ Danke, es freut mich dass es dir gefallt.

¢ Das ware sehr nett von lhnen Holen Sie mich
um 18 Uhr ab und wir essen zusammen zu
Abend.

e Konnen sie mich mit Garry Fergusson
verbinden?
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e Skvélé, uvidime se v patek ve tfi.

e Urcité mGZeme po meetingu navstivit néjaké
pamatky.

* Neocekavame zadny problém.

* Ne, uZ jsem tady byl dvakrat.

¢ Uvidime se!

¢ Ahoj, tady je Thomas z ABC. Mluvim s panem
Fergussonem?

e Muzete vzit vzkaz?

e Jsme radi, Ze jste tady.

e Bez problému. Je to Tomas.

e Samoziejmé, ale nejsou vedle sebe.

* Nerusite. Jak vam mohu pomoci?

 Pfirodni nebo sycenou?

e Zdravim Larry, pracuji na tom pfipadu, ktery
jste mi dal.

¢ U telefonu!

* A co takhle pfFisti utery?

¢ Ahoj, tady je Thomas z ABC. Volam ohledné
emailu, ktery jste mi véera poslal.

e Byl v pohodé. Pokoj byl velmi pohodiny.

¢ Klasse, dann sehen wir uns Freitag um 3.

¢ Definitiv, wir kdnnen uns gern nach dem
Meeting etwas anschauen.

¢ Wir erwarten kein einziges Problem.

¢ Nein, ich war schon zweimal da.

¢ Bis dann.

 Hello, hier ist Thomas von ABC. Spreche ich mit
Herrn Fergusson?

e Konnen Sie eine Nachricht entgegen nehmen?

¢ Wir freuen uns Sie hier zu haben.

e Kein Problem, ich bin Thomas.

e Aber naturlich, aber die sind nicht
nebeneinander.

¢ Sie storen nicht, was kann ich fir Sie tun?

¢ Mit oder ohne Kohlensaure?

e Hallo Larry, ich arbeite an dem Fall den Sie mir
gegeben haben.

* Spricht!

¢ Wie sieht es kommenden Dienstag aus?

¢ Hallo, hier ist Thomas von ABC. Ich rufe wegen
der email an die Sie mir gestern gesendet hatten.

e Es war OK, das Zimmer war sehr komfortabel.
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e Kdy by vdm to sedélo lépe?

e Prosim. Kupredu.

¢ OK, neni problém, mGzZeme tam zajit kdykoli.

* Lituji, ale nyni jsem zaneprazdnén. Zavolejte
zitra.

e Samoziejmé. Kartou?

e Cesta byla dobra, letadlo letélo na cas, Zadné
stiznosti.

¢ Pockejte, prepojim vas.

e Také je vidy potésenim se s vami potkat.

¢ Nemyslim, Ze budou néjaké problémy.

¢ V kolik mate na mysli?

e Trochu kavy by bylo super.

e Také vas rad poznavam.

e OK, Garry by tady mél byt okolo druhé.

* V okoli je nékolik nakupnich center.

* Narodil jsem se v Praze.

e Samoziejmé, byl to tézky den. Zavezu vas na

hotel a vyzvednu vas zitra v devét.

e Samoziejmé, co si mam poznamenat?

¢ Wann ware es besser fur Sie?

* Bitte gern, nur zu.

¢ Kein Problem, wir kdnnen da jederzeit hin.

¢ Es tut mir leid, aber Ich bin gerade beschaftigt,
bitte rufen Sie mich morgen an.

e Aber natirlich. Mit Karte?

* Die Reise war gut, das Flugzeug war punktlich,
also kein Grund zu klagen.

e Warten Sie bitte, ich verbinde Sie.

¢ Esistimmer eine Freude Sie zu treffen.

¢ Ich glaube nicht das es Probleme gibt.

¢ Um wieviel Uhr denken Sie?

e Etwas Kaffee ware super.

¢ Freut mich auch dich kennenzulernen.

e OK, Garry sollte um 14 Uhr wieder hier sein.

* Ja, es gibt einige Einkaufszentren in der
Nachbarschaft.

* Ich bin in Prag geboren.

e Aber klar. Es war ein anstrengender Tag. Ich
fahre Sie zum Hotel und hole Sie morgen um 9
wieder ab.

¢ Aber natirlich. Was darf ich notieren?
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Nerozumim, co chcete. ¢ |ch verstehe nicht was Sie wollen.

Pracuji pro IBM. ¢ Ich arbeite fir IBM.

ZaleZi na projektech. V soucasnosti moc ne. e Das kommt auf die Projekte an, aber nicht viel.
V patek ve dvé. TéSim se na setkani s vami. ¢ Freitag um zwei. Ich freue mich Sie zu sehen.
Ja tebe také, Arnolde. ¢ Dich auch, Arnold, Dich auch.

Utery je $patné, co takhle nékdy po dvacdtém? e« Dienstag ist nicht so gut, besser nach dem 20.?

457



Prace '- lekce pata, lekce Sesta - poslouchejte, reagujte!

¢ Mohl byste vyhlaskovat své jméno, prosim?

e Samoziejmé, je to PETR PANN. Zna moje cislo.

« Stastnou cestu.

¢ Diky, ozvu se vam, jakmile budu zpatky v
kanceldfri.

¢ Uvidime se v patek.

e V patek ve dvé. TéSim se na setkani s vami.

¢ Kde jste se narodil?

* Narodil jsem se v Praze.

¢ Rad jsem se s vami opét setkal.

e Také je vidy potésenim se s vami potkat.

e Rad(a) té znovu vidim, Petre.

¢ Ja tebe také, Arnolde.

e Jsem rad(a), Ze jsem opét tady.

¢ Jsme rddi, ze jste tady.

¢ Je pékné byt tady.

e Jsem rad, Zze se Vam tady libi.

* T&Simé.

e Také vas rad poznavam.

¢ Konnen Sie bitte lhren Namen buchstabieren?

e Aber naturlich. Es buchstabiert sich PETER
PANN .

¢ Gute Reise.

¢ Danke. Ich melde mich sobald ich wieder im
Biro bin.

¢ Ich sehe Sie Freitag.

¢ Freitag um zwei. Ich freue mich Sie zu sehen.

* Wo wurden Sie geboren?

* Ich bin in Prag geboren.

* Es hat mich gefreut Sie zu treffen.

¢ Esistimmer eine Freude Sie zu treffen.

e Esist gut dich wieder zu sehen, Peter.

¢ Dich auch, Arnold, Dich auch.

e Esist schon wieder hier zu sein.

e Wir freuen uns Sie hier zu haben.

¢ Schon hier zu sein.

e Danke, es freut mich dass es dir gefallt.

¢ Schon dich kennenzulernen.

¢ Freut mich auch dich kennenzulernen.
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MuUZeme zménit cas nasi schlzky?

Kdy by vam to sedélo lépe?

Dobry den, mohu mluvit s Petrem, prosim?

U telefonul!

Dobry den, je tam Petr, prosim?

Pockejte, prepojim vas.

Doufdm, Ze vas brzy opét uvidim.

Uvidime se!

Doufam, Ze se brzy uvidime.

Tésim se, Ze vas brzy uvidim.

Lituji, ale nerozumél jsem vase jméno.

Bez problému. Je to Tomas.

Das si néco k piti?

Trochu kavy by bylo super.

Pro koho pracujete?

Pracuji pro IBM.

Chtél byste si prohlédnout néjaké pamatky?

Urcité mazeme po meetingu navstivit néjaké

pamatky.

Kénnen wir die Zeit unseres Meetings

verschieben?

Wann ware es besser fir Sie?

Hallo, kann ich bitte mit Peter sprechen?

Spricht!

Hallo, ist da Peter?

Warten Sie bitte, ich verbinde Sie.

Ich hoffe ich sehe Sie bald wieder.

Bis dann.

Ich hoffe wir sehen uns bald wieder.

Ich freue mich auch euch bald wiederzusehen.

Entschuldigung, ich habe lhren Namen nicht

verstanden.

Kein Problem, ich bin Thomas.

Mochtest du etwas trinken?

Etwas Kaffee ware super.

Fur wen arbeiten Sie?

Ich arbeite fur IBM.

Haben Sie Lust an etwas Sightseeing?

Definitiv, wir kdnnen uns gern nach dem

Meeting etwas anschauen.
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e Zavolej mi, aZ pfijdes.

¢ OK, pocitam, Ze budu v Praze okolo sedmé
rano.

¢ Mohu nechat vzkaz?

e Samoziejmé, co si mam poznamenat?

¢ Mohu s vami mluvit ted nebo mam zavolat
pozdéji?

* Lituji, ale nyni jsem zaneprazdnén. Zavolejte
zitra.

e MilzZeme dostat Gcet, prosim?

e Samoziejmé. Kartou?

e MUlZeme dostat mista v uli¢ce?

e Samoziejmé, ale nejsou vedle sebe.

e Mizete mi prosim poslat smlouvu mailem do
patku?

¢ Nevim, jestli to stihnu do patku, ale do
pondélka urcité.

* Mohla byste ho pozadat, at mi zavold?

¢ OK, jmenujete se Petr, ze které spolecnosti?

¢ Mohla byste nam pfinést néjakou mineralku,
prosim?

 Pfirodni nebo sycenou?

¢ Ruf mich an wenn du da bist.

e Ok. Ich denke ich bin gegen 7 Uhr morgens in
Prag.

e Kann ich eine Nachricht hinterlassen?

e Aber natirlich. Was darf ich notieren?

e Kannich jetzt mit Ihnen sprechen, oder soll ich
spater anrufen?

e Es tut mir leid, aber Ich bin gerade beschaftigt,
bitte rufen Sie mich morgen an.

¢ Kénnen wir bitte die Rechnung haben?

e Aber natirlich. Mit Karte?

e Kénnen wir Sitze am Gang haben?

e Aber natdrlich, aber die sind nicht
nebeneinander.

¢ Koénnen Sie mir bitte den Vertrag bis Freitag
per email schicken?

* Ich weiss nicht ob ich es bis Freitag schaffe,
aber auf jeden Fall bis Montag.

e Konnten Sie ihm sagen dass er mich anruft?

OK, Ihr Name ist Peter, von welcher Firma?

e Konnen Sie uns etwas Mineralwasser bringen?

¢ Mit oder ohne Kohlensaure?
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* Zijete v Praze?

* Ano, ale pochazim z Polska.

¢ Cestujete v praci hodné?

e Zalezi na projektech. V soucasnosti moc ne.

e Patek ve tii zni skvéle.

e Skvélé, uvidime se v patek ve tfi.

e Dobry den, Thomasi, co pro Vds mohu udélat?

e Zdravim Larry, pracuji na tom pfipadu, ktery
jste mi dal.

Co takhle v patek ve tfi?

e Lituji, v patek nejsem v kancelafi.

¢ Co takhle jit na vecefi?

* To by od vas bylo moc milé. Vyzvednéte mé v
Sest a pak si ddme vecefi.

¢ Jak Vam mohu pomoci?

¢ MuzZete mé prepojit na Garryho Fergussona,
prosim?

¢ Jaka byla cesta?

e Cesta byla dobra, letadlo letélo na cas, Zadné
stiznosti.

¢ Jsem mimo kancelar.

e Leben Sie in Prag?

e Ja, aber Ich stamme aus Polen.

¢ Reisen sie viel in Ihrem Beruf?

e Das kommt auf die Projekte an, aber nicht viel.

¢ Freitag um 3, das klingt gut.

¢ Klasse, dann sehen wir uns Freitag um 3.

¢ Hallo Thomas, was kann ich fur Sie tun?

e Hallo Larry, ich arbeite an dem Fall den Sie mir
gegeben haben.

* Was ist mit Freitag um 3?

¢ Das tut mir leid, Ich bin Freitag nicht im Biro.

e Was ware mit Abendessen?

¢ Das ware sehr nett von lhnen Holen Sie mich
um 18 Uhr ab und wir essen zusammen zu
Abend.

¢ Wie kann ich helfen?

e Konnen sie mich mit Garry Fergusson
verbinden?

¢ Wie war die Fahrt?

* Die Reise war gut, das Flugzeug war punktlich,
also kein Grund zu klagen.

¢ [ch bin nicht im Biro.
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OK, kdy jste opét v kancelafri?

Voldm ohledné schlzky zitra.

Néjaké zmény?

Nerad rusim.

Nerusite. Jak vam mohu pomoci?

Je mi lito, v patek jsem zaneprazdnén.

A co takhle pftisti atery?

Pottebuiji si zavolat.

Prosim. Kupredu.

Strasné rad, ale citim se trochu unaven.

Samoziejmé, byl to tézky den. Zavezu vas na

hotel a vyzvednu vas zitra v devét.

Zavolam znovu pozdéji.

OK, Garry by tady mél byt okolo druhé.

Pfedam ji vasi zpravu.

To je od vas milé. Dékuji.

Jestli bude problém, dejte mi védét.

Neocekavame zadny problém.

Je mozné jit nakupovat?

¢ Ok, wann sind Sie wieder im Biro?

* Ich rufe wegen des Meetings morgen an.

* Gibt es Anderungen?

e Es tut mir leid wenn ich store.

¢ Sie storen nicht, was kann ich fir Sie tun?

* Es tut mir leid aber ich kann Freitag nicht.

¢ Wie sieht es kommenden Dienstag aus?

* Ich muss einen Anruf tatigen

* Bitte gern, nur zu.

* Ich wiirde gern, aber ich bin ziemlich mude.

e Aber klar. Es war ein anstrengender Tag. Ich
fahre Sie zum Hotel und hole Sie morgen um 9
wieder ab.

Ich rufe spater nochmal an.

e OK, Garry sollte um 14 Uhr wieder hier sein.

* Ich werde ihr die Nachricht geben.

¢ Das ist sehr nett von lhnen. Danke.

* Wenn es ein Problem gibt sagen Sie mir
einfach Bescheid.

e Wir erwarten kein einziges Problem.

¢ Ist es moglich einen Einkaufsbummel zu
machen?
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* V okoli je nékolik nakupnich center.

e Je mozné setkat se v pondéli?

¢ V kolik mate na mysli?

¢ Je to vase prvni navstéva v Ostravé?

* Ne, uZ jsem tady byl dvakrat.

e Prosim, dejte mi védét, jestli budou jakékoli
problémy.

¢ Nemyslim, Ze budou néjaké problémy.

¢ Prominte, mohl byste to fici znovu?

¢ Nerozumim, co chcete.

¢ U telefonu!

¢ Ahoj, tady je Thomas z ABC. Volam ohledné
emailu, ktery jste mi vcera poslal.

e Diky za pozvani, ale uz néco mam.

¢ OK, neni problém, mGzeme tam zajit kdykoli.

* Linka je obsazena.

e Muzete vzit vzkaz?

Jaky je vas hotel?

e Byl v pohodé. Pokoj byl velmi pohodiny.

 Ja, es gibt einige Einkaufszentren in der
Nachbarschaft.

¢ Ist es moglich das wir uns Montag treffen?

e Um wieviel Uhr denken Sie?

Ist das Ihr erster Besuch in Ostrava?

¢ Nein, ich war schon zweimal da.

¢ Bitte lassen Sie es mich wissen wenn es
Probleme gibt.

¢ Ich glaube nicht das es Probleme gibt.

e Entschuldigung, kénnen Sie das nochmal
sagen?

¢ |ch verstehe nicht was Sie wollen.

* Spricht!

e Hallo, hier ist Thomas von ABC. Ich rufe wegen
der email an die Sie mir gestern gesendet hatten.

¢ Vielen Dank fir die Einladung, aber ich habe
schon etwas vor.

Kein Problem, wir kdnnen da jederzeit hin.

¢ Die Nummer ist besetzt

e Konnen Sie eine Nachricht entgegen nehmen?

¢ Wie ist euer Hotel?

e Es war OK, das Zimmer war sehr komfortabel.
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¢ Kdo vol3, prosim? e Darfich fragen wer anruft?

¢ Ahoj, tady je Thomas z ABC. Mluvim s panem * Hello, hier ist Thomas von ABC. Spreche ich mit
Fergussonem? Herrn Fergusson?

¢ Bylo by moZné se potkat v utery? e Wire es moglich dass wir uns Dienstag treffen?

« Utery je $patné, co takhle nékdy po dvacatém? e Dienstag ist nicht so gut, besser nach dem 20.?
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Prace - karty

Aber natirlich. Es
Konnen Sie bitte lhren buchstabiert sich PETER
Namen buchstabieren? PANN. Er hat meine
Nummer.

Gute Reise.

Danke. Ich melde mich . .
Freitag um zwei. Ich freue

sobald ich wieder im Buro Ich sehe Sie Freitag. ioh Si h
bin. mich Sie zu sehen.
Wo wurden Sie geboren? Ich bin in Prag geboren. Es hat mich gefreut Sie zu
treffen.
Es ist immer eine Freude Sie Es ist gut dich wieder zu Dich auch, Arnold, Dich
zu treffen. sehen, Peter. auch.

Es ist schon wieder hier zu  Wir freuen uns Sie hier zu

- Schon hier zu sein.
sein. haben.

Danke, es freut mich dass es o | Freut mich auch dich
X .. Schon dich kennenzulernen.
dir gefallt. kennenzulernen.
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Samozejne, je to PETR Mohl byste vyhlaskovat své

Stastnou cestu. PANN. Zna mojegislo. jmeéno, prosim?

V patek ve d¥. TéSim se na
setké&ni s vami.

Diky, ozvu se vam, jakmile

Uvidime se v patek. budu zpéatky v kanceta

Rad jsem se s vami &p

Narodil jsem se v Praze. Kde jste se narodil?
setkal.
J& tebe také, Arnolde. Rad(agnovu vidim, Pee. Take je \{zdy paenim se s
vami potkat.
Je gkné byt tady. Jsme radi, Ze jste tady. Jsem radt(:gl,yze jsemap
Takeé vas rad poznavam. ¢Sl me. Jsem rad, Ze se Vam tady lipi.
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Koénnen wir die Zeit unseres N ol Hallo, kann ich bitte mit
. X Wann waére es besser fir Sie?
Meetings verschieben? Peter sprechen?

Warten Sie bitte, ich verbinde

. . °
Spricht! Hallo, ist da Peter~ Sie.
Ich hoffe ich sehe Sie bald . Ich hoffe wir sehen uns bald
. Bis dann. )
wieder. wieder.

Entschuldigung, ich habe

lhren Namen nicht Kein Problem, ich bin

Ich freue mich auch euch

bald wiederzusehen. Thomas.
verstanden.
Mdochtest du etwas trinken Etwas Kaffee ware super. Fur wen arbeiten Sie?
Haben Sie Lust an etwas Definitiv, wir kbnnen uns
Ich arbeite fur IBM. gern nach dem Meeting etwas

Sightseeing” anschauen.
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Dobry den, mohu mluvit s

Petrem, prosim? Kdy by vam to setlo lépe?

Dobry den, je tam Petr,

Patkejte, Fepojim vas. Drosim?

Doufam, Ze se brzy uvidime. Uvidime se!

Lituji, ale nerozunil jsem

Bez problému. Je to Tomas. . .
vase jméno.

Pro koho pracujete?

Urcité mazeme po meetingu

navstivit jaké pamatky. n¢jaké pamatky?

Trochu kavy by bylo super.

Chel byste si prohlédnout

Muazeme zngnit ¢as nasi
schizky?

U telefonu!

Doufam, Ze vas brzy ép
uvidim.

TéSim se, Ze vas brzy uvidim.

$hasco k piti?

Pracuji pro IBM.
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Ok. Ich denke ich bin gegen Kann ich eine Nachricht

Ruf mich an wenn du da bist. 7 Uhr morgens in Prag. hinterlassen?

Kann ich jetzt mit Ihnen Es tut mir leid, aber Ich bin

Aber natirlich. Was darf ich sprechen, oder soll ich spategerade beschéftigt, bitte rufen

i 2
notieren anrufen? Sie mich morgen an.
Kdnnen wir bitte die - , Kdnnen wir Sitze am Gang
2
Rechnung haben? Aber natirlich. Mit Karte” haben?

Kdnnen Sie mir bitte den | Ich weiss nicht ob ich es bis
Vertrag bis Freitag per email Freitag schaffe, aber auf
schicken? jeden Fall bis Montag.

Aber naturlich, aber die sind
nicht nebeneinander.

Kdnnten Sie ihm sagen dass OK, Ihr Name ist Peter, von Kdnnen Sie uns etwas
er mich anruft? welcher Firma? Mineralwasser bringen?

Ja, aber Ich stamme aus

Mit oder ohne Kohlensaure? Leben Sie in Prag?
Polen.
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OK, pcitam, Ze budu v

Mohu nechat vzkaz? .,
Praze okolo sedmé rano.

Zavolej mi, az pjdes.

Lituji, ale nyni jsem
zaneprazdin. Zavolejte
zitra.

Mohu s vami mluvit té’ nebo Samozejme, co si mam
mam zavolat pozii? poznamenat?

Muzeme dostat mista v

ulicce? Samozejme. Kartou? Mizeme dostatdet, prosim?

Nevim, jestli to stihnu do MuzZete mi prosim poslat | Samozejm¢, ale nejsou vedlg

patku, ale do ponitka urité. | smlouvu mailem do patku? sebe.

Mohla byste namijnést OK, jmenujete se Petr, ze| Mohla byste ho pozadatt a
n¢jakou mineralku, prosim? které spolénosti? mi zavola?
Ano, ale pochazim z Polska. Zijete v Praze? firoBni nebo sycenou?
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Reisen sie viel in lnrem | Das kommt auf die Projekte

Beruf? an, aber nicht viel. Freitag um 3, das klingt gut

Hallo Larry, ich arbeite an
dem Fall den Sie mir gegebgn
haben.

Klasse, dann sehen wir uns Hallo Thomas, was kann ich
Freitag um 3. far Sie tun?

Das tut mir leid, Ich bin

. - A)
Freitag nicht im Biro. Was ware mit Abendessen

Was ist mit Freitag um 3?

Das ware sehr nett von Ihnen
Holen Sie mich um 18 Uhr ab . . Kénnen sie mich mit Garry
. il Wie kann ich helfen? :
und wir essen zusammen zu Fergusson verbinden?
Abend.

Die Reise war gut, das
Wie war die Fahrt? Flugzeug war punktlich, also  Ich bin nicht im Bdro.
kein Grund zu klagen.

Ok, wann sind Sie wieder im Ich rufe wegen des Meetings

, y R
Biiro? morgen an. Gibt es Anderungen”
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ZalezZi na projektech. V

Patek veil zni skle. y )
souwasnosti moc ne.

Cestujete v praci hodf

Zdravim Larry, pracuji na
tom pipadu, ktery jste mi
dal.

Dobry den, Thomasi, co pro Skwlé, uvidime se v patek ve
Vas mohu udat? tii.

Lituji, v patek nejsem v

. ‘o
Co takhle jit na wvexi* kanceldi.

Co takhle v patek vei?

To by od vas bylo moc milé
Jak Vam mohu pomoci? | Vyzvedréte me v Sest a pak
si dame veeri.

Muzete n& prepojit na
Garryho Fergussona, prosim?

Cesta byla dobra, letadlo

Jsem mimo kanceala N N o, o .
letélo nacas, zadné stiznosti.

Jaka byla cesta?

OK, kdy jste opt v

Ve z ) A ] i
N¢jaké zneny” Volam ohled& schizky zitra. kanceldi?
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Es tut mir leid wenn ich | Sie stdren nicht, was kann ichEs tut mir leid aber ich kanr)
store. fur Sie tun? Freitag nicht.

Wie sieht es kommenden

Dienstag aus? Ich muss einen Anruf tatigen Bitte gern, nur zu.

Aber klar. Es war ein
Ich wiirde gern, aber ich bin anstrengender Tag. Ich fahre
ziemlich mude. Sie zum Hotel und hole Sie:
morgen um 9 wieder ab.

Ich rufe spater nochmal an

OK, Garry sollte um 14 Uhr| Ich werde ihr die Nachricht| Das ist sehr nett von Ihnen|
wieder hier sein. geben. Danke.

Wenn es ein Problem gibt
sagen Sie mir einfach
Bescheid.

Wir erwarten kein einziges Ist es moglich einen
Problem. Einkaufsbummel zu macher|?

Ja, es gibt einige
Einkaufszentren in der
Nachbarschatft.

Ist es moglich das wir uns

Montag treffen? Um wieviel Uhr denken Sie?
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Je mi lito, v péatek jsem
zaneprazan.

Prosim. Kupedu.

Zavolam znovu poziji.

To je od vas milé. Bkuiji.

Je mozné jit nakupovat?

V kolik méate na mysli?

Nerusite. Jak vam mohu

. Nerad rusim.
pomoci?

Patebuji si zavolat. A co takhleristi atery?

Samozejmg, byl to €zky
den. Zavezu vas na hotel a
vyzvednu vas zitra v dei

Strasi rad, ale citim se
trochu unaven.

OK, Garry by tady rél byt

Predam ji vaSi zpravu. A
J P okolo druhé.

Neaiekavame zadny Jestli bude problém, dejte mi
problém. vedet.

V okoli je rekolik nakupnich

Je mozné setkat se v pbRad
center.

474



10

Ist das lhr erster Besuch in Nein, ich war schon zweimal Bitte hinterlassen Sie lhren
Ostrava? da. Namen und Telefonnummet.

Mein Name ist Peter und Bitte lassen Sie es mich
meine Nummer ist wissen wenn es Probleme
603541982 gibt.

Ich glaube nicht das es
Probleme gibt.

Entschuldigung, kénnen Sie Ich verstehe nicht was Sie

i |
das nochmal sagen? wollen. Spricht!

Hallo , hier ist Thomas von
ABC. Ich rufe wegen der
email an die Sie mir gestern
gesendet hatten.

Vielen Dank fiur die
Einladung, aber ich habe
schon etwas vor.

Kein Problem, wir kbnnen da
jederzeit hin.

Kdnnen Sie eine Nachricht:

entgegen nehmen? Wie ist euer Hotel?

Die Nummer ist besetzt

Hello, hier ist Thomas von
Darf ich fragen wer anruft?| ABC. Spreche ich mit Herrn
Fergusson?

Es war OK, das Zimmer war
sehr komfortabel.
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Prosim zanechte své jméno Ne ur isem tady byl dvakrat. Je to vaSe prvni ndéa v

adresu. Ostrag?
Nemyslim, Ze budougjeké = Prosim, dejte mi&dét, jestli Jmeéno je Petr &slo je
problémy. budou jakékoli problémy. 603541982.
U telefonu! Nerozumim, co chcete. Promiite, mohl byste tdici

znovu?

OK, neni problém, iiizeme | Diky za pozvani, ale uZno Ahoj, tady je Thomas z ABC,

- ) Voldm ohledg emailu, ktery
tam zajit kdykoli. mam. . .
jste mi Wera poslal.

Jaky je vas hotel? Mete vzit vzkaz? Linka je obsazena.

Ahoj, tady je Thomas z ABC. .
Mluvim s panem Kdo vola, prosim? Byl v pohocé. Pquj byl
velmi pohodiny.
Fergussonem?
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Ware es maoglich dass wir ul
Dienstag treffen?

1S

Dienstag ist nicht so gut,
besser nach dem 20.?
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Utery je $patné, co takhle
nékdy po dvacatém?

Bylo by mozné se potkat v

atery?
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Prace - test

¢ Mohl byste vyhlaskovat své jméno, prosim?

* Mohla byste ho pozadat, at mi zavola?

e Zdravim Larry, pracuji na tom pfipadu, ktery
jste mi dal.

e Pfeddm ji vasi zpravu.

e Také je vidy potéSenim se s vami potkat.

¢ Nerad rusim.

e OK, Garry by tady mél byt okolo druhé.

¢ Ahoj, tady je Thomas z ABC. Volam ohledné
emailu, ktery jste mi vcera poslal.

¢ Rad jsem se s vami opét setkal.

e Samoziejmé, byl to tézky den. Zavezu vas na
hotel a vyzvednu vas zitra v devét.

* Pracuji pro IBM.

e Cestujete v praci hodné?

¢ Uvidime se v patek.

¢ Jsme radi, Ze jste tady.

e Jsem rad, Zze se Vam tady libi.

¢ MuzZete mé prepojit na Garryho Fergussona,
prosim?

¢ Dobry den, mohu mluvit s Petrem, prosim?
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e Samoziejmé, co si mam poznamenat?

* Linka je obsazena.

e Pottebuiji si zavolat.

e Trochu kavy by bylo super.

A co takhle pftisti atery?

e Lituji, v patek nejsem v kancelafi.

* Nevim, jestli to stihnu do patku, ale do
pondélka urcité.

¢ U telefonu!

e Prominte, mohl byste to fici znovu?

¢ Jak Vdm mohu pomoci?

* Lituji, ale nyni jsem zaneprazdnén. Zavolejte
zitra.

e Dobry den, je tam Petr, prosim?

e OK, kdy jste opét v kancelafi?

e Bez problému. Je to Tomas.

¢ Jméno je Petr a Cislo je 603541982.

¢ Je milito, v patek jsem zaneprazdnén.

e Tésim se, Ze vas brzy uvidim.

¢ OK, neni problém, mGzeme tam zajit kdykoli.

e Samoziejmé, je to PETR PANN. Zna moje Cislo.
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« Utery je $patné, co takhle nékdy po dvacatém?

e Patek ve tii zni skvéle.

¢ U telefonu!

e Zavoldm znovu pozdéji.

¢ Diky, ozvu se vam, jakmile budu zpatky v
kanceldfri.

* Ne, uZ jsem tady byl dvakrat.

Co takhle v patek ve tii?

¢ Uvidime se!

e Pockejte, prepojim vas.

e Kdo vol3, prosim?

e V patek ve dvé. TéSim se na setkani s vami.

¢ Mohu s vami mluvit ted nebo mam zavolat
pozdéji?

e Také vas rad poznavam.

e Samoziejmé, ale nejsou vedle sebe.

¢ Mohu nechat vzkaz?

e Das si néco k piti?

e To by od vas bylo moc milé. Vyzvednéte mé v
Sest a pak si ddme vecefi.

¢ Volam ohledné schlizky zitra.
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e NeoCekdvdme Zadny problEm.

e MlZeme dostat GCet, Prosim?

e Nerozumim, CO CNCEEE. e

e Jsemrdd(a), Ze jsem op@ttady. e

e Prosim, dejte mivédét, jestli budou jakékoli .o
problémy.

e Doufdm, Ze se brzy uvidime. e

e Rad(a) té znovu vidim, Petife.

e MilzZete mi prosim poslat smlouvu mailem do ..o
patku?

e Tojeodvasmilé. DEKUJIi.

o ZHEte VPIaze? e

e Zalezi na projektech. V soucasnosti MOC NE. it

e Ano, ale pochdzim z Polska.

e Prosim zanechte sVvé JmEéno a adreSU. i

e JemozZné setkat se v pondeli?

e Doufdm, Ze vds brzy op@t uvidim.

e Jepekné byttady.

e Jsem MIMO KaNCeIAr. e

e Nerusite. Jak vam mohu pOmOCI?

e MlzZeme zménit €as naSi schlzky?
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Pro koho pracujete?

Strasneé rad, ale citim se trochu unaven.

Ptirodni nebo sycenou?

Ja tebe také, Arnolde.

Samoziejmé. Kartou?

Urcité miZeme po meetingu navstivit néjaké

pamatky.

Byl v pohodé. Pokoj byl velmi pohodiny.

Diky za pozvani, ale uz néco mam.

Zavolej mi, az pfijdes.

Chtél byste si prohlédnout néjaké pamatky?

Je to vase prvni navstéva v Ostravé?

MdlzZeme dostat mista v uli¢ce?

Kde jste se narodil?

Mohla byste ndm pfinést néjakou mineralku,

prosim?

Narodil jsem se v Praze.

Néjaké zmény?

Prosim. Kupredu.

Kdy by vdam to sedélo lépe?

Ahoj, tady je Thomas z ABC. Mluvim s panem
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Fergussonem?

* V okoli je nékolik nakupnich center.

¢ Bylo by moZné se potkat v utery?

Jestli bude problém, dejte mi védét.

¢ Cesta byla dobra, letadlo letélo na cas, Zadné
stiznosti.

* TéSi mé.

* Lituji, ale nerozumél jsem vase jméno.

¢ Nemyslim, Ze budou néjaké problémy.

¢ V kolik mate na mysli?

e OK, pocitam, Ze budu v Praze okolo sedmé
rano.

e Skvélé, uvidime se v patek ve tfi.

¢ OK, jmenujete se Petr, ze které spole¢nosti?

« Stastnou cestu.

e MizZete vzit vzkaz?

¢ Je mozné jit nakupovat?

e Dobry den, Thomasi, co pro Vds mohu udélat?

¢ Co takhle jit na vecefi?

¢ Jaky je vas hotel?

¢ Jaka byla cesta?
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Prace - test - reseni

¢ Mohl byste vyhlaskovat své jméno, prosim?

* Mohla byste ho pozadat, at mi zavola?

e Zdravim Larry, pracuji na tom pfipadu, ktery
jste mi dal.

e Pfedam ji vasi zpravu.

e Také je vidy potésenim se s vami potkat.

¢ Nerad rusim.

e OK, Garry by tady mél byt okolo druhé.

¢ Ahoj, tady je Thomas z ABC. Volam ohledné
emailu, ktery jste mi véera poslal.

e Rad jsem se s vami opét setkal.

e Samoziejmé, byl to tézky den. Zavezu vas na
hotel a vyzvednu vas zitra v devét.

* Pracuji pro IBM.

e Cestujete v praci hodné?

¢ Uvidime se v patek.

e Jsme radi, Ze jste tady.

e Jsem rdd, Ze se Vam tady libi.

e MilzZete mé prepojit na Garryho Fergussona,
prosim?

e Konnen Sie bitte lhren Namen buchstabieren?

¢ Koénnten Sie ihm sagen dass er mich anruft?

e Hallo Larry, ich arbeite an dem Fall den Sie mir
gegeben haben.

Ich werde ihr die Nachricht geben.

¢ Esistimmer eine Freude Sie zu treffen.

¢ Es tut mir leid wenn ich store.

e OK, Garry sollte um 14 Uhr wieder hier sein.

* Hallo, hier ist Thomas von ABC. Ich rufe wegen
der email an die Sie mir gestern gesendet hatten.

e Es hat mich gefreut Sie zu treffen.

e Aber klar. Es war ein anstrengender Tag. Ich
fahre Sie zum Hotel und hole Sie morgen um 9
wieder ab.

Ich arbeite fur IBM.

¢ Reisen sie viel in lhrem Beruf?

* Ich sehe Sie Freitag.

¢ Wir freuen uns Sie hier zu haben.

* Danke, es freut mich dass es dir gefallt.

¢ Kénnen sie mich mit Garry Fergusson
verbinden?
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¢ Dobry den, mohu mluvit s Petrem, prosim?

e Samoziejmé, co si mam poznamenat?

* Linka je obsazena.

e Pottebuiji si zavolat.

e Trochu kavy by bylo super.

* A co takhle pfFisti utery?

e Lituji, v patek nejsem v kancelafi.

* Nevim, jestli to stihnu do patku, ale do
pondélka urcité.

e U telefonu!

e Prominte, mohl byste to fici znovu?

¢ Jak Vam mohu pomoci?

* Lituji, ale nyni jsem zaneprazdnén. Zavolejte

zitra.

e Dobry den, je tam Petr, prosim?

e OK, kdy jste opét v kancelafi?

e Bez problému. Je to Tomas.

¢ Jméno je Petr a Cislo je 603541982.

e Je milito, v patek jsem zaneprazdnén.

e Tésim se, Ze vas brzy uvidim.

¢ Hallo, kann ich bitte mit Peter sprechen?

e Aber natirlich. Was darf ich notieren?

¢ Die Nummer ist besetzt

* Ich muss einen Anruf tatigen

¢ Etwas Kaffee ware super.

¢ Wie sieht es kommenden Dienstag aus?

e Das tut mir leid, Ich bin Freitag nicht im Biiro.

* Ich weiss nicht ob ich es bis Freitag schaffe,

aber auf jeden Fall bis Montag.

* Spricht!

¢ Entschuldigung, kénnen Sie das nochmal
sagen?

¢ Wie kann ich helfen?

e Es tut mir leid, aber Ich bin gerade beschaftigt,

bitte rufen Sie mich morgen an.

e Hallo, ist da Peter?

¢ Ok, wann sind Sie wieder im Blro?

¢ Kein Problem, ich bin Thomas.

* Mein Name ist Peter und meine Nummer ist

603541982

* Es tut mir leid aber ich kann Freitag nicht.

¢ |ch freue mich auch euch bald wiederzusehen.
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¢ OK, neni problém, mGzZeme tam zajit kdykoli.

e Samoziejmé, je to PETR PANN. Zna moje Cislo.

« Utery je $patné, co takhle nékdy po dvacatém?

e Patek ve tii zni skvéle.

¢ U telefonu!

e Zavoldm znovu pozdéji.

¢ Diky, ozvu se vam, jakmile budu zpatky v
kanceldfi.

* Ne, uZ jsem tady byl dvakrat.

¢ Co takhle v patek ve tfi?

¢ Uvidime se!

¢ Pockejte, prepojim vas.

¢ Kdo vol3, prosim?

e V patek ve dvé. Tésim se na setkani s vami.

¢ Mohu s vdmi mluvit ted nebo mam zavolat
pozdéji?

e Také vas rad poznavam.

e Samoziejmé, ale nejsou vedle sebe.

¢ Mohu nechat vzkaz?

e Das si néco k piti?

¢ Kein Problem, wir kdnnen da jederzeit hin.

e Aber natirlich. Es buchstabiert sich PETER
PANN. Er hat meine Nummer.

e Dienstag ist nicht so gut, besser nach dem 20.?

¢ Freitag um 3, das klingt gut.

* Spricht!

* Ich rufe spater nochmal an.

¢ Danke. Ich melde mich sobald ich wieder im
Biro bin.

¢ Nein, ich war schon zweimal da.

¢ Was ist mit Freitag um 3?

e Bis dann.

e Warten Sie bitte, ich verbinde Sie.

e Darfich fragen wer anruft?

e Freitag um zwei. Ich freue mich Sie zu sehen.

e Kann ich jetzt mit Ihnen sprechen, oder soll ich
spater anrufen?

¢ Freut mich auch dich kennenzulernen.

e Aber naturlich, aber die sind nicht
nebeneinander.

e Kann ich eine Nachricht hinterlassen?

¢ Mochtest du etwas trinken?
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* To by od vas bylo moc milé. Vyzvednéte mé v
Sest a pak si ddme vecefi.

e Volam ohledné schlizky zitra.

* Neocekavame zadny problém.

¢ MuUZeme dostat ucet, prosim?

* Nerozumim, co chcete.

e Jsem rad(a), Ze jsem opét tady.

e Prosim, dejte mi védét, jestli budou jakékoli
problémy.

e Doufadm, Ze se brzy uvidime.

e Rad(a) té znovu vidim, Petre.

e MizZete mi prosim poslat smlouvu mailem do
patku?

* To je od vas milé. Dékuji.

* Zijete v Praze?

e Zalezi na projektech. V soucasnosti moc ne.

* Ano, ale pochazim z Polska.

e Prosim zanechte své jméno a adresu.

¢ Je mozné setkat se v pondéli?

e Doufadm, Ze vas brzy opét uvidim.

¢ Das ware sehr nett von lhnen Holen Sie mich
um 18 Uhr ab und wir essen zusammen zu
Abend.

* Ich rufe wegen des Meetings morgen an.

e Wir erwarten kein einziges Problem.

e Konnen wir bitte die Rechnung haben?

¢ [ch verstehe nicht was Sie wollen.

¢ Esist schon wieder hier zu sein.

¢ Bitte lassen Sie es mich wissen wenn es
Probleme gibt.

¢ |ch hoffe wir sehen uns bald wieder.

e Esist gut dich wieder zu sehen, Peter.

¢ Koénnen Sie mir bitte den Vertrag bis Freitag
per email schicken?

¢ Das ist sehr nett von lhnen. Danke.

e Leben Sie in Prag?

¢ Das kommt auf die Projekte an, aber nicht viel.

e Ja, aber Ich stamme aus Polen.

¢ Bitte hinterlassen Sie Ihren Namen und
Telefonnummer.

¢ Ist es moglich das wir uns Montag treffen?

* [ch hoffe ich sehe Sie bald wieder.
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Je pékné byt tady.

Jsem mimo kancelar.

Nerusite. Jak vam mohu pomoci?

MuUZeme zménit cas nasi schlzky?

Pro koho pracujete?

Strasneé rad, ale citim se trochu unaven.

Ptirodni nebo sycenou?

Ja tebe také, Arnolde.

Samoziejmé. Kartou?

Urcité miZeme po meetingu navstivit néjaké

pamatky.

Byl v pohodé. Pokoj byl velmi pohodiny.

Diky za pozvani, ale uz néco mam.

Zavolej mi, az pfijdes.

Chtél byste si prohlédnout néjaké pamatky?

Je to vase prvni navstéva v Ostravé?

MUzeme dostat mista v ulic¢ce?

Kde jste se narodil?

Mohla byste nam pfinést néjakou mineralku,

prosim?

¢ Schon hier zu sein.

¢ |ch bin nicht im Biiro.

¢ Sie storen nicht, was kann ich fir Sie tun?

¢ Kbnnen wir die Zeit unseres Meetings
verschieben?

e Fir wen arbeiten Sie?

* Ich wiirde gern, aber ich bin ziemlich miide.

¢ Mit oder ohne Kohlensaure?

¢ Dich auch, Arnold, Dich auch.

¢ Aber natirlich. Mit Karte?

¢ Definitiv, wir kdnnen uns gern nach dem
Meeting etwas anschauen.

e Es war OK, das Zimmer war sehr komfortabel.

* Vielen Dank fiir die Einladung, aber ich habe
schon etwas vor.

¢ Ruf mich an wenn du da bist.

e Haben Sie Lust an etwas Sightseeing?

e [st das lhr erster Besuch in Ostrava?

e KOnnen wir Sitze am Gang haben?

* Wo wurden Sie geboren?

e Konnen Sie uns etwas Mineralwasser bringen?
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* Narodil jsem se v Praze.

* Néjaké zmény?

e Prosim. Kupredu.

e Kdy by vdm to sedélo lépe?

¢ Ahoj, tady je Thomas z ABC. Mluvim s panem
Fergussonem?

* V okoli je nékolik nakupnich center.

¢ Bylo by moZné se potkat v utery?

Jestli bude problém, dejte mi védét.

e Cesta byla dobra, letadlo letélo na cas, Zzadné
stiznosti.

* T&Simé.

* Lituji, ale nerozumél jsem vase jméno.

¢ Nemyslim, Ze budou néjaké problémy.

V kolik mate na mysli?

¢ OK, pocitam, Ze budu v Praze okolo sedmé
rano.

e Skvélé, uvidime se v patek ve tfi.

¢ OK, jmenujete se Petr, ze které spolecnosti?

« Stastnou cestu.

* Ich bin in Prag geboren.

Gibt es Anderungen?

* Bitte gern, nur zu.

e Wann ware es besser fur Sie?

* Hello, hier ist Thomas von ABC. Spreche ich mit
Herrn Fergusson?

 Ja, es gibt einige Einkaufszentren in der
Nachbarschaft.

e Waire es moglich dass wir uns Dienstag treffen?

* Wenn es ein Problem gibt sagen Sie mir
einfach Bescheid.

* Die Reise war gut, das Flugzeug war punktlich,
also kein Grund zu klagen.

¢ Schon dich kennenzulernen.

¢ Entschuldigung, ich habe Ihren Namen nicht
verstanden.

¢ Ich glaube nicht das es Probleme gibt.

¢ Um wieviel Uhr denken Sie?

e Ok. Ich denke ich bin gegen 7 Uhr morgens in
Prag.

* Klasse, dann sehen wir uns Freitag um 3.

e OK, Ihr Name ist Peter, von welcher Firma?

¢ Gute Reise.
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Mdazete vzit vzkaz?

Je mozné jit nakupovat?

Dobry den, Thomasi, co pro Vas mohu udélat?

Co takhle jit na vecefi?

Jaky je vas hotel?

Jaka byla cesta?

¢ Kbénnen Sie eine Nachricht entgegen nehmen?

* |Ist es moglich einen Einkaufsbummel zu
machen?

Hallo Thomas, was kann ich fir Sie tun?

¢ Was ware mit Abendessen?

¢ Wie ist euer Hotel?

¢ Wie war die Fahrt?
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